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บทคัดย่อ 
 

กำรค้นคว้ำอิสระนี้มีวัตถุประสงค์เพื่อวิเครำะห์ต้นทุนน ำเข้ำ จุดคุ้มทุน  และผลตอบแทนซึ่ง
วัดจำกก ำไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ ำหนัก  ของกำรน ำเข้ำชุดข้อต่อสำยไฟมำจ ำหน่ำยในประเทศไทย 
กรณีศึกษำ บริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค จ ำกัด  โดยเก็บข้อมูลจำกรำยงำนกำรขำยและเอกสำรที่เกี่ยวข้องกับ
ต้นทุนน ำเข้ำ เคร่ืองมือที่ใช้ในกำรรวบรวมข้อมูลคือ แบบเก็บต้นทุนน ำเข้ำและผลตอบแทนจำกกำร
จ ำหน่ำยชุดข้อต่อสำยไฟ รุ่น A2F  รุ่น A2FRC และรุ่น E1FW  ข้อมูลที่ใช้ในกำรวิเครำะห์เป็นข้อมูล
ตั้งแต่เดือน มกรำคม 2554 ถึง เดือนธันวำคม 2556 

ผลกำรศึกษำพบว่ำ ปี 2554 มีต้นทุนคงที่ 391,138.73 บำทต่อปี ต้นทุนผันแปร 2,598,208.86 
บำทต่อปี ก ำไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ ำหนักรวม 497.45 บำท  ปี 2555 มีต้นทุนคงที่ 415,443.63 บำท
ต่อปี    ต้นทุนผันแปร 2,529,354.20 บำทต่อปี    ก ำไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ ำหนักรวม 360.17  
บำท   ปี 2556 มีต้นทุนคงที่ 578,261.12 บำทต่อปี ต้นทุนผันแปร 5,548,392.29 บำทต่อปี ก ำไรส่วนเกิน
ถัวเฉลี่ยถ่วงน้ ำหนักรวม 1,166.98 บำท   

ส่วนกำรวิเครำะห์จุดคุ้มทุน พบว่ำ ปี 2554 จุดคุ้มทุนคือ 787 ชิ้นต่อปี  ปี 2555 จุดคุ้มทุนคือ 
1,154 ชิ้นต่อปี และปี 2556 จุดคุ้มทุนคือ  496 ชิ้นต่อปี จำกกำรเปรียบเทียบพบว่ำ ปี 2556 มีจุดคุ้มทุนต่ ำ
กว่ำปี 2554 และ 2555  เนื่องมำจำกปี 2556 มีก ำไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ ำหนักรวม 1,166.98 บำท ซึ่ง
มำกกว่ำปี 2554 และ 2555 ที่มีก ำไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ ำหนักรวม เพียง 497.45 บำทและ 360.17 
บำท ตำมล ำดับ 
ค าส าคัญ :  ต้นทุน  ผลตอบแทน  จุดคุ้มทุน  ก ำไรส่วนเกิน 
 
 
 



(4) 

Independent Study Title Import Cost and Return on Investment of Cable Connectors  
 Used in Petrochemical Industry Group: A Case Study of 
  C.K. Electech Company Limited  
Name-Surname Miss Wassana  Inphlab 
Major Subject Accounting 
Independent Study Advisor Assistant Professor Malee  Jaturat, M.Acc. 
Academic Year 2013 
 

ABSTRACT 
 

 The purpose of this independent study was to analyze the import cost, the break-even 
point, and the return on investment that were measured by the weighted average contribution margin 
for the import of the cable connectors into Thailand - a case study of C.K. Electech Company 
Limited.  The data were gathered from the sales reports and the documents relating to the import cost.  
The data collection instruments were the records of import cost and return on investment of the cable 
connectors Models A2F, A2FRC, and E1FW.  The analysis was performed using the data of the 
months of January B.E. 2554 to December B.E. 2556.   
 The results of the study showed that in B.E.2554 the fixed cost was 391,138.73 Baht per 
year, the variable cost was 2,598,208.86 Baht per year, the total of the weighted average contribution 
margin was 497.45 Baht.  In B.E.2555 the fixed cost was 415,443.63 Baht per year, the variable cost 
was 2,529,354.20 Baht per year, the total of the weighted average contribution margin was 360.17 Baht. 
In B.E.2556 the fixed cost was 578,261.12 Baht per year, the variable cost was 5,548,392.29 Baht per 
year, the total of the weighted average contribution margin was 1,166.98 Baht.  
 The analysis of the break-even point revealed that in B.E. 2554 the break-even point was 787 
pieces per year, in B.E. 2555 the break-even point was 1,154 pieces per year, and in B.E. 2555 the break-
even point was 496 pieces per year.  In making comparisons, it was found that in B.E. 2556 the break-
even point was less than in B.E. 2554 and B.E. 2555 because in B.E. 2556 the total of the weighted 
average contribution margin was 1,166.98 Baht and higher than in B.E. 2554 and B.E. 2555 which the 
total of the weighted average contribution margin was only 497.45 Baht and 360.17 Baht respectively. 
Key words: cost, return on investment, break-even point, contribution margin 
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บทที ่1 
บทน ำ 

 

1.1  ควำมเป็นมำและควำมส ำคัญของปัญหำ 
ส ำนักงำนคณะกรรมกำรพัฒนำกำรเศรษฐกิจและสังคมแห่งชำติได้กล่ำวถึงอุตสำหกรรม 

ปิโตรเคมีไว้ว่ำ  อุตสำหกรรมปิโตรเคมีเป็นอุตสำหกรรมพื้นฐำนที่ส ำคัญของประเทศไทย เนื่องจำก
ผลิตภัณฑ์ปิโตรเคมีเป็นวัตถุดิบส ำหรับกำรผลิตของอุตสำหกรรมต่อเนื่องอ่ืน ๆ จ ำนวนมำก  เป็น
อุตสำหกรรมที่ต้องพึ่งพำกำรใช้เทคโนโลยีอย่ำงมำก (Technology-Intensive)  และใช้เงินลงทุนสูง  ทั้ง
ในด้ำนเคร่ืองจักรและเงินทุนหมุนเวียน รวมทั้งต้องเผชิญกับกำรแข่งขันอย่ำงรุนแรง ทั้งตลำดใน
ประเทศและนอกประเทศ 

อุตสำหกรรมปิโตรเคมีในประเทศไทย ถือก ำเนิดขึ้นมำต้ังแต่ปี 2532 หลังจำกได้มีกำรขุดพบ
ก๊ำซธรรมชำติในบริเวณอ่ำวไทย และได้เร่ิมมีกำรก่อตั้งโรงงำนแยกก๊ำซธรรมชำติขึ้นส่งผลให้เกิด
โครงกำรอุตสำหกรรมปิโตรเคมีระยะที่ 1 (National Petrochemical Complex 1: NPC 1) โดยมีบริษัท 
ปโิตรเคมแีห่งชำติจ ำกัด (มหำชน)  เป็นบริษัทที่ผลิตสำรเอทิลีนจำกก๊ำซธรรมชำติ  หลังจำกนั้นเอกชน
ได้เข้ำมำลงทุนในกำรผลิตเพิ่มขึ้น อย่ำงไรก็ตำมกำรผลิตในยุคแรกยังคงเป็นกำรผลิตเอทีลีนเป็นส่วน
ใหญ่ส่งผลให้ไทยกลำยเป็นประเทศที่มีก ำลังกำรผลิตเอทิลีนสูงเป็นอันดับ 2 ในทวีปเอเชียรองจำก
ญ่ีปุ่น ในเวลำต่อมำประเทศไทยก็สำมำรถผลิตอนุพันธ์ของอุตสำหกรรมปิโตรเคมีได้ครบทุกสำย โดย
ที่อุตสำหกรรมปิโตรเคมีของไทย อยู่ภำยใต้กำรคุ้มครองด้วยภำษีศุลกำกร  มำโดยตลอด    

ในปี 2535  อัตรำคุ้มครองทำงภำษีได้เร่ิมลดลง เมื่อประเทศไทยได้บรรลุข้อตกลงเขตกำรค้ำ
เสรีอำเซียน (ASEAN Free Trade Area: AFTA) และได้น ำสำรปิโตรเคมีเข้ำสู่กำรลดภำษีศุลกำกรแบบ
เร่งด่วน และต่อมำในปี 2537 รัฐบำลได้มีนโยบำยที่จะเปิดเสรีอุตสำหกรรมปิโตรเคมีเกือบทั้งหมด 
ยกเว้นผลิตภัณฑ์อะโรเมติกที่จะเปิดเสรีในปี 2542 ตำมข้อตกลงต่อองค์กำรกำรค้ำโลก (WTO)  กำรเปิด
เสรีนี้ส่งผลให้ภำคเอกชนทั้งจำกในและต่ำงประเทศขยำยกำรลงทุนในอุตสำหกรรม ปิโตรเคมีมีกำร
ขยำยก ำลังกำรผลิตในอุตสำหกรรมปิโตรเคมีขั้นปลำย รวมทั้งผลิตภัณฑ์ที่มีกำรผลิต อยู่ก่อนหน้ำนี้แล้ว
โดยเฉพำะอย่ำงยิ่งโพลีเอทิลีนและโพลีโพรพิลีน โดยมี เป้ำหมำยเพื่อจะให้เกิดกำรประหยัดต่อขนำด 
(Economies of Scale)  อันจะช่วยให้เกิดควำมได้เปรียบในกำรแข่งขันและเพิ่มส่วนแบ่งตลำด  
นอกจำกนี้ผู้ผลิตบำงรำยยังได้มีกำรขยำยกำรผลิตในแนวตั้ง (Vertical Integration)  ท ำให้รูปแบบกำร
ด ำเนินงำนในอุตสำหกรรมปิโตรเคมีเปลี่ยนแปลงจำกบริษัทรำยย่อยมำเป็นกลุ่มโรงงำน ปิโตรเคมีครบ
วงจรที่มีกำรผลิตผลิตภัณฑ์หลำยชนิด 
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ประเทศไทยมีกำรลงทุนก่อสร้ำงโรงงำนอุตสำหกรรมปิโตรเลียม และอุตสำหกรรมปิโตร
เคมีมำนำนมำกกว่ำ  30 ปี ตลอดเวลำประสบปัญหำเร่ืองกำรระเบิด    ไฟไหม้ เกิดขึ้นเป็นกรณีที่ไม่
ร้ำยแรงเป็นจ ำนวนมำกและเป็นกรณีที่ร้ำยแรงปรำกฏให้สำธำรณชนได้รับทรำบอยู่บ้ำง  นับตั้งแต่ปี 
2530 เป็นต้นมำ      อุตสำหกรรมมีกำรขยำยตัวอย่ำงรวดเร็ว  โรงงำนอุตสำหกรรมปิโตรเลียมและ
อุตสำหกรรมปิโตรเคมีมีจ ำนวนเพิ่มมำกขึ้น  ปัญหำอุบัติเหตุและอุบัติภัยจึงมีจ ำนวนเพิ่มมำกขึ้นด้วย 
ในขณะที่มำตรกำรของรัฐที่ใช้ควบคุมควำมปลอดภัยส ำหรับอุตสำหกรรมเหล่ำนี้ยังคงเป็นมำตรกำร
ทั่วไปเหมือนกับที่ใช้ควบคุมโรงงำนน้ ำตำลหรือโรงงำนอำหำรแช่แข็ง    ดั งนั้นกรมโรงงำน
อุตสำหกรรมในฐำนะผู้รับผิดชอบในกำรควบคุมให้โรงงำนอุตสำหกรรมปิโตรเลียมและโรงงำน
อุตสำหกรรมปิโตรเคมีประกอบกิจกำรด้วยควำมปลอดภัยจึงก ำหนดมำตรกำรด้ำนควำมปลอดภัยที่
เหมำะสมกับโรงงำนอุตสำหกรรมปิโตรเลียมและโรงงำนอุตสำหกรรมปิโตรเคมี   แต่ถึงจะมีมำตรกำร
ด้ำนควำมปลอดภัยควบคุมอยู่  อุบัติเหตุก็คงยังไม่หมดไป  ดังนั้นเรำจะปฏิบัติตำมมำตรกำรอย่ำงเดียว
คงไม่ได้  ทำงด้ำนโรงงำนอุตสำหกรรมปิโตรเลียม และอุตสำหกรรมปิโตรเคมีควรจะมีวิธีกำรเพิ่มเติม
เพื่อไม่ให้ประสบปัญหำเร่ืองกำรระเบิดหรือไฟไหม้       ทำงด้ำนโรงงำนอุตสำหกรรมปิโตรเลียมและ
โรงงำนอุตสำหกรรมปิโตรเคมีอำจจะเลือกใช้อุปกรณ์ที่จะช่วยไม่ให้โรงงำนเกิดควำมเสียหำยถ้ำหำก
เกิดประสบปัญหำกำรระเบิดหรือไฟไหม้  โดยปัจจุบันก็มีกำรเลือกใช้อุปกรณ์กันระเบิดที่มีกำรน ำเข้ำ
มำจ ำหน่ำยในประเทศไทยอย่ำงแพร่หลำย เช่น ชุดข้อต่อสำยไฟ เป็นต้น      มีประสิทธิภำพค่อนข้ำงสูง 
แต่ก็จะมีรำคำสูงมำก  จะส่งผลท ำให้เงินลงทุนในโรงงำนอุตสำหกรรมปิโตรเลียมและโรงงำน
อุตสำหกรรมปิโตรเคมีสูงมำกขึ้นเช่นกัน 

กำรน ำเข้ำชุดข้อต่อสำยไฟกันระเบิดมำจ ำหน่ำยในประเทศไทยถือว่ำก ำลังแพร่หลำยอย่ำง
รวดเร็ว  อำจจะเป็นผลมำจำกกำรที่ในอนำคตภำคอุตสำหกรรมปิโตรเคมีก็จะยังคงมีบทบำทต่อกำร
พัฒนำเศรษฐกิจของประเทศไทย   เนื่องจำกเป็นภำคอุตสำหกรรมที่มีควำมส ำคัญในกำรสร้ำงรำยได้
ให้กับประเทศ จึงท ำให้มีกำรลงทุนเพิ่มมำกขึ้นในสภำวะที่มีกำรแข่งขันทำงด้ำนตลำดสูง 

ดังนั้นเรำจึงค ำนึงถึงแต่กำรลงทุนเพียงอย่ำงเดียวอำจไม่เพียงพอต่อสภำวะกำรแข่งขัน  ต้องมี
กำรปรับเปลี่ยนกลยุทธ์ในกำรลงทุนให้สอดคล้องและเหมำะสมกับนโยบำยทำงกำรเงิน เพื่อเพิ่ม
ประสิทธิภำพในกำรด ำเนินงำน ซึ่งในสภำวะที่มีกำรแข่งขันสูง ต้นทุนในกำรน ำเข้ำก็เป็นปัจจัยส ำคัญที่
จะท ำให้กำรขำยได้มำซึ่งผลก ำไรที่มำกขึ้น  ดังนั้นตัวแทนจ ำหน่ำยหรือผู้น ำเข้ำจ ำเป็นอย่ำงยิ่งที่จะต้องมี
กำรปรับเปลี่ยนกลยุทธ์ในเร่ืองกำรวิเครำะห์และควบคุมต้นทุนกำรผลิตเพื่อที่จะสำมำรถด ำเนินนโยบำย
กำรผลิตควบคู่ไปกับนโยบำยทำงกำรเงินได้อย่ำงมีประสิทธิภำพ และสำมำรถสร้ำงผลก ำไรกลับคืนมำ
สู่องค์กรได้อย่ำงคุ้มค่ำมำกที่สุด ปัจจุบันกำรจัดกำรต้นทุนถือเป็นกลยุทธ์ในกำรแข่งขัน องค์กรที่
สำมำรถคิดต้นทุนได้แม่นย ำและเร็วกว่ำจะเป็นฝ่ำยครองตลำดโดยตั้งอยู่บนพื้นฐำนของกำรมีผลก ำไร 
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1.2  วัตถุประสงค์กำรศึกษำ 
 1.2.1   เพื่อวิเครำะห์ต้นทุนน ำเข้ำและผลตอบแทน   จำกกำรจ ำหน่ำยชุดข้อต่อสำยไฟ  ของ  

บริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค จ ำกัด 
 1.2.2   เพื่อวิเครำะห์จุดคุ้มทุนจำกกำรจ ำหน่ำยชุดข้อต่อสำยไฟ  ของ บริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค  

จ ำกัด 
 

1.3  ขอบเขตของกำรศึกษำ 
ต้นทุนน ำเข้ำและผลตอบแทนชุดข้อต่อสำยไฟ รุ่น A2F  รุ่น A2FRC และรุ่น E1FW  ของ

กิจกำรกรณีศึกษำ โดยช่วงเวลำที่ท ำกำรศึกษำคือ เดือนมกรำคม พ.ศ.2554 ถึง เดือนธันวำคม พ.ศ.2556 
 

1.4  นิยำมศัพท์เฉพำะ 
ต้นทุน  หมำยถึง  ค่ำใช้จ่ำยที่เกิดขึ้นในกำรด ำเนินกำรผลิตสินค้ำ หรือบริกำร ต้นทุนจะเร่ิม

ตั้งแต่ขั้นตอนกำรออกแบบผลิตภัณฑ์  กำรผลิต กำรทดสอบ กำรจัดเก็บ และกำรขนส่ง 
ผลตอบแทน  หมำยถึง  มูลค่ำของสินค้ำ หรือ บริกำร ที่ผลิตได้จำกกำรลงทุน ประกอบด้วย  

ผลตอบแทนทำงตรง  ผลตอบแทนทำงอ้อม และ ผลตอบแทนที่ไม่มีตัวตน 
กำรน ำเข้ำ  หมำยถึง  กำรน ำเข้ำสินค้ำจำกต่ำงประเทศเข้ำมำภำยในประเทศ โดยกำรขนส่ง

ทำงเรือ  ทำงรถไฟ ทำงรถยนต์ ทำงเคร่ืองบิน  เป็นต้น 
Freight Forwarder  หมำยถึง  ตัวแทนผู้รับจัดกำรขนส่งสินค้ำระหว่ำงประเทศ  อำจท ำหน้ำที่

ได้หลำยอย่ำง เช่น บำงรำยท ำหน้ำที่เป็นตัวแทนในกำรจัดหำและจัดกำรขนส่งสินค้ำของผู้ส่งออกไปยัง
เมืองท่ำปลำยทำงบำงรำยอำจท ำหน้ำที่เป็นคนกลำงระหว่ำงผู้ส่งสินค้ำ  บำงรำยอำจท ำหน้ำที่เป็นผู้
ขนส่งสินค้ำโดยตรง  ซึ่งอำจจะเป็นผู้ประกอบกำรขนส่งสินค้ำหลำกหลำยรูปแบบหรือผู้ให้บริกำรที่
ไม่ใช่เจ้ำของเรือ 

Shipping  หมำยถึง  ตัวแทนของผู้น ำเข้ำและผู้ส่งออกในกำรด ำเนินพิธีกำรศุลกำกรแทน ผู้น ำ
เข้ำและผู้ส่งออกซึ่งเป็นเจ้ำของสินค้ำ  โดยมีหน้ำที่จัดท ำใบขนสินค้ำ ยื่นใบขนสินค้ำต่อเจ้ำพนักงำน
ศุลกำกร ณ ด่ำนศุลกำกรเพื่อให้มีกำรตรวจปล่อยสินค้ำและส่งมอบสินค้ำที่น ำเข้ำจำกต่ำงประเทศให้แก่
ผู้น ำเข้ำหรือส่งสินค้ำออกนอกรำชอำณำจักรเพื่อส่งไปต่ำงประเทศให้แก่ผู้ส่งออก 
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Courier  หมำยถึง  ท ำได้โดยบุคคล หรือ บริษัท  ซึ่งจะจัดส่งเอกสำรหรือพัสดุต่ำง ๆ บริกำร
รับส่งประเภทนี้จะแตกต่ำงจำกกำรส่งไปรษณีย์ทั่วไป  เนื่องจำกคุณสมบัติพิเศษต่ำง ๆ เช่น  ควำม
รวดเร็ว ควำมปลอดภัย กำรติดตำม  กำรลงลำยมือชื่อ บริกำรที่มีควำมช ำนำญและกำรก ำหนดเวลำส่ง
มอบที่แน่นอนและด้วยกำรบริกำรระดับพิเศษนี้จึงจะท ำให้ค่ำใช้จ่ำยสูงกว่ำกำรจัดส่งแบบธรรมดำ 

เคเบิ้ลแกลนด์  หมำยถึง  เป็นตัวหุ้มสำยไฟเข้ำกับอุปกรณ์บล๊อกกันระเบิด 
ยำงคอมปำวด์  หมำยถึง  ยำงธรรมชำติที่ผสมสำรเคมีเพิ่มเติมเพื่อเพิ่มคุณสมบัติบำงประกำร

ให้เหมำะสมกับกำรน ำไปใช้ขึ้นรูปผลิตภัณฑ์ต่ำง ๆ 
แหวนรอง  หมำยถึง  แผ่นวัสดุทรงกลมหรือวัสดุทรงกระบอกที่มีบ่ำมีรูตรงกลำง เป็นตัวรอง

เคเบิ้ลแกลนด์ ใช้ส ำหรับยึดตัวเคเบิ้ลแกลนด์ให้แน่นขึ้น 
 

1.5  กรอบแนวคิดในกำรศึกษำ 
กำรศึกษำคร้ังนี้เป็นกำรศึกษำเพื่อหำต้นทุนน ำเข้ำและผลตอบแทนชุดข้อต่อสำยไฟที่ใช้ใน

กลุ่มอุตสำหกรรมปิโตรเคมี  เพื่อเป็นข้อมูลส ำหรับกิจกำรกรณีศึกษำ โดยท ำกำรศึกษำจำกต้นทุนและ
ผลตอบแทน 
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ภำพท่ี 1.1 แสดงกรอบแนวคิด 
 

1.6  ประโยชน์ที่คำดว่ำจะได้รับ 
กำรศึกษำต้นทุนน ำเข้ำและผลตอบแทนชุดข้อต่อสำยไฟของกิจกำรกรณีศึกษำนั้น คำดว่ำจะ

ได้รับผลประโยชน์ดังน้ี  
1.6.1  ท ำให้ทรำบถึงต้นทุนน ำเข้ำ  ผลตอบแทน จุดคุ้มทุนและอัตรำก ำไรส่วนเกินของ

กิจกำรกรณีศึกษำ 

ต้นทุนชุดข้อต่อสำยไฟ 

ต้นทุนคงท่ี 

- ค่ำเช่ำโกดัง 

- เงินเดือนพนักงำนที่เกี่ยวข้อง 

- ค่ำน้ ำ 

- ค่ำไฟ 

ต้นทุนผันแปร 

- รำคำข้อต่อสำยไฟ CMP 

- ค่ำขนส่ง 

- ค่ำภำษีอำกร 

- ค่ำเดินพิธีกำร 

- ค่ำประกันภัย 

- ค่ำใบค ำสั่งปล่อยสินค้ำ 

 

ผลตอบแทน 

- อัตรำก ำไรส่วนเกิน 

- จุดคุ้มทุน 

 

รำยได้จำกกำรขำยชุดข้อต่อสำยไฟ 
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1.6.2  ท ำให้กิจกำรกรณีศึกษำได้แนวทำงไปใช้ในกำรค ำนวณต้นทุนน ำเข้ำสินค้ำ 
1.6.3  ท ำให้กิจกำรกรณีศึกษำมีแนวทำงในกำรปรับปรุง ใช้ในกำรวำงแผน ควบคุม วิเครำะห์

และตัดสินใจในกำรบริหำรงำนได้ถูกต้องและมีประสิทธิภำพ 
1.6.4  ท ำให้กิจกำรอ่ืน ๆ ที่น ำเข้ำสินค้ำชนิดเดียวกันสำมำรถน ำข้อมูลไปเป็นแนวทำงในกำร

ปรับปรุงต้นทุนและกำรด ำเนินงำนให้มีประสิทธิภำพยิ่งขึ้น 
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บทที ่2 
เอกสารและงานวิจัยที่เกี่ยวข้อง 

 
การศึกษาคร้ังนี้  เป็นการศึกษาเร่ือง “ต้นทุนน าเข้าและผลตอบแทนชุดข้อต่อสายไฟใช้ใน

กลุ่มอุตสาหกรรมปิโตรเคมี  กรณีศึกษา บริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค จ ากัด” เพื่อให้เกิดความรู้  ความเข้าใจ 
และบรรลุวัตถุประสงค์ตามจุดมุ่งหมายของการศึกษา  ผู้ศึกษาจึงได้รวบรวมสาระส าคัญต่าง ๆ จาก
เอกสารและงานวิจัยที่เกี่ยวข้องเพื่อให้ครอบคลุมเนื้อหา  ซึ่งมีรายละเอียดดังต่อไปนี้ 

2.1  แนวคิดและทฤษฎีจากเอกสารที่เกี่ยวข้อง 
       2.1.1  ความหมายและการแยกประเภทของต้นทุน 
       2.1.2  ระบบบัญชีต้นทุน 
       2.1.3  ผลตอบแทน 
       2.1.4  ความหมายและปัจจัยส าคัญที่ท าให้การปฎิบัติงานมีประสิทธิภาพ  
       2.1.5  กระบวนการน าเข้าสินค้า 
2.2  ประวัติและการด าเนินธุรกิจของบริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค จ ากัด 
2.3  งานวิจัยที่เกี่ยวข้อง 
 

2.1  แนวคิดและทฤษฎีจากเอกสารที่เก่ียวข้อง 
2.1.1  ความหมายและการแยกประเภทของต้นทุน 
สมนึก  เอ้ือจิระพงษ์พันธ์ (2549) กล่าวถึงความหมายและการแยกประเภทต้นทุนไว้ดังนี้ 
ต้นทุน หมายถึง มูลค่าของทรัพยากรที่สูญเสียไปโดยวัดเป็นหน่วยเงินตราได้เพื่อให้ได้สินค้า

หรือบริการ  ต้นทุนที่เกิดขึ้นอาจจะเป็นประโยชน์ในปัจจุบันหรือในอนาคตก็ได้  และเมื่อต้นทุนเกิดขึ้น
แล้วและกิจการใช้ประโยชน์ไปหมดแล้ว ก็จะถือเป็น ค่าใช้จ่าย  ดังนั้น ค่าใช้จ่าย จึงหมายถึง ต้นทุนที่
ได้ให้ประโยชน์และกิจการใช้ประโยชน์ไปหมดแล้ว  และต้นทุนที่กิจการสูญเสียไปแต่ให้ประโยชน์
กลับคืนมาในอนาคต เรียกว่า สินทรัพย์ 

การแยกประเภทของต้นทุน  มี 10 ประเภท ดังนี้ 
1.  การแยกประเภทต้นทุนตามลักษณะส่วนประกอบของผลิตภัณฑ์  ต้นทุนที่ใช้ในการผลิต

สินค้าหรือผลิตภัณฑ์แต่ละตัว  ประกอบไปด้วย   
     1.1  วัตถุดิบ  หมายถึง  ต้นทุนที่เกี่ยวกับการใช้วัตถุดิบในการผลิตสินค้าหรือผลิตภัณฑ์

ต่าง ๆ อาจจะแบ่งได้เป็น 2 ประเภท คือ 
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           1.1.1  วัตถุดิบทางตรง  หมายถึง  วัตถุดิบหลักที่ใช้ในการผลิตสินค้าหรือผลิตภัณฑ์  
และกิจการสามารถระบุได้ว่าผลิตสินค้าหรือผลิตภัณฑ์ตัวหนึ่งต้องใช้ปริมาณเท่าใดและต้นทุนเป็น
เท่าใด   

           1.1.2  วัตถุดิบทางอ้อม  หมายถึง  วัตถุดิบต่าง  ๆ ที่ไม่ใช่วัตถุดิบหลักและไม่ใช่
วัตถุดิบส่วนใหญ่ในการผลิตสินค้าหรือผลิตภัณฑ์ต่าง ๆ  เป็นวัสดุทางอ้อม ซึ่งอาจถูกเรียกว่า วัสดุ
โรงงาน  ถือเป็นค่าใช้จ่ายในการผลิต 

    1.2  ค่าแรงงาน  หมายถึง  ผลตอบแทนหรือค่าจ้างที่จ่ายให้คนงานหรือลูกจ้างที่ท าหน้าที่ที่
เกี่ยวข้องกับการผลิตสินค้าหรือผลิตภัณฑ์  โดยค่าแรงงานจะแบ่งออกเป็น 2 ชนิด คือ   

           1.2.1  ค่าแรงงานทางตรง  หมายถึง  ค่าแรงงานที่จ่ายให้ลูกจ้างหรือคนงานที่ท าหน้าที่
โดยตรงในการผลิตสินค้าส าเร็จรูป   ค่าแรงงานทางตรงถือว่ามีจ านวนมากที่สุดในการผลิตสินค้าหรือ
ผลิตภัณฑ์หนึ่งหน่วยถ้าเทียบกับค่าแรงงานทางอ้อม  และยังเป็นค่าแรงงานส่วนที่ส าคัญมากในการ 
แปรรูปวัตถุดิบให้เป็นสินค้าส าเร็จรูป 

           1.2.2  ค่าแรงงานทางอ้อม  หมายถึง  ค่าแรงงานที่จ่ายให้คนงานหรือลูกจ้างที่ไม่มี
หน้าที่เกี่ยวข้องในการผลิตสินค้าหรือผลิตภัณฑ์โดยตรง  ซึ่งถือเป็นค่าใช้จ่ายในการผลิต 

    1.3  ค่าใช้จ่ายการผลิต  หมายถึง  ค่าใช้จ่ายต่าง  ๆ ที่นอกเหนือจากวัตถุดิบทางตรง 
ค่าแรงงานทางตรงที่เกี่ยวกับการผลิตสินค้าหรือผลิตภัณฑ์ต่าง ๆ ค่าใช้จ่ายประเภทนี้จัดเป็นค่าใช้จ่ายใน
โรงงานที่เกี่ยวกับการด าเนินการผลิตเท่านั้น  ค่าใช้จ่ายการผลิตจึงจัดเป็นที่รวมของค่าใช้จ่ายในการผลิต
ทางอ้อม 

2.  การแยกประเภทต้นทุนตามความส าคัญและลักษณะของต้นทุนการผลิต  การแยกต้นทุน
ลักษณะนี้  เพื่อใช้ในการวางแผนและควบคุม  แบ่งออกเป็น 2 ประเภท ดังนี้ 

     2.1  ต้นทุนขั้นต้น  หมายถึง  ต้นทุนรวมระหว่างวัตถุดิบทางตรงและค่าแรงงานทางตรง      
อีกทั้งยังเป็นต้นทุนที่มีจ านวนมากเมื่อเทียบกับต้นทุนการผลิตทั้งหมด  ซึ่งการท าธุรกิจในปัจจุบันนี้
ส่วนใหญ่มีการใช้เคร่ืองจักรมากขึ้น  ท าให้ต้นทุนค่าแรงงานทางตรงลดลง  ลักษณะนี้ก็จะท า ให้
ความส าคัญของต้นทุนขั้นต้นลดลงถ้าเทียบกับต้นทุนแปรสภาพ 

     2.2  ต้นทุนแปรสภาพ  หมายถึง  ต้นทุนที่เกี่ยวข้องกับการแปรสภาพหรือแปรรูปจาก
วัตถุดิบทางตรงให้เป็นสินค้าส าเร็จรูป  ต้นทุนนี้ประกอบด้วย ค่าแรงงานทางตรงและค่าใช้จ่ายในการ
ผลิต  ซึ่งการท าธุรกิจในปัจจุบันมีการใช้เทคโนโลยีขั้นสูง  ก็จะส่งผลให้ต้นทุนแปรสภาพส าคัญกว่า
ต้นทุนขั้นต้น 
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3.  การแยกประเภทต้นทุนตามความสัมพันธ์กับระดับของกิจกรรม  การแยกต้นทุนตาม
พฤติกรรมของต้นทุน มีลักษณะส าคัญ คือ เป็นการวิเคราะห์ถึงจ านวนของต้นทุนที่จะเปลี่ยนไปตาม
ปริมาณการผลิตหรือระดับของกิจกรรมที่ เป็นตัวผลักดันให้ เกิดต้นทุนการผลิตที่ เกี ่ยวข้อง
กับการวางแผน   ควบคุม  ประเมินและวัดผลการด าเนินการ    แบ่งออกเป็น 3 ประเภท  ดังนี้ 

     3.1  ต้นทุนผันแปร  หมายถึง  ต้นทุนที่เปลี่ยนแปลงไปตามสัดส่วนของการเปลี่ยนแปลง
ในระดับกิจกรรมหรือปริมาณการผลิต  ต้นทุนนี้สามารถควบคุมได้ โดยหน่วยงานหรือแผนกที่ท าให้
เกิดต้นทุนประเภทนี้ขึ้น 

     3.2  ต้นทุนคงที่  หมายถึง  ต้นทุนที่ไม่เปลี่ยนแปลงไปตามระดับกิจกรรมหรือปริมาณ 
การผลิต   เช่น  ค่าเช่าอาคารส านักงาน  เป็นต้น 

     3.3  ต้นทุนผสม  หมายถึง  ต้นทุนที่มีลักษณะระหว่างต้นทุนผันแปรและต้นทุนคงที่
รวมอยู่ด้วยกันในระยะเวลาของการด าเนินกิจกรรมที่มีความหมายในการตัดสินใจ  โดยแบ่งออกเป็น   
2 ประเภท คือ 

  3.3.1  ต้นทุนกึ่งผันแปร  หมายถึง  ตน้ทุนที่ส่วนหน่ึงคงทีทุ่กระดับของกิจกรรมแต่มี
อีกส่วนหน่ึงที่ต้นทุนจะผันแปรไปตามระดับของกิจกรรม  แต่บางคร้ังก็ยากที่จะบอกได้อย่างชัดเจนว่า
ต้นทุนไหนเป็นต้นทุนผันแปรถ้าหากสัดส่วนในการเกิดต้นทุนคงที่และต้นทุนผันแปรในต้นทุนนั้น  
ไม่มีความแน่นอน  จึงจ าเป็นต้องมีวิธีการหรือใช้เทคนิคในการประมาณต้นทุนมาช่วยวิเคราะห์ 

    3.3.2  ต้นทุนเชิงขั้น  หรือ  ต้นทุนกึ่งคงที่  หมายถึง  ต้นทุนที่มีจ านวนคงที่ในระดับ
กิจกรรมหนึ่งและเปลี่ยนไปคงที่ในอีกระดับกิจกรรมหนึ่ง 

4.  การแยกประเภทต้นทุนตามความสัมพันธ์กับหน่วยต้นทุน สามารถแบ่งออกเป็น             
2 ประเภทดังนี ้

     4.1  ต้นทุนทางตรง  หมายถึง  ต้นทุนที่ผู้บริหารสามารถบอกได้อย่างชัดเจนว่าต้นทุนตัวไหน        
เป็นของหน่วยต้นทุนตัวไหน   

     4.2  ต้นทุนทางอ้อม  หมายถึง  ต้นทุนที่ผู้บริหารไม่สามารถบอกได้ว่ า เกิดจากหน่วย
ต้นทุนตัวไหน    ปกติแล้วต้นทุนนี้จะถูกจัดสรรด้วยวิธีหรือเทคนิคต่าง ๆ ในการจัดสรรต้นทุน  ดังนั้น
ต้นทุนทางอ้อมนี้ก็คือค่าใช้จ่ายในการผลิตสินค้าหรือผลิตภัณฑ์นั่นเอง 

     ต้นทุนทั้ง 2 ประเภทนี้อาจจะเป็นได้ทั้งต้นทุนหรือต้นทุนทางอ้อมในช่วงระยะเวลา
เดียวกันก็ได้  ขึ้นอยู่กับการวิเคราะห์ความสัมพันธ์ของต้นทุนนั้นกับหน่วยต้นทุนที่ต้องการหาต้นทุน 

5.  การแยกประเภทต้นทุนตามหน้าที่งานในสายการผลิต    สามารถแยกประเภทต้นทุนที่
เกิดขึ้นตามแผนกต่าง ๆ ได้เป็น 2 ประเภท  คือ 
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     5.1  ต้นทุนแผนกผลิต  หมายถึง  ต้นทุนที่เกี่ยวข้องกับการท างานของเคร่ืองจักร  คนงาน
และค่าใช้จ่ายอื่น ๆ ที่เกิดขึ้นในแผนกผลิตสินค้าหรือผลิตภัณฑ์ 

     5.2  ต้นทุนแผนกบริการ  หมายถึง  ต้นทุนต่าง ๆ ที่ไม่มีส่วนเกี่ยวข้องกับการผลิตโดยตรง  
ส่วนมากแผนกต่าง ๆ เหล่านี้จะท าหน้าที่ในด้านบริการให้แก่แผนก 

6.  การแยกประเภทต้นทุนตามหน้าที่งานในกิจการ การแยกประเภทต้นทุนตามหน้าที่งาน   
เป็นการวิเคราะห์ต้นทุนที่เกิดขึ้นจากการปฏิบัติงานของหน้าที่งานต่าง ๆ ในกิจการ  สามารถแบ่งเป็น  4  
ประเภท คือ 

      6.1  ต้นทุนการผลิต  หมายถึง  ต้นทุนที่มีความสัมพันธ์กับการผลิตของกิจการ 
      6.2  ต้นทุนการตลาด  หมายถึง  ต้นทุนต่าง ๆ ที่เกี่ยวกับการจ าหน่ายสินค้าหรือผลิตภัณฑ์  

อาจจะเป็นต้นทุนที่เกี่ยวกับการส่งเริมการขาย  ค่าโฆษณา  เป็นต้น 
      6.3  ต้นทุนการบริหาร  หมายถึง  ต้นทุนที่เกี่ยวข้องกับการด าเนินงานของกิจการ  รวมถึง  

เงินเดือนของผู้บริหารและพนักงานในแผนกต่าง ๆ 
      6.4  ต้นทุนทางการเงิน  หมายถึง  ต้นทุนที่เกี่ยวข้องกับการจัดหาเงินทุนหรือการบริหาร

เงินทุนของกิจการ 
7.  การแยกประเภทต้นทุนจากการพิจารณาช่วงระยะเวลาในการค านวณก าไร   การแยก

ประเภทต้นทุนประเภทนี้เป็นการวิเคราะห์ตามหลักการจับคู่รายได้กับค่าใช้จ่าย   เพราะเนื่องจาก
ต้นทุนบางอย่างมีลักษณะเป็นสินทรัพย์ และหลังจากถูกใช้ประโยชน์หมดแล้วก็เปลี่ยนไปเป็นค่าใช้จ่าย  
การแยกประเภทต้นทุนนี้แบ่งออกเป็น 2 ประเภท คือ 

     7.1  ต้นทุนผลิตภัณฑ์  หมายถึง  ต้นทุนที่เกิดขึ้นจากทางทั้งตรงและทางอ้อมในการผลิต 
สินค้าหรือผลิตภัณฑ์   ไม่ว่าการผลิตน้ันจะผลิตส าเร็จหรือยังผลิตไม่เสร็จก็ตาม  จนกว่าสินค้านั้นจะถูก 
จ าหน่ายออกไป  ต้นทุนตัวนั้นก็จะกลายเป็นต้นทุนงวดเวลาหรือต้นทุนขายนั่นเอง  ต้นทุนผลิตภัณฑ์นั้น      
จะถูกน าไปแสดงเป็นสินทรัพย์ในงบแสดงฐานะทางการเงิน 

      7.2  ต้นทุนงวดเวลา  หมายถึง  ต้นทุนที่นอกเหนือจากการผลิต    ปกติจะเป็นต้นทุนที่         
เกิดขึ้นและให้ประโยชน์แก่กิจการในงวดบัญชีนั้น ๆ ซึ่งต้นทุนตัวนั้นก็จะถูกน ามาเป็นค่าใช้จ่ายใน         
งบก าไรขาดทุน   

   8.  การแยกประเภทต้นทุนตามความสัมพันธ์กับเวลา  แบ่งออกเป็น 3 ประเภท  ดังนี้ 
     8.1  ต้นทุนในอดีต  หมายถึง  ต้นทุนที่กิจการจ่ายไปตามหลักฐานที่ปรากฏ  จ านวนเงิน  

ที่จ่ายไปนั้นถือเป็นต้นทุนของสินค้าหรือสินทรัพย์ของกิจการในอดีต  แต่ข้อมูลในอดีตอาจจะ           
ไม่เหมาะสมหากน ามาใช้ประกอบการตัดสินใจของผู้บริหารในปัจจุบันเพราะค่าของเงินในปัจจุบันกับ
อดีตย่อมแตกต่างกัน 
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     8.2  ต้นทุนทดแทน  หมายถึง  ราคาตลาดหรือมูลค่าปัจจุบันของสินทรัพย์ประเภทเดียวกัน    
กับที่กิจการได้ใช้อยู่  ก็คือสินทรัพย์ที่กิจการซื้อมาในอดีต ถ้าต้องซื้อใหม่ตอนนี้ต้องจ่ายเงินจ านวน
เท่าไร  ปกติมูลค่าหรือราคาต้นทุนทดแทนมักมีมูลค่าสูงกว่าต้นทุนในอดีต  เพราะส่วนหนึ่งมาจากการ
เกิดภาวะเงินเฟ้อและส่วนหนึ่งมาจากการเปลี่ยนแปลงทางเทคโนโลยีของสินทรัพย์ 

      8.3  ต้นทุนในอนาคต  หมายถึง  ค่าใช้จ่ายหรือต้นทุนที่คาดว่าจะเกิดขึ้นในอนาคตต้นทุน  
นั้นอาจจะมาจากการประมาณการก็ได้  ดังนั้นการประมาณการต้นทุนของกิจการจึงต้องท าอย่างระมัด  
ระวัง 

9.  การแยกประเภทต้นทุนตามลักษณะของความรับผิดชอบ  แบ่งออกเป็น 2 ประเภท  ดังนี้ 
      9.1  ต้นทุนที่ควบคุมได้  หมายถึง  ค่าใช้จ่ายหรือต้นทุนที่ระบุได้ว่าหน่วยงานหรือแผนกใด

เป็นผู้รับผิดชอบโดยตรงหรือมีอ านาจหน้าที่ที่สามารถท าให้ต้นทุนนั้นเพิ่มขึ้นหรือลดลงจากการ
ตัดสินใจได้ 

      9.2  ต้นทุนที่ควบคุมไม่ได้  หมายถึง  ค่าใช้จ่ายหรือต้นทุนที่อยู่นอกเหนือจากความรับผิดชอบ   
หรือนอกเหนือจากอ านาจหน้าที่ที่จะควบคุมได้หรือไม่สามารถก าหนดได้ว่าต้นทุนนี้จะเพิ่มขึ้นหรือ
ลดลง 

10.  การแยกประเภทตามลักษณะของการวิเคราะห์ปัญหาเพื่อตัดสินใจ สามารถแบ่งออก  
เป็น 5 ประเภท  ดังนี้  

      10.1  ต้นทุนจม  หมายถึง   ต้นทุนในอดีตที่หลีก เลี่ยงไม่ได้หรือเปลี่ยนแปลงไม่ได้  
เป็นต้นทุนที่เกิดขึ้นมาจากการตัดสินใจในอดีต  ซึ่งไม่มีผลต่อการตัดสินใจในปัจจุบัน  แต่ถึงไม่มีผลต่อ
การตัดสินใจในปัจจุบันผู้บริหารก็ควรที่จะเลือกทางที่สามารถใช้ต้นทุนจมให้เกิดประโยชน์มากที่สุด 

      10.2   ต้นทุนที่หลีกเลี่ยงได้  หมายถึง   ต้นทุนที่สามารถประหยัดได้จากการเลือกทางเลือกใด 
ทางเลือกหนึ่ง  ต้นทุนนี้มักมีบทบาทส าหรับผู้บริหาร 

      10.3  ต้นทุนเสียโอกาส  หมายถึง   ผลตอบแทนหรือผลประโยชน์ที่กิจการจะได้รับจาก
การเลือกทางเลือกใดทางเลือกหนึ่ง  แต่ต้องสูญเสียไปจากการเลือกทางเลือกหนึ่ง  แต่ต้นทุนนี้ จะถูก
สมมติขึ้นมาเท่านั้นเพื่อใช้ประกอบการตัดสินใจ 

      10.4  ต้นทุนส่วนที่แตกต่าง  หมายถึง  ต้นทุนที่เปลี่ยนแปลงจากการตัดสินใจท าอย่างใด
อย่างหนึ่ง  ซึ่งต้นทุนนี้อาจมีการเพิ่มขึ้นหรือลดลงก็ได้  ต้นทุนนี้จะเกิดเมื่อมีการเปลี่ยนแปลง       
วิธีการปฏิบัติจากแบบเดิมมาเป็นแบบใหม่   

      10.5  ต้นทุนส่วนเพิ่มต่อหน่วย  หมายถึง  ต้นทุนที่เพิ่มขึ้นจากการผลิตเพิ่มขึ้นหนึ่งหน่วย 
มีลักษณะคล้ายกับต้นทุนส่วนเพิ่ม 
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เบญจมาศ   อภิสิทธิ์ภิญโญ (2555) กล่าวถึงความหมายและการแยกประเภทต้นทุนไว้ดังนี้ 
ต้นทุน  หมายถึง  ค่าใช้จ่ายที่เกิดขึ้นหรือคาดว่าจะเกิดขึ้นและส่งผลท าให้ธุรกิจได้รับ

ผลประโยชน์หรือผลตอบแทน  โดยแยกตามการใช้ประโยชน์ที่ควรจะได้รับในช่วงเวลานั้น ๆ ดังนี ้
1.    ต้นทุนที่ยังไม่หมดประโยชน์  หมายถึง  เป็นต้นทุนที่มีมูลค่าหรือการบริการเหลืออยู่  

โดยจะถูกน าไปคิดเป็นค่าใช้จ่ายในงวดถัดไปตามประโยชน์ที่จะได้รับจากการใช้สินทรัพย์หรือ
การบริการนั้น  โดยมูลค่าของต้นทุนที่ยังไม่หมดประโยชน์นี้จะแสดงเป็นสินทรัพย์ของกิจการ 

2.  ต้นทุนที่หมดประโยชน์  หมายถึง  เป็นต้นทุนที่ไม่มีมูลค่าหรือการบริการหลงเหลืออยู่
หรือถูกใช้ประโยชน์ไปหมดหรือตัดเป็นค่าใช้จ่ายไปแล้ว  โดยมูลค่าของต้นทุนนี้จะแสดงเป็นค่าใช้จ่าย
ของกิจการ 

การแยกประเภทของต้นทุน  
ต้นทุนต่าง ๆ ที่เกิดขึ้นจากการด าเนินงานของกิจการมีหลากหลายชนิด  จึงจ าเป็นต้องมีการ

แยกประเภทของต้นทุนเพื่อที่กิจการจะได้น าข้อมูลของต้นทุนไปใช้ประโยชน์ได้  จึงแบ่งออกเป็น  2  
ประเภทใหญ่ ๆ ได้ดังนี้ 

1.  การแยกต้นทุนตามหน้าที่การผลิต  สามารถแบ่งออกเป็น 2 ประเภท  ดังต่อไปนี้ 
     1.1  ต้นทุนการผลิต  หมายถึง  ต้นทุนต่าง ๆ ที่เกี่ยวกับการผลิตเพื่อให้กิจการได้รับสินค้า

หรือผลิตภัณฑ์มาจ าหน่ายต่อไป  ซึ่งสามารถแบ่งเป็นประเภทย่อยได้ดังนี้ 
           1.1.1  วัตถุดิบทางตรง  หมายถึง  วัตถุดิบหลักหรือวัตถุดิบที่ส าคัญส าหรับการผลิต  

สินค้าหรือผลิตภัณฑ์นั้น ๆ โดยตรงและกิจการสามารถค านวณเป็นต้นทุนของสินค้าหรือผลิตภัณฑ์นั้น
ได้โดยง่าย   
 1.1.2  ค่าแรงงานทางตรง  หมายถึง  ต้นทุนของค่าแรงงานโดยตรงที่ใช้ในกระบวน    
การผลิตหรือเป็นค่าใช้จ่ายที่จ่ายให้กับคนงานที่เกี่ยวข้องกับการผลิตโดยตรงและกิจการสามารถค านวณ
เป็นต้นทุนของสินค้าหรือผลิตภัณฑ์นั้น ๆ ได้โดยง่ายและชัดเจน 
 1.1.3  ค่าใช้จ่ายการผลิต  หมายถึง  ค่าใช้จ่ายต่าง ๆ ที่ เกิดขึ้นและ เกี ่ยวข้องกับ
กระบวนการผลิตทั้งหมด  ที่นอกเหนือจากวัตถุดิบทางตรงและค่าแรงงานทางตรง  โดยสามารถแยกได้
ดังนี ้
 1.1.3.1  วัตถุดิบทางอ้อม  หมายถึง  มูลค่าของวัตถุดิบที่นอกเหนือจากมูลค่า
วัตถุดิบหลักของการผลิตสินค้าหรือผลิตภัณฑ์  ซึ่งกิจการไม่สามารถระบุเข้าเป็นต้นทุนของสินค้าหรือ
ผลิตภัณฑ์ได้อย่างชัดเจน 
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 1.1.3.2  ค่าแรงงานทางอ้อม  หมายถึง  ค่าแรงงานที่จ่ายให้กับคนงานที่ไม่ได้       
เกี่ยวข้องกับกระบวนการผลิตโดยตรงแต่เป็นปัจจัยหนึ่งที่ส าคัญที่ช่วยให้กระบวนการผลิตด าเนินไปได้
อย่างต่อเนื่อง 

                    ค่าล่วงเวลาของพนักงานแผนกผลิตถือเป็นค่าแรงงานทางอ้อมด้วย  เพราะถ้าใน
ช่วงเวลาการท างานปกติมีการวางแผนและควบคุมให้การด าเนินงานเป็นไปอย่างมีประสิทธิภาพก็จะ  
ไม่เกิดเวลาที่สูญเปล่าเกิดขึ้น 

                    1.1.3.3  ค่าใช้จ่ายการผลิตอ่ืน ๆ  หมายถึง  ค่าใช้จ่ายต่าง ๆ ที่เกิดขึ้นและเกี่ยวข้อง 
กับการผลิตแต่นอกเหนือจากวัตถุดิบทางอ้อม  ค่าแรงงานทางอ้อม 

                    ค่าใช้จ่ายในการผลิตเมื่อน าไปรวมกับค่าแรงงานทางตรงจะกลายเป็นต้นทุน       
แปรสภาพ  เพราะต้นทุนของค่าใช้จ่ายในกระบวนการผลิตและค่าแรงงานทางตรงนั้น  ถือเป็นต้นทุนที่
เกิดขึ้นเพื่อแปรสภาพวัตถุดิบเป็นสินค้าส าเร็จรูป 

                    ส่วนวัตถุดิบทางตรงเมื่อน าไปรวมกับค่าแรงงานทางตรงจะกลายเป็นต้นทุน            
ขั้นต้น 

     1.2  ต้นทุนที่ไม่เกี่ยวกับการผลิต  หมายถึง  ต้นทุนอ่ืน ๆ ที่ไม่เกี่ยวข้องกับกระบวนการ
ผลิต   อาจแยกประเภทได้ดังน้ี 
 1.2.1  ต้นทุนของสินค้าที่ซื้อมาเพื่อขาย  ต้นทุนนี้จะเกิดขึ้นเพียงกับกิจการที่ซื้อสินค้า
มาเพื่อจ าหน่ายต่อเท่านั้น ไม่ได้ท าการผลิตสินค้าหรือผลิตภัณฑ์ขึ้นมาจ าหน่ายเอง 
 1.2.2  ต้นทุนทางการเงิน  เป็นต้นทุนหรือค่าใช้จ่ายที่เกิดขึ้นและเกี่ยวข้องกับการจัดหา   
แหล่งเงินทุนของกิจการที่น ามาใช้ในการด าเนินงานที่นอกเหนือจากกระบวนการผลิต   
 1.2.3  ต้นทุนทางการตลาดหรือต้นทุนขาย  เป็นต้นทุนที่เกิดขึ้นและเกี่ยวข้องกับการ    
ท าให้ได้มาซึ่งค าสั่งซื้อสินค้าหรือผลิตภัณฑ์จากลูกค้า  หรือเป็นต้นทุนหรือค่าใช้จ่ายในการน าเข้าสินค้า
หรือการให้บริการต่าง ๆ จนกว่าสินค้าหรือผลิตภัณฑ์จะถูกส่งถึงมือผู้บริโภค 
 1.2.4  ต้นทุนทางด้านการบริหาร  เป็นต้นทุนที่เกิดขึ้นและเกี่ยวข้องกับกิจกรรมการ    
ด าเนินงานโดยทั่วไปของกิจการ  

2.  การแยกประเภทต้นทุนตามความสัมพันธ์ระหว่างรายได้และค่าใช้จ่าย  เป็นการค านึงถึง
ประโยชน์ที่จะได้รับในอนาคตกับค่าใช้จ่ายที่เกิดขึ้นในงวดเวลานั้น ๆ  สามารถแบ่งได้ดังนี้ 

     2.1  ต้นทุนผลิตภัณฑ์  เป็นต้นทุนที่เกิดขึ้นและเกี่ยวข้องกับการให้ได้มาซึ่งสินค้าหรือ
ผลิตภัณฑ์นั้น ๆ   
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     2.2  ต้นทุนงวดเวลา  เป็นต้นทุนที่ไม่ได้เกี่ยวข้องกับกระบวนการผลิต  เป็นต้นทุนที่
เกิดขึ้นแล้วและไม่ได้สะสมไว้ในสินทรัพย์ใด  จึงตัดเป็นค่าใช้จ่ายได้ทันทีในงวดเวลาที่มีค่าใช้จ่าย
เกิดขึ้น   

อนุรักษ์  ทองสุโขวงศ์ (2548) กล่าวถึงการจ าแนกต้นทุนตามความสัมพันธ์กับระดับของ
กิจกรรมไว้ดังนี ้

การจ าแนกต้นทุนตามความสัมพันธ์กับระดับของกิจกรรมนี้  บางคร้ังเราก็ เรียกว่า             
การจ าแนกต้นทุนตามพฤติกรรมของต้นทุน (Cost Behavior) ซึ่งมีลักษณะที่ส าคัญ คือ เป็นการ
วิเคราะห์จ านวนของต้นทุนที่จะมีการเปลี่ยนแปลงไปตามปริมาณการผลิต หรือระดับของกิจกรรมที่
เป็นตัวผลักดันให้เกิดต้นทุน (Cost Driver) ในการผลิตทั้งที่เกี่ยวกับการวางแผน การควบคุม            
การประเมิน และวัดผลการด าเนินงาน การจ าแนกต้นทุนตามความสัมพันธ์กับระดับของกิจกรรม      
สามารถที่จะจ าแนกต้นทุนได้ 3 ชนิด คือ ต้นทุนผันแปร ต้นทุนคงที่ ต้นทุนผสม   อย่างไรก็ตามแนวคิด
ในการจ าแนกต้นทุนใน 3 ชนิดนี้ เป็นการจ าแนกต้นทุนที่อยู่ในช่วงของต้นทุนที่มีความหมายต่อการ
ตัดสินใจ (Relevant range) นั่นก็คือ เป็นช่วงที่ต้นทุนคงที่รวม และต้นทุนผันแปรต่อหน่วย ยังมีลักษณะ
คงที่หรือไม่เปลี่ยนแปลง 

1. ต้นทุนผันแปร  หมายถึง ต้นทุนที่จะมีต้นทุนรวมเปลี่ยนแปลงไปตามสัดส่วนของการ
เปลี่ยนแปลงในระดับกิจกรรมหรือปริมาณการผลิต ในขณะที่ต้นทุนต่อหน่วยจะคงที่เท่ากันทุก ๆ 
หน่วย  โดยทั่วไปแล้วต้นทุนผันแปรนี้จะสามารถควบคุมได้โดยแผนกหรือหน่วยงานที่ท าให้เกิด
ต้นทุนผันแปรนั้น 

ในเชิงการบริหารนั้น ต้นทุนผันแปรจะเข้ามามีบทบาทอย่างมาก ต่อการตัดสินใจของฝ่าย
บริหาร เช่น  การก าหนดราคาสินค้าของกิจการ ก็จะต้องก าหนดให้ครอบคลุมทั้งส่วนที่เป็นต้นทุน    
ผันแปรและต้นทุนคงที่ทั้งหมด ในกรณีที่กิจการจะท าการผลิตและจ าหน่ายสินค้าในส่วนที่
นอกเหนือจากก าลังการผลิตปกติ แต่ไม่เกินก าลังการผลิตสูงสุดของกิจการ การตัดสินใจก าหนดราคา
สินค้าในใบสั่งซื้อพิเศษนี้ ก็ไม่ควรที่จะต่ ากว่าต้นทุนผันแปรต่อหน่วย 

2. ต้นทุนคงที่  หมายถึง  ต้นทุนที่มีพฤติกรรมคงที่ หมายถึง  ต้นทุนรวมที่มิได้เปลี่ยนแปลง
ไปตามระดับของการผลิตในช่วงของการผลิตระดับหนึ่ง แต่ต้นทุนคงที่ต่อหน่วยก็จะเปลี่ยนแปลง
ในทางลดลงถ้าปริมาณการผลิตเพิ่มมากขึ้น  นอกจากนี้ต้นทุนคงที่ยังแบ่งออกเป็นต้นทุนคงที่อีก          
2 ลักษณะ คือ ต้นทุนคงที่ระยะยาว (Committed Fixed Cost) เป็นต้นทุนคงที่ที่ไม่สามารถเปลี่ยนแปลง
ได้ในระยะสั้น เช่น สัญญาเช่าระยะยาว ค่าเสื่อมราคา เป็นต้น และต้นทุนคงที่ระยะสั้น (Discretionary 
Fixed Cost) จัดเป็นต้นทุนคงที่ที่เกิดขึ้นเป็นคร้ังคราวจากการประชุมหรือตัดสินใจของผู้บริหาร เช่น  
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ค่าโฆษณา ค่าใช้จ่ายในการค้นคว้าและวิจัย เป็นต้น ส าหรับในเชิงการบริหารแล้วต้นทุนคงที่ส่วนใหญ่
มักจะควบคุมได้ด้วยผู้บริหารระดับสูงเท่านั้น 

3. ต้นทุนผสม  หมายถึง ต้นทุนที่มีลักษณะของต้นทุนคงที่และต้นทุนผันแปรรวมอยู่ด้วยกัน 
ในช่วงของการด าเนินกิจกรรมที่มีความหมายต่อการตัดสินใจ โดยต้นทุนผสมนี้จะแบ่งออกเป็น 2 ชนิด 

    3.1  ต้นทุนกึ่งผันแปร  หมายถึง  ต้นทุนที่จะมีต้นทุนส่วนหนึ่งคงที่ทุกระดับของกิจกรรม 
และมีต้นทุนอีกส่วนหนึ่งจะผันแปรไปตามระดับของกิจกรรม เช่น ค่าโทรศัพท์ ค่าโทรสาร เป็นต้น 
อย่างไรก็ตาม ในบางคร้ังก็เป็นการยากที่จะระบุได้ว่าต้นทุนส่ วนใดเป็นต้นทุนผันแปร   ดังนั้น             
จึงจ าเป็นต้องใช้เทคนิคในการประมาณต้นทุนเข้ามาช่วยในการวิเคราะห์ ซึ่งเทคนิคในการประมาณ
ต้นทุนจะได้ศึกษาต่อไปในส่วนของการบัญชีต้นทุนที่เกี่ยวกับการใช้ข้อมูลเพื่อการตัดสินใจ 

    3.2  ต้นทุนเชิงขั้นหรือต้นทุนกึ่งคงที่  หมายถึง ต้นทุนที่จะมีจ านวนคงที่ ณ ระดับกิจกรรม
หนึ่งและจะเปลี่ยนไปคงที่ในอีกระดับกิจกรรมหนึ่ง เช่น เงินเดือน ผู้ควบคุมคนงาน ค่าเช่าบางลักษณะ 
เป็นต้น 

วิวัฒน์ อภิสิทธิ์ภิญโญ (2554) กล่าวถึงการจ าแนกต้นทุนตามพฤติกรรมของต้นทุนไว้ดังนี้ 
การจ าแนกต้นทุนในกลุ่มนี้จะจ าแนกออกเป็น  ต้นทุนคงที่  ต้นทุนผันแปร  ต้นทุนผสมโดย

ลักษณะการเปลี่ยนแปลงพฤติกรรมของต้นทุนที่กล่าวถึงทั้ง 3 ประเภทข้างต้นนั้นเป็นการเปลี่ยนแปลง
ของพฤติกรรมต้นุทนที่มีความเกี่ยวข้องกับการเปลี่ยนแปลงของผลผลิต หรือ กิจกรรม หรือ ปริมาณ  
กิจกรรมอาจจะอยู่ในรูปของหน่วยผลผลิต  ชั่วโมงการท างาน  ยอดขาย  และอ่ืน ๆ 

1.  ต้นทุนคงที่   หมายถึง  เป็นต้นทุนรวมส าหรับรอบระยะเวลาหนึ่งที่ยั งคงไม่มี                
การเปลี่ยนแปลงแม้ว่าผลผลิตหรือปริมาณของกิจกรรมจะมีการผันผวนขึ้นลงไปบ้าง  อาจจะเรียก
ต้นทุนนี้ว่า  ต้นทุนงวดเวลา  ซึ่งมีก าลังการผลิตที่เตรียมพร้อมให้สามารถใช้ได้ทันทีที่ต้องการหรือ  
เมื่อมีความจ าเป็น  เรียกว่าเป็นก าลังการผลิตที่พร้อมใช้  ตัวอย่างของต้นทุนคงที่  เช่น  ค่าเช่า  ค่าภาษี
ทรัพย์สิน  ค่าเสื่อมราคา  ค่าสาธารณูปโภค เป็นต้น  ต้นทุนคงที่ดังกล่าวจะยังคงเกิดขึ้นเช่นเดิ ม        
ตามระยะเวลาที่ผ่านไป  แม้ว่าจะไม่มีผลผลิต หรือไม่มีงานเกิดขึ้น 

อย่างไรก็ตามคงจะไม่ถูกต้องนักที่ต้นทุนคงที่จะไม่มีการเปลี่ยนแปลงไปบ้างเลย  แนวคิด
พื้นฐานของการพิจารณาว่า คงที่   เป็นการอ้างอิงถึงว่าจะยังคงที่หรือไม่เปลี่ยนแปลงไปตาม
ความสัมพันธ์ที่มีต่อปริมาณในลักษณะอย่างหนึ่งอย่างใดโดยเฉพาะ  แต่ไม่ได้หมายความว่าจะไม่มี   
การเปลี่ยนแปลงไปเสมอในทุกสถานการณ์  ถ้าเกินก าลังที่จะสามารถท าได้  ต้นทุนที่มีความเกี่ยวข้อง
กับปริมาณที่เกินกว่าจะท าได้จะมีการเปลี่ยนแปลงไป   
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2.  ต้นทุนผันแปร  หมายถึง  เป็นต้นทุนทุกรายการที่มียอดรวมของต้นทุนผันแปรไปตาม
ระดับกิจกรรมของการด าเนินงานและเป็นสัดส่วนโดยตรงกับผลผลิตที่ได้  โดยทั่วไปจะพบว่ารายการ
วัตถุดิบทางตรงและแรงงานทางตรงเป็นต้นทุนผันแปร   

3.  ต้นทุนผสม  หมายถึง  เป็นต้นทุนที่มีลักษณะของต้นทุนคงที่และต้นทุนผันแปรรวมอยู่
ด้วยกัน  ต้นทุนผสมเหล่านี้อาจเป็นต้นทุนกึ่งผันแปร หรือ ต้นทุนกึ่งคงที่  เนื่องจากถ้าพิจารณาเฉพาะ
ส่วนที่มีพฤติกรรมเป็นต้นทุนผันแปรเพียงอย่างเดียวจะพบว่ามูลค่าต้นทุนรวมจะผันแปรเป็นสัดส่วน
เดียวกันกับปริมาณ หรือระดับกิจกรรมที่มีความเกี่ยวข้อง  แต่การที่มีต้นทุนคงที่จ านวนขั้นต่ าเป็น
ส่วนประกอบร่วมกับต้นทุนผันแปรจึงท าให้ยอดรวมของต้นทุนผสมหรือต้นทุนรวมไม่ผันแปรเป็น
สัดส่วนเดียวกันกับระดับกิจกรรม 

อัชญา  ไพค านาม (2555) กล่าวถึงการปันส่วนต้นทุนรวม ไว้ดังนี้ 
ในการผลิตผลิตภัณฑ์ร่วมนั้น มีการใช้ทรัพยากรร่วมกัน ต้นทุนที่เกิดขึ้นไม่ วาจะเป็น 

วัตถุดิบทางตรง ค่าแรงงานทางตรง และค่าใช้จ่ายการผลิต ถือเป็นต้นทุนร่วมในการผลิตผลิตภัณฑ์ร่วม
แต่ละชนิด ดังนั้น คงไม่ดีแน่หากจะคิดต้นทุนเข้าเป็นของผลิตภัณฑ์ชนิดใดชนิดหนึ่งเพียงชนิดเดียว 
เพราะการเกิดขึ้นของต้นทุนเหล่านั้น เกิดขึ้นเพื่อผลิตสินค้าหลาย ๆ ชนิด แต่เป็นกระบวนการเดียวกัน 
ด้วยเหตุนี้ จึงไม่สามารถบอกได้ว่าวัตถุดิบทางตรงที่เบิกใช้ ค่าแรงงานทางตรงที่จ่ายไป และค่าใช้จ่าย
การผลิตที่เกิดขึ้น เป็นของผลิตภัณฑ์ใด จ านวนเท่าไหร่ จึงต้องอาศัย “การปันส่วน” หรืออาจใช้ค าว่า 
“การจัดสรร” ซึ่งก็หมายถึง การแบ่งต้นทุนร่วมที่เกิดขึ้น ให้ผลิตภัณฑ์ร่วมที่ผลิตได้อย่างยุติธรรม ทั้งนี้ 
จะใช้หลักเกณฑ์ใดในการปันส่วนดังกล่าว ขึ้นอยู่กับ นโยบายกิจการ ลักษณะสินค้า กระบวนการผลิต 
และประโยชน์ที่จะได้รับจากการน าข้อมูลดังกล่าวไปใช้ รวมไปถึงความเพียงพอของข้อมูลด้วย โดย
หลักเกณฑ์ในการปันส่วนที่นิยมใช้โดยทั่วไปสามารถสรุปได้ ดังนี้ 

1. การปันส่วนโดยใช้จ านวนหน่วยผลิต (Physical Measures)  หมายถึง  เป็นการปันส่วน
โดยใช้จ านวนหน่วยที่ผลิตได้ของแต่ละผลิตภัณฑ์ เป็นฐานหรือเป็นเกณฑ์ในการแบ่งต้นทุน            
การปันส่วนวิธีนี้มักใช้ในกรณีที่ผลิตภัณฑ์ร่วมชนิดต่าง ๆ ที่ได้จากกระบวนการผลิตเดียวกันนั้น 
สามารถนับ วัด ชั่ง หรือตวง เป็นจ านวนหน่วยได้ เช่น ลิตร แกลลอน ตัน กิโลกรัม เป็นต้น 

2. การปันส่วนโดยใช้มูลค่าขาย หรือราคาตลาดของผลิตภัณฑ์ (Sales Value)  หมายถึง  เป็น
การปันส่วนต้นทุนร่วมโดยใช้อัตราส่วนของมูลค่าขายหรือราคาตลาดของผลิตภัณฑ์ร่วม แต่ละชนิด ณ 
จุดแยก ซึ่งการแบ่งต้นทุนร่วมตามวิธีนี้ มีเหตุผล 2 ประการคือ 

    2.1  มูลค่าขาย หรือราคาตลาดของผลิตภัณฑ์ร่วมแต่ละชนิดที่จะน ามาใช้เป็นเกณฑ์ใน 
การแบ่งต้นทุนร่วมนี้  สามารถทราบได้ค่อนข้างแน่นอนจึ งท าให้การจัดสรรต้นทุนร่วมมีความ        
เที่ยงธรรมมากขึ้น 
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    2.2  ผลิตภัณฑ์ร่วมที่มีมูลค่าขายสูง ควรจะได้รับการแบ่งสรรต้นทุนร่วมในจ านวนที่สูง
ด้วย ซึ่งท าให้การปันส่วนต้นทุนร่วมมีความเที่ยงธรรมมากกว่าที่จะใช้เกณฑ์จ านวนหน่วยของผลผลิต
เป็นเกณฑ์ ทั้งนี้ เพราะผลิตภัณฑ์ร่วมบางชนิดอาจมีจ านวนน้อย แต่สามารถขายได้มูลค่าสูง 

     อย่ างไรก็ตาม ในกระบวนการผลิตสินค้ าบางชนิด เมื่อผลิตถึงจุดแยกตัวแล้ว       
ผลิตภัณฑ์ร่วมบางชนิดก็สามารถจ าหน่าย หรือทราบมูลค่าขายได้ทันที แต่ในบางกระบวนการผลิต
ผลิตภัณฑ์ร่วมบางชนิดเมื่อผ่านจุดแยกตัวไปแล้ว ก็ยังไม่สามารถจ าหน่าย หรือทราบราคาขายได้ทันที 
เนื่องจากจะต้องมีการน าไปผลิตเพิ่มอีก จึงจะสามารถจ าหน่ายได้ ในกรณีนี้ จะต้องมีการประมาณการ
มูลค่าขาย ณ จุดแยกตัว  

3. การปันส่วนโดยใช้ต้นทุนต่อหน่วยถัวเฉลี่ย (Average Unit cost)  หมายถึง  ในการ        
ปันส่วนต้นทุนร่วมให้กับผลิตภัณฑ์ โดยใช้ต้นทุนต่อหน่วยถัวเฉลี่ยนั้น มักนิยมใช้กับผลิตภัณฑ์ร่วมที่มี
ลักษณะคล้ายคลึงกัน เนื่องจากต้นทุนต่อหน่วยของผลิตภัณฑ์แต่ละตัวไม่ว่าจะชนิดใดก็ตาม จะเท่ากัน
ทุกหน่วย เช่น กระบวนการผลิตหนึ่งจะได้รับผลิตภัณฑ์ 3 ชนิด คือ ผลิตภัณฑ์ ก ข และ ค หากใช้     
การปันส่วนโดยวิธีนี้ ต้นทุนต่อหน่วยของ ก  ข และ ค ก็จะเท่ากันหมด เป็นต้น หากกิจการเลือกใช้
วิธีการปันส่วนในลักษณะนี้ กิจการควรตั้งราคาขายของผลิตภัณฑ์ทั้ง 3 ชนิดให้ใกล้เคียงกัน เพราะ
ต้นทุนต่อหน่วยเท่ากัน อีกทั้งผลิตภัณฑ์ทั้ง 3 ชนิด ต้องมีหน่วยวัด (ลิตร กิโลกรัม เมตร) เดียวกันจึงจะ
เหมาะสมและได้ข้อมูลต้นทุนที่ใกล้เคียงความเป็นจริง เป็นประโยชน์ต่อการน าไปใช้งาน 

4. การปันส่วนโดยใช้การถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก (Weighted Average cost)  หมายถึง การปันส่วน
ต้นทุนร่วมโดยใช้การถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนักนี้ จะช่วยก าจัดข้อบกพร่องของ การปันส่วนต้นทุนร่วม    
โดยใช้ต้นทุนต่อหน่วยถัวเฉลี่ย (วิธีที่ 3) ในกรณีที่ผลิตภัณฑ์ร่วมแต่ละชนิด มีความแตกต่างกันมากใน
หลาย ๆ ด้าน เช่น มีขนาดของผลิตภัณฑ์เล็กใหญ่ต่างกัน เวลา และความยากง่ายในการผลิตต่างกัน ซึ่ง
อาจส่งผลกระทบถึงการใช้ปริมาณวัตถุดิบทางตรง ค่าแรงงานทางตรง หรือค่าใช้จ่ายการผลิตที่ 
แตกต่างกันไปด้วย กรณีนี้ การปันส่วนต้นทุนร่วมโดยใช้การถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก จะให้ความเป็นธรรม
ได้มากกว่า 

2.1.2  ระบบบัญชีต้นทุน   
สมนึก  เอ้ือจิระพงษ์พันธ์ (2549) กล่าวถึงระบบบัญชีต้นทุนไว้ดังนี้ 
การก าหนดระบบบัญชีต้นทุนเพื่อใช้ในกิจการต้องค านึงถึงความพร้อม ความเหมาะสมและ

ความต้องการข้อมูลที่จะใช้ประโยชน์ในการบริหารกิจการ  ระบบบัญชีต้นทุนจึงมีความแตกต่างกัน
ตามประเภทต่อไปนี้ 
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1.  ระบบการสะสมต้นทุน  ในการประกอบกิจการไม่ว่าจะเป็นขนาดเล็ก ขนาดกลาง หรือ
ขนาดใหญ่ก็มักจะต้องมีเอกสารประกอบการลงบัญชีและรายการค้าต่าง ๆ  ระบบการสะสมต้นทุนจะ  
มีความยุ่งยากมากน้อยเพียงใดก็ขึ้นอยู่กับจ านวนของเอกสารและรายการค้า   

     ข้อมูลที่เกี่ยวข้องกับการสะสมต้นทุนถือว่าเป็นข้อมูลพื้นฐานที่ผู้บริหารของกิจการ
จ าเป็นต้องท าความเข้าใจและสามารถค านวณหาต้นทุนสินค้าได้  ซึ่งระบบการสะสมข้อมูลทางด้าน
ต้นทุน มี 2 ระบบ  ดังนี้ 

     1.1  ระบบการสะสมต้นทุนแบบสิ้นงวด  หมายถึง  เป็นระบบการค านวณหาต้นทุน  เมื่อ
กิจการมีการตรวจนับวัตถุดิบและตีราคาต้นทุนของวัตถุดิบทางตรงที่เหลือและที่ใช้ในการผลิต ก็จะ
สามารถท าให้กิจการทราบถึงต้นทุนสินค้าคงเหลือ  ต้นทุนงานระหว่างท าและต้นทุนสินค้าส าเร็จรูปได้  
ถ้ากิจการต้องการทราบข้อมูลที่เกี่ยวข้องกับต้นทุนการผลิตสินค้าหรือผลิตภัณฑ์มักจะใช้วิธีนี้ใน      
การค านวณหาต้นทุน 

     1.2  ระบบการสะสมต้นทุนแบบต่อเนื่อง  หมายถึง  ระบบการค านวณต้นทุนตัวนี้ มัก    
ใช้กับกิจการขนาดกลางถึงระดับใหญ่   ระบบการค านวณต้นทุนนี้ได้ถูกก าหนดขึ้นมาเพื่อให้ผู้บริหาร
สามารถวิเคราะห์แล้วสามารถตัดสินใจเกี่ยวกับการวางแผนและควบคุมได้ทันที  นอกจากนี้ยังแสดง      
ต้นทุนรวมและค านวณต้นทุนในลักษณะต่าง ๆ ได้ 

2.  ลักษณะของกระบวนการผลิต  ถ้าจะแบ่งตามการตอบสนองตามความต้องการของลูกค้า  
แบ่งออกได้เป็น 2 ประเภท  ดังนี้ 

     2.1  ระบบต้นทุนงานสั่งท า  หมายถึง  เป็นระบบการสะสมต้นทุนที่ใช้ในการค านวณหา
ต้นทุนในลักษณะที่กิจการผลิตสินค้าหรือผลิตภัณฑ์เพียงชนิดเดียวหรือผลิตตามค าสั่งของลูกค้าโดย
อาจจะผลิตเป็นชุด ๆ  จึงเรียกการผลิตนี้ว่า  งานสั่งท า  ในการผลิตสินค้าหรือผลิตภัณฑ์ให้แก่ลูกค้า      
แต่ละรายก็จะมีรูปแบบ ต้นทุน  และราคาขายที่แตกต่างกันไป  ต้นทุนต่อหน่วยของงานสั่งท าก็จะ
ค านวณได้จากต้นทุนรวมที่เกี่ยวข้องกับการผลิตแต่ละงานหารด้วยจ านวนหน่วยผลิตของสินค้า ต้นทุน
ต่อหน่วยของงานสั่งท าแต่ละงานจึงไม่ต้องเท่ากันก็ได้ 

     2.2  ระบบต้นทุนช่วงหรือต้นทุนกระบวนการ  หมายถึง  เป็นระบบการสะสมต้นทุน 
หรือ การค านวณหาต้นทุนของสินค้าที่มีการผลิตเป็นจ านวนมากหรือเป็นการผลิตแบบต่อเนื่อง   เป็น
การผลิตสินค้าจ านวนมาก ๆ และเป็นสินค้าชนิดเดียวกัน  นอกจากนี้ระบบการผลิตสินค้าและ
เคร่ืองจักร  เคร่ืองมือก็มีความเป็นไปได้ยากที่จะโยกย้ายหรือเปลี่ยนแปลง  แต่การสะสมต้นทุนจะเป็น
การสะสมต้นทุนที่เกิดขึ้นจากแต่ละแผนกหรือส่วนงานที่ได้ก าหนดไว้ในกระบวนการผลิต  แล้วแผนก
ผลิตเหล่านั้นก็จะท าหน้าที่ผลิตตามที่ได้รับมอบหมาย   แต่ละแผนกหรือส่วนงานต่าง ๆ จึงมีบัญชีงาน
ระหว่างผลิตของแต่ละแผนกหรือส่วนงาน  และเมื่อแต่ละแผนกหรือแต่ละส่วนงานได้ท าการผลิตเสร็จ
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ก็จะท าการโอนต้นทุนพร้อมกับงานระหว่างผลิตไปให้กับแผนกผลิตหรือแผนกส่วนงานถัดไป  แต่ถ้า
เป็นแผนกหรือส่วนงานผลิตสุดท้ายก็จะโอนต้นทุนและงานที่ท าเสร็จแล้วก็จะเป็นสินค้าส าเร็จรูป 

3.  ชนิดของต้นทุน  ต้นทุนที่จะถูกสะสมในระบบบัญชีต้นทุนจะแสดงข้อมูลต้นทุนที่
ถูกต้องตามความจริงเท่านั้น  เพื่อให้การจัดท ารายงานทางการเงินที่เสนอแก่บุคคลภายนอกมีความ
เหมาะสมมากที่สุด  แต่ข้อมูลที่เป็นต้นทุนจริงไม่ค่อยให้ประโยชน์กับผู้บริหารเพราะการท างานของ
ผู้บริหารเป็นเร่ืองที่เกี่ยวข้องกับการวางแผนและตัดสินใจเลือกทางที่ให้ผลประโยชน์มากที่สุดใน
อนาคต  ข้อมูลต้นทุนที่จะต้องน ามาใช้ประโยชน์นั้นควรมีความส าคัญเพียงพอที่จะท าให้การตัดสินใจ
ของผู้บริหารเป็นไปอย่างมีประสิทธิภาพ  ในปัจจุบันจึงไม่ค่อยมีการน าข้อมูลต้นทุนจริงมาใช้  มีแต่
ระบบต้นทุนปกติและต้นทุนมาตรฐานที่ถูกน ามาใช้ประโยชน์ 

ต้นทุนจริง  ต้นทุนปกติ และต้นทุนมาตรฐาน  เป็นการสะสมต้นทุนที่เกิดขึ้นจริง  โดยปกติ
การค านวณหาต้นทุนการผลิตในแต่ละงวด  เราจะทราบเกี่ยวกับต้นทุนของวัตถุดิบทางตรงและ
ค่าแรงงานทางตรงที่ใช้ในการผลิตได้ทันที  แต่ค่าใช้จ่ายในการผลิตต้องใช้วิธีการประมาณเพื่อให้ได้
ต้นทุนการผลิตที่ใกล้เคียงความจริงมากที่สุดเพราะการเกิดต้นทุนของค่าใช้จ่ายในการผลิตจะขึ้นอยู่กับ
งวดระยะเวลา  แต่การผลิตสินค้าส าเร็จนั้นอาจเกิดขึ้นได้ตลอดเวลาในระหว่างงวดเวลา  เราถึงต้องใช้
วิธีการประมาณค่าใช้จ่ายการผลิตที่เกิดขึ้นเพื่อน าไปรวมกับต้นทุนสินค้าและเพื่อจะได้น าไปใช้ในการ
ก าหนดราคาขายสินค้าและการค านวณหาผลก าไรโดยประมาณ 

มีหลายกิจการที่พยายามใช้วิธีการประมาณค่าใช้จ่ายในการผลิตให้มีความใกล้เคียงกับความ
จริงมากที่สุดเพราะจะส่งผลให้ค านวณหาต้นทุนของสินค้าได้  จึงได้มีการพยายามที่จะน าเทคนิคและ
วิธีการที่ท าให้เกิดต้นทุนมาใช้ ซึ่งถูกเรียกว่า  ระบบต้นทุนปกติ  เพราะวิธีการประมาณค่าใช้จ่ายในการ
ผลิตที่จะเกิดขึ้นเป็นวิธีการประมาณจากการผลิตตามปกติของกิจการ 

แต่ในปัจจุบันก็มีบางกิจการที่ท าการจดบันทึกต้นทุนลักษณะต้นทุนมาตรฐาน  จึงเป็นการ
ก าหนดต้นทุนมาตรฐานซึ่งเป็นเร่ืองที่เกี่ยวข้องกับการก าหนดประสิทธิภาพและต้นทุนมาตรฐานของ
วัตถุดิบทางตรง  ค่าแรงงานทางตรง และค่าใช้จ่ายในการผลิต  ก่อนที่จะเร่ิมผลิตจริง  ซึ่งผลต่างระหว่าง
ต้นทุนจริงและต้นทุนมาตรฐานจะเป็นข้อมูลที่ผู้บริหารสามารถน าไปใช้ประโยชน์ได้ในการวางแผน
และการควบคุมการด าเนินงานในอนาคตของกิจการได้เป็นอย่างดี 

4.  ระบบการคิดต้นทุนผลิตภัณฑ์  สามารถแบ่งออกได้เป็น 2 ประเภท  ดังนี้ 
     4.1  ระบบต้นทุนตรงหรือระบบต้นทุนผันแปร  หมายถึง  เป็นการค านวณต้นทุนของ

สินค้า  โดยต้นทุนของสินค้านั้นจะประกอบด้วย  วัตถุดิบทางตรง  ค่าแรงงานทางตรงและค่าใช้จ่ายใน
การผลิตผันแปรเท่านั้น  ส่วนค่าใช้จ่ายในการผลิตที่คงที่ถือเป็นต้นทุนทั้งจ านวนในงวดบัญชีนั้น ๆ   
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     4.2  ระบบต้นทุนเต็ม  หมายถึง  เป็นการค านวณต้นทุนผลิตภัณฑ์โดยน าค่าใช้จ่ายในการ
ผลิตคงที่รวมเข้าไปค านวณในต้นทุนผลิตภัณฑ์ด้วย   

2.1.3  ผลตอบแทน 
ผลตอบแทน  หมายถึง  มูลค่าของสินค้า หรือ บริการ ที่ผลิตได้จากการลงทุน ประกอบด้วย  

 2.1.3.1  ผลตอบแทนทางตรง  หมายถึง  ผลผลิตสุทธิจากการลงทุน ซึ่งหมายถึง มูลค่า  
ของสินค้า และบริการ ที่ผลิตได้โดยตรงจากการลงทุนและยังหมายถึงการประหยัดและลดค่าใช้จ่ายจาก
ที่เคยมีอยู่ 
 2.1.3.2  ผลตอบแทนทางอ้อม  หมายถึง   ผลประโยชน์อ่ืน ๆ  ที่นอกเหนือจากผลประโยชน์
ตอบแทนทางตรง  นอกจากนี้ยังไปถึงผลประโยชน์ตอบแทนด้านสังคมและสิ่งแวดล้อมต่าง ๆ 
 2.1.3.3  ผลตอบแทนที่ไม่มีตัวตน  หมายถึง  ผลตอบแทนที่ไม่สามารถประเมินมูลค่า
เป็นตัวเงินได้ 

ส่วนการวิเคราะห์เกี่ยวกับก าไรส่วนเกินนั้น  เป็นการวิเคราะห์เกี่ยวกับส่วนเกินระหว่าง 
รายได้หรือยอดขายกับต้นทุนผันแปร  ที่จะไปชดเชยในด้านต้นทุนคงที่  ซึ่งถือเป็นวิธีการในการ
วิเคราะห์ผลก าไร  โดยพิจารณาจากพฤติกรรมของต้นทุน  ซึ่งจะเป็นประโยชน์ต่อการวิเคราะห์
ความสัมพันธ์ระหว่างต้นทุน ปริมาณและก าไร  เพื่อที่จะน าไปใช้ในการตัดสินใจเกี่ยวกับการวิเคราะห์
จุดคุ้มทุน  ซึ่งการวิเคราะห์ก าไรส่วนเกินนี้  สมนึก  เอ้ือจิระพงษ์พันธ์ (2540) ได้กล่าวถึงก าไรส่วนเกิน
ไว้ว่า สามารถวิเคราะห์ได้หลายลักษณะดังนี้ 

1.  ก าไรส่วนเกินรวม  หมายถึง  การวิเคราะห์ในลักษณะที่สามารถน าไปใช้ในการวิ เคราะห์    
เกี่ยวกับประมาณการขายและการมองในลักษณะภาพรวมของการวางแผนและการควบคุมด้านต้นทุน        
การค านวณก าไรส่วนเกินรวม  ค านวณได้จาก  

     ก าไรส่วนเกินรวม                      =          ยอดขาย – ต้นทุนผันแปรรวม 
2.  ก าไรส่วนเกินต่อหน่วย  หมายถึง  การวิเคราะห์เพื่อพิจารณาว่า ในการขายสินค้า 1 หน่วย 

เมื่อหักค่าของต้นทุนผันแปรต่อหน่วยแล้ว  จะมีก าไรส่วนเกินไปชดเชยด้านต้นทุนคงที่ได้เท่าไหร่  
หรืออีกด้านก็คือ  จะต้องขายสินค้าให้ได้กี่หน่วย ถึงจะท าให้มีก าไรส่วนเกินเพียงพอที่จะไปชดเชยด้าน
ต้นทุนคงที่ทั้งหมดที่กิจการมีอยู่   การวิเคราะห์โดยใช้ก าไรส่วนเกินต่อหน่วยนั้น  มักจะนิยมน าไปใช้
กับการวิเคราะห์ความสัมพันธ์ระหว่างต้นทุน ปริมาณ และ ก าไร  โดยการค านวณก าไรส่วนเกินต่อหน่วย 
ค านวณได้จาก 

     ก าไรส่วนเกินต่อหน่วย                =       ราคาขายต่อหน่วย  -  ต้นทุนผันแปรต่อหน่วย 
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3.  อัตราก าไรส่วนเกิน  หมายถึง  เป็นการเปรียบเทียบก าไรส่วนเกินที่จะเกิดขึ้นว่าจะเป็น
ร้อยละเท่าไหร่หรือเป็นกี่เปอร์เซ็นต์ของยอดขาย    ในการวิเคราะห์เกี่ยวกับต้นทุน ปริมาณและก าไร 
โดยใช้อัตราก าไรส่วนเกินนั้น  มักใช้กับกรณีที่กิจการไม่ทราบจ านวนหน่วยของสินค้าที่ขาย การค านวณ   
หาอัตราก าไรส่วนเกินนั้น  สามารถค านวณได้ 2 วิธี 
 3.1  การค านวณหาอัตราก าไรส่วนเกินโดยใช้ราคาขายต่อหน่วยและต้นทุนผันแปรต่อหนว่ย             
 อัตราก าไรส่วนเกินต่อหน่วย    =      ราคาขายต่อหน่วย – ต้นทุนผันแปรต่อหน่วย 

                        ราคาขายต่อหน่วย 
 3.2  การค านวณหาอัตราก าไรส่วนเกินโดยใช้ยอดขายและต้นทุนผันแปรรวม 
 อัตราก าไรส่วนเกินต่อหน่วย    =        ยอดขาย – ต้นทุนผันแปรรวม 

                         ยอดขาย 
4.  อัตราก าไรขั้นต้น   
ดวงสมร   อรพินท์ (2552)  ได้กล่าวถึงอัตราก าไรขั้นต้นไว้ดังนี้ 
อัตราก าไรขั้นต้น  หมายถึง  เป็นอัตราส่วนที่ใช้วัดความสามารถในการท าก าไร  จะใช้ใน

การวัดประสิทธิภาพการด าเนินงานของกิจการ  แบ่งเป็น 2 ประเภท คือ อัตราส่วนที่วัดความสามารถใน
การท าก าไรต่อยอดขาย และ อัตราส่วนในการท าก าไรต่อเงินลงทุน 

อัตราก าไรขั้นต้น  หมายถึง  อัตราส่วนก าไรขั้นต้นต่อยอดขาย 
     อัตราก าไรขั้นต้น (%)                 =          ก าไรขั้นต้น 
                          ยอดขายสุทธิ  
5.  จุดคุ้มทุน   
ชมพูนุช   ซุ่นทรัพย์ (2553) ได้กล่าวถึงจุดคุ้มทุนไว้ดังนี้ 
จุดคุ้มทุน  หมายถึง  เป็นจุดของการด าเนินงานที่กิจการจะไม่มีผลก าไรและไม่มีผลขาดทุน 

ซึ่ง ณ จุดการด าเนินงานน้ี กิจการจะมียอดก าไรส่วนเกินเท่ากับต้นทุนคงที่ของกิจการพอดี 
 จุดคุ้มทุน         =                  ต้นทุนคงที่ 
                ก าไรส่วนเกินต่อหน่วย 
วรารัตน์   จามรเนียม (2554) ได้กล่าวถึงจุดคุ้มทุนไว้ดังนี้ 
จุดคุ้มทุน เป็นจุดที่แสดงจ านวนหน่วยขายที่ท าให้ธุรกิจไม่เกิดผลก าไรและไม่เกิดผลขาดทุน  

ในการวิเคราะห์จุดคุ้มทุนนี้จะเป็นประโยชน์กับฝ่ายบริหารอย่างมาก  ไม่ว่าจะเป็นด้านการวางแผน  
การควบคุม และการตัดสินใจ เป็นต้น 
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แต่ในกรณีที่กิจการมีการขายสินค้าหลายชนิด  การวิเคราะห์จุดคุ้มทุนจะยุ่งยากมากกว่า 
เนื่องจากสินค้าแต่ละชนิดมีต้นทุนที่แตกต่างกัน  ราคาขายต่างกัน  ก าไรส่วนเกินก็แตกต่างกัน  
นอกจากนี้จุดคุ้มทุนยังขึ้นอยู่กับสัดส่วนการขายด้วย  ในการวิเคราะห์จุดคุ้มทุนส าหรับกิจการที่ขาย
สินค้าเพียงชนิดเดียวนั้น  การวิเคราะห์จุดคุ้มทุนจะใช้ก าไรส่วนเกินต่อหน่วยมาใช้ในการวิเคราะห์  
ส าหรับการวิเคราะห์จุดคุ้มทุนที่กิจการขายสินค้า มากกว่า 1 ชนิด จะใช้ก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยต่อหน่วย        
ในการค านวณหาจุดคุ้มทุน 

 จุดคุ้มทุนรวมเป็นจ านวนหน่วย 
 จุดคุ้มทุนรวมเป็นจ านวนหน่วย            =         ต้นทุนคงที่รวม 
           ก าไรส่วนเกินต่อหน่วย  

 จุดคุ้มทุนรวมเป็นจ านวนเงิน (บาท) 
 จุดคุ้มทุนรวมเป็นจ านวนเงิน (บาท)      =    จุดคุ้มทุนรวมที่เป็นจ านวนหน่วย X ราคาขาย 

2.1.4  ความหมายและปัจจัยส าคัญที่ท าให้การปฏิบัติงานมีประสิทธิภาพ 
ประสิทธิภาพในการปฏิบัติงานน้ัน  ถ้าพิจารณาจากแนวคิด ทฤษฎีต่าง ๆ มักจะพูดถึงผลการ

ปฏิบัติงาน ซึ่งถือได้ว่าเป็นเร่ืองเดียวกับประสิทธิภาพในการปฏิบัติงาน คือ เมื่อผลการปฏิบัติงานที่ดี     
ก็ถือว่ามีประสิทธิภาพในการท างานสูงและถ้าผลการปฏิบัติงานไม่ดีก็ถือว่ามีประสิทธิภาพใน          
การท างานต่ า  ซึ่งมีนักวิชาการหลายท่านได้ให้ความหมายของประสิทธิภาพดังนี้ 

วิทยากร   เชียงกูล (2540)  ได้กล่าวถึงความหมายของค าว่าประสิทธิภาพไว้ดังนี้
ประสิทธิภาพ  หมายถึง  เป็นสิ่งที่บ่งบอกผลงานของคนงาน (ปฏิบัติงาน)  ในช่วงระยะเวลาหนึ่ง  ซึ่งใช้
เป็นเคร่ืองวัดว่ามีการใช้ทรัพยากรขององค์กรหรือหน่วยงานเหมาะสมเพียงไร 

กันตยา   เพิ่มผล (2541) ได้กล่าวถึงความหมายของค าว่าประสิทธิภาพไว้ดังนี้ประสิทธิภาพ  
หมายถึง  ขนาดและความสามารถของความส าเร็จ  หรือบรรลุผลตามเป้าหมาย  หรือวัตถุประสงค์ของ
ตนเองและองค์กร 

ศิริวรรณ   เสรีรัตน์ (2541) ได้กล่าวถึงความหมายของค าว่ าประสิทธิภาพไว้ดังนี้
ประสิทธิภาพ  หมายถึง  ความสามารถในการบรรลุจุดมุ่งหมาย  โดยใช้ทรัพยากรต่ าที่สุด  กล่าวคือ  ใช้
วิธีการให้เกิดการจัดการทรัพยากรที่สิ้นเปลืองให้น้อยที่สุด  โดยมีเป้าหมายคือประสิทธิผลหรือให้
บรรลุเป้าหมายที่ก าหนดไว้สูงสุด 

สถิต   ค าลาเลี้ยง (2544) ได้กล่าวถึงความหมายของค าว่าประสิทธิภาพไว้ดังนี้  ประสิทธิภาพ 
หมายถึง  ผลการปฏิบัติงานที่ท าให้ เกิดความพึงพอใจแก่มวลมนุษย์และได้ รับผลก าไรจาก                
การปฏิบัติงานนั้น  ซึ่งความพึงพอใจ  หมายถึง  ความพึงพอใจในการบริการให้กับประชาชน  โดย
พิจารณาจาก 
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1.  การให้บริการอย่างเท่าเทียม 
2.  การให้บริการอย่างรวดเร็วและทันเวลา 
3.  การให้บริการอย่างเพียงพอ 
4.  การให้บริการอย่างก้าวหน้า 
คฑาวุธ   พรหมายน (2545) ได้กล่าวถึงความหมายของค าว่าประสิทธิภาพไว้ดังนี้ 

ประสิทธิภาพในการบริหารงานด้านทางธุรกิจ  ในความหมายอย่างแคบ หมายถึง การลดต้นทุนใน   
การผลิต   ความหมายอย่างกว้าง หมายถึง  คุณภาพของการมีประสิทธิผลและความสามารถในการผลิต
และในการด าเนินงานทางด้านธุรกิจที่จะถือว่ามีประสิทธิภาพสูงสุดก็เพื่อสามารถผลิตสินค้าหรือ
บริการในปริมาณและคุณภาพที่ต้องการที่เหมาะสมและต้นทุนน้อยที่สุด  เพื่อค านึงถึงสถานการณ์และ
ข้อผูกพันทางด้านการเงินที่มีอยู่   ดังนั้น  แนวความคิดของค าว่าประสิทธิภาพในด้านธุรกิจ                    
มีองค์ประกอบ 4 ประการ  คือ 

1.  ต้นทุน 
2.  คุณภาพ 
3.  ปริมาณ 
4.  วิธีการในการผลิต   
สมยศ   นาวีการ (2544)  กล่าวถึงปัจจัยส าคัญที่ท าให้การปฏิบัติงานมีประสิทธิภาพไว้ดังนี้  

มีปัจจัย 7 ประการที่มีอิทธิพลต่อประสิทธิภาพในการปฎิบัติงานในองค์กร  ดังนี้ 
1.  กลยุทธ์  หมายถึง  กลยุทธ์เกี่ยวกับการก าหนดภารกิจ  การพิจารณาจุดอ่อน จุดแข็ง 

ภายในองค์กร  โอกาสและอุปสรรคภายนอก 
2.  โครงสร้าง  หมายถึง  โครงสร้างขององค์กรที่เหมาะสมจะช่วยในการปฎิบัติงาน 
3.  ระบบ  หมายถึง  ระบบขององค์กรที่จะบรรลุเป้าหมาย 
4.  แบบ  หมายถึง  แบบของการบริหารเพื่อบรรลุเป้าหมายขององค์กร 
5.  บุคลากร  หมายถึง  ผู้ร่วมองค์กร 
6.  ความสามารถ  หมายถึง  ความสามารถของบุคลากรต่าง ๆ ในองค์กร 
7.  ค่านิยม  หมายถึง  ค่านิยมร่วมของคนในองค์กร 
สถิต   ค าลาเลี้ยง (2544) ได้กล่าวถึงปัจจัยส าคัญที่ท าให้การปฏิบัติงานมีประสิทธิภาพ ไว้

ดังนี้  ปัจจัยที่จะก่อให้เกิดประสิทธิภาพในการปฏิบัติงาน  ประกอบด้วยปัจจัยหลัก 3 ปัจจัย  ดังนี้ 
1.  ปัจจัยส่วนบุคคล  ได้แก่ 
     1.1  เพศ 
     1.2  จ านวนสมาชิกในครอบครัว 
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     1.3  อายุ 
     1.4  ระยะเวลาในการท างาน 
     1.5  สติปัญญา 
     1.6  ระดับการศึกษา 
     1.7  บุคลิกภาพ 
2.  ปัจจัยที่ได้รับมาจากงาน  ได้แก่ 
     2.1  ชนิดของงาน 
     2.2  ทักษะความช านาญ 
     2.3  สถานภาพทางอาชีพ 
     2.4  สถานภาพทางภูมิศาสตร์ 
     2.5  ขนาดของธุรกิจ 
3.  ปัจจัยที่ควบคุมได้โดยฝ่ายบริหาร  ได้แก่ 
     3.1  ความมั่นคง 
     3.2  รายได้ 
     3.3  สวัสดิการ 
     3.4  โอกาสก้าวหน้าในงาน 
     3.5  สภาพการท างาน 
     3.6  ผู้ร่วมงาน 
     3.7  ความรับผิดชอบ 
     3.8  การจัดการ 
คฑาวุธ   พรหมายน (2545)  ได้กล่าวถึงปัจจัยส าคัญที่ท าให้การปฏิบัติงานมีประสิทธิภาพ  ไว ้     

ดังนี้  ได้เสนอตัวแบบจ าลองเกี่ยวกับประสิทธิภาพขององค์กร  โดยกล่าวว่าประสิทธิภาพขององค์กร
นอกจากจะพิจารณาถึงทรัพยากร เช่น คน  เงิน  วัสดุ  ที่เป็นปัจจัยน าเข้าและผลผลิตขององค์กร คือ การ
บรรลุเป้าหมายและองค์กรในฐานะที่เป็นองค์กรในระบบเปิด  ยังมีปัจจัยประกอบอีก  ดังแบบจ าลองใน
รูปสมมติฐาน  ซึ่งสามารถสรุปได้ดังนี้ 

1.  หากสภาพแวดล้อมในการท างานขององค์กรนั้น  มีความซับซ้อนต่ า หรือ มีความแน่นอน  
มกีารก าหนดระเบียบปฏิบัติในการท างานขององค์กรอย่างละเอียดถี่ถ้วนแล้ว  แน่ชัดว่าจะน าไปสู่ความ
มีประสิทธิภาพขององค์กร  มากกว่าองค์กรที่มีสภาพแวดล้อมในการท างานที่ยุ่งยากและซับซ้อนสูง
หรือความไม่แน่นอน 
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2.  การก าหนดระเบียบปฏิบัติชัดเจน  เพื่อเพิ่มผลการท างานที่มองเห็นได้ มีผลท าให้
ประสิทธิภาพมากขึ้นด้วย 

3.  ผลการท างานที่มองเห็นได้  สัมพันธ์ในทางบวกกับประสิทธิภาพ 
4.  หากพิจารณาควบคู่กันไปจะปรากฏว่า  การก าหนดระเบียบปฏิบัติอย่างชัดเจนและผลการ

ท างานที่สามารถมองเห็นได้จะมีความสัมพันธ์มากขึ้นต่อประสิทธิภาพ  มากกว่าตัวแปรแต่ละตัวตาม
ล าพัง 

2.1.5  กระบวนการน าเข้าสินค้า 
ความรู้ทั่วไปในการน าเข้าสินค้า   
การน าเข้าสินค้าในปัจจุบันมีการขยายตัวเติบโตมากขึ้น  อาจเนื่องมาจากการเติบโตทาง

เศรษฐกิจของประเทศและการตกลงทางการค้าว่าด้วยเขตการค้าเสรี (FTA)  โดยมีหลักการที่จะพยายาม
ลดอุปสรรคทางการค้าลง  โดยเฉพาะการลดหย่อนภาษีหรือการยกเว้นภาษีระหว่างคู่สัญญา   และ
เน่ืองจากขั้นตอนการน าเข้าสินค้ามีขั้นตอนที่ยุ่งยากและมีปัญหาเกี่ยวกับทางด้านต้นทุน  กิจการที่มีการ
น าเข้าสินค้าจึงจะต้องท าความเข้าใจและศึกษาข้อปฏิบัติให้ถูกต้อง  เพื่อให้การประกอบธุรกิจน าเข้า
สนิค้าเป็นไปอย่างสะดวก 

ขั้นตอนการสั่งซื้อสินค้า 
ขั้นตอนการเปิดใบสั่งซื้อสินค้า ไปที่ซัพพลายเออร์ (CMP) เร่ิมขึ้นเมื่อ 
1.  เจ้าหนี้จัดซื้อต่างประเทศได้รับใบขออนุมัติซื้อ จากนั้นตรวจสอบรายละเอียดสินค้าจาก

เอกสารที่แนบมา เช่น ใบขออนุมัติซื้อ  ใบเสนอราคา  ต้นทุนและระยเวลาในการผลิต เป็นต้น 
2.  เมื่อตรวจสอบรายละเอียดเรียบร้อยแล้ว  เจ้าหนี้ที่จัดซื้อต่างประเทศก็จะร่างใบสั่งซื้อ

สินค้าขึ้นมาก่อน  เพื่อส่งให้ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการเป็นผู้ตวรจสอบความถูกต้อง  เรียบร้อยอีกครั้ง 
3.  เมื่อถูกต้อง  สมบูรณ์  เรียบร้อยแล้ว  ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการก็จะเซ็นต์ชื่อรับรองใบสั่ง

ซื้อสินค้าก็จะเสร็จสมบูรณ์   
4.  เมื่อได้ใบสั่งซื้อสินค้าที่ถูกต้องแล้ว  เจ้าหน้าที่จัดซื้อต่างประเทศก็จะส่งอีเมลล์ที่แนบ

ใบสั่งซื้อสินค้าไปให้ทางซัพพลายเออร์ (CMP)   
5.  เมื่อทางซัพพลายเออร์ได้รับอีเมลล์แล้ว ก็จะส่งใบยืนยันการสั่งซื้อสินค้าและยืนยันการส่ง

มอบสินค้า 
6.  เมื่อเจ้าหน้าที่จัดซื้อต่างประเทศได้รับอีเมลล์ตอบกลับจากซัพพลายเออร์  ก็จะตรวจสอบ

รายละเอียดสินค้า  เปรียบเทียบระหว่างใบสั่งซื้อสินค้าของทางบริษัทกับใบยืนยันค าสั่งซื้อสินค้าของ
ทางซัพพลายเออร์ว่าถูกต้อง  ตรงกันหรือไม่ 
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7.  ติดตามสถานะของสินค้า  เพื่อให้สินค้าเสร็จตามการยืนยันการส่งมอบสินค้าที่              
ซัพพลายเออร์แจ้งมา   

8.  เมื่อสินค้าเสร็จเรียบร้อย  ซัพพลายเออร์จะแจ้งมาทางอีเมลล์ 
9.  เจ้าหน้าที่จัดซื้อต่างประเทศจะติดต่อซัพพลายเออร์และประสานงานกับตัวแทนของ

บริษัท (Forwarder,Courier)  เพื่อให้เข้าไปรับสินค้าที่โรงงานของซัพพลายเออร์ 
ขั้นตอนการน าเข้าสินค้า 
1. การน าเข้าสินค้า ของ บริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค จ ากัด  จะใช้ข้อตกลงเงื่อนไขการขนส่ง  

INCOTERM 2010  ซึ่งมีให้เลือกใช้ทั้งหมด 11 รูปแบบ  แต่  80% ของการซื้อจะใช้รูปแบบที่ 1 คือแบบ  
Ex Works  ซึ่งหมายถึง  ผู้ขายต้องส่งมอบสินค้าให้กับ บริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค จ ากัด  ณ  สถานที่        
ของผู้ขาย เช่น โรงงาน โกดัง เป็นต้น  โดยที่ผู้ขายไม่ต้องท าการผ่านพิธีการศุลกากรขาออกและ        
ไม่จ าเป็นต้องเป็นผู้น าสินค้าขึ้นยานพาหนะต่าง ๆ ไม่ว่าจะเป็น เคร่ืองบิน   เรือ  หรือ รถบรรทุก  
ข้อตกลงนี้ผู้ขายจะรับผิดชอบน้อยที่สุด  ส่วน บริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค จ ากัด  จะเป็นผู้รับผิดชอบใน
ค่าใช้จ่ายต่าง ๆ และความเสี่ยงทั้งหมดที่เกิดขึ้นกับสินค้า  หลังจากจุดที่ส่งมอบสินค้าที่ได้ตกลงกันไว้ 
 ส่วนอีก 20% จะใช้รูปแบบอ่ืน ๆ ไม่ว่าจะเป็นแบบ  FOB, CIP, DDP, DDU, CIF เป็นต้น   

2. พิจารณาสินค้าที่จะน าเข้ามา ว่าเป็นประเภทไหน น้ าหนักเท่าไหร่  รีบใช้สินค้าไหม  
น าเข้ามาเพื่อให้ลูกค้าทันทีหรือน าเข้ามาเพื่อสต็อคไว้ที่โกดังก่อน  

บริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค จ ากัด  มีหลักการคัดเลือกตัวแทนน าเข้าตามเกณฑ์เหล่านี้ ได้แก่ 
     1.  ราคา  :  ตัวแทนที่เป็นคูเรียร์  ราคาการให้บริการจะคิดตามน้ าหนักของสินค้า  

ตัวแทนที่เป็นฟอร์เวิร์ดเดอร์  ราคาการให้บริการจะคิดเป็นช่วงของน้ าหนัก 
     2.  การบริการ  :  กรณีเป็นสินค้าที่มีไว้เพื่อสต็อค  ไม่ได้รีบใช้ ต้องน าไปเก็บเข้า

โกดังสินค้าก่อน จะเลือกใช้ บริการคูเรียร์ หรือจะเลือกใช้ ฟอร์เวิร์ดเดอร์ ก็ได้ แล้วแต่ความต้องการ
ของเรา   
 ตัวแทนที่เป็นคูเรียร์  ตัวแทนประเภทนี้จะท าหน้าที่แทนเราตั้งแต่รับสินค้าออก
จากโรงงานที่ต้นทาง  จัดการเกี่ยวกับการเดินพิธีการขาออก  พอมาถึงที่สนามบิน/ท่าเรือ ที่ประเทศไทย 
ก็จะจัดการเกี่ยวกับการเดินพิธีการขาเข้า แล้วน าของส่งตรงที่มาโกดังของบริษัทเลย  
 ตัวแทนที่เป็นคูเรียร์ในปัจจุบัน มีให้เลือกใช้อย่างมากมาย ไม่ว่าจะเป็น  TNT, 
DHL, UPS, FedEx เป็นต้น  
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                   ตัวแทนที่เป็นฟอร์เวิร์ดเดอร์  ตัวแทนประเภทนี้จะท าหน้าที่แทนเราตั้งแต่รับ
สินค้าออกจากโรงงานที่ต้นทาง  จัดการเกี่ยวกับการเดินพิธีการขาออก  พอมาถึงที่สนามบิน/ท่าเรือ ที่
ประเทศไทย ก็ขึ้นอยู่กับเราว่าจะใช้บริการของฟอร์เวิร์ดเดอร์ต่อเพื่อให้จัดการเกี่ยวกับการเดินพิธีการขา
เข้า แล้วน าสินค้าส่งตรงที่มาโกดังของบริษัทเลย หรือว่า อาจจะใช้ ชิปปิ้ง เจ้าอ่ืนมาท าหน้าที่แทนเรา
เกี่ยวกับการเดินพิธีการขาเข้า แล้วน าของส่งตรงมาที่โกดังของบริษัท ก็แล้วแต่เราจะเลือกใช้บริการ 

                   ตัวแทนที่เป็นฟอร์เวิร์ดเดอร์ในปัจจุบัน  มีให้เลือกใช้อย่างมากมาย  ไม่ว่าจะเป็น 
นันทพรรณ เฟรท   ไพลอต  โลจิสติกส์   สปีดมาร์ค   เอ็ม พลัส อาร์  เป็นต้น   

                   กรณีเป็นสินค้าที่ลูกค้าต้องการด่วน  ถ้าเป็นสินค้าที่ลูกค้าต้องการให้ได้เร็วที่สุด  
คือไม่ต้องแวะน าสินค้ามาเก็บที่โกดัง ให้ส่งตรงไปยังลูกค้าเลย  เราจะเลือกใช้บริการของตัวแทนที่เป็น  
คูเรียร์ไม่ได้เพราะคูเรียร์ไม่มีนโยบายในการไปส่งสินค้าต่อให้เรา  การท างานของคูเรียร์คือส่งตรงมาที่
โกดังของบริษัทเราเท่านั้น  เราจึงจ าเป็นจะต้องเลือกใช้บริการของฟอร์เวิร์ดเดอร์  อาจจะใช้บริก าร
ตั้งแต่ขั้นตอนแรกจนถึงการน าส่งสินค้าให้ลูกค้าเลยก็ได้ หรือ อาจจะใช้ชิปปิ้งมาช่วยจัดการเกี่ยวกับ
การเดินพิธีการขาเข้า แล้วน าสินค้าส่งตรงไปที่ลูกค้าเลยก็ได้  แล้วแต่เราจะเลือกใช้บริการ 

ขั้นตอนการปฏิบัติพิธีการน าเข้าสินค้า 
1.  ผู้น าเข้าหรือตัวแทนบันทึกข้อมูลบัญชีราคาสินค้าทุกรายการเข้าสู่เคร่ืองคอมพิวเตอร์ของ

ตนเองหรือผ่าน Service Counter  โดยโปรแกรมคอมพิวเตอร์จะแปลงข้อมูลบัญชีราคาสินค้าให้เป็น
ข้อมูลใบขนสินค้าโดยอัตโนมัติและให้ผู้น าเข้าหรือตัวแทนส่งเฉพาะข้อมูลใบขนสินค้ามายังเคร่ือง
คอมพิวเตอร์ของกรมศุลกากร 

2.  เคร่ืองคอมพิวเตอร์ของกรมศุลกากร จะตรวจสอบข้อมูลเบื้องต้นในใบขนสินค้าที่เข้ามา 
เช่น  ชื่อและที่อยู่ผู้น าของเข้า  เลขประจ าตัวผู้เสียภาษี  พิกัดอัตราศุลกากร ราคา  เป็นต้น  ถ้าพบวา่
ข้อมูลในใบขนสินค้าขาเข้าที่ส่งมาไม่ถูกต้องเคร่ืองคอมพิวเตอร์ของกรมศุลกากรจะแจ้งกลบัไปยงัผู้น าเข้าหรือ  
ตัวแทนเพื่อแก้ไขให้ถูกต้อง 

3.  เมื่อเคร่ืองคอมพิวเตอร์ของกรมศุลกากรตรวจสอบข้อมูลในใบขนสินค้าที่ส่งมาถูกต้อง
ครบถ้วนแล้ว  จะออกเลขที่ใบขนสินค้าขาเข้า  พร้อมกับตรวจสอบเงื่อนไขต่าง  ๆ ที่กรมศุลกากร
ก าหนดไว้  เพื่อจัดกลุ่มใบขนสินค้าขาเข้า  ในขั้นตอนการตรวจสอบพิธีการแบ่งเป็น 2 ประเภท
ดังต่อไปนี้  แล้วแจ้งกลับไปยังผู้น าเข้าหรือตัวแทนเพื่อจัดพิมพ์ใบขนสินค้า 

     3.1  ใบขนสินค้าขาเข้าประเภทที่ไม่ต้องตรวจสอบพิธีการ  ส าหรับใบขนสินค้าประเภทนี้  
เคร่ืองคอมพิวเตอร์จะสั่งการตรวจ  หลังจากนั้นผู้น าเข้าหรือตัวแทนสามารถน าใบขนสินค้าขาเข้าไป
ช าระค่าภาษีอากรและรับการตรวจปล่อยสินค้าได้ 
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     3.2  ใบขนสินค้าขาเข้าประเภทที่ต้องตรวจสอบพิธีการ  ส าหรับใบขนสินค้าประเภทนี้ 
ผู้น าเข้าหรือตัวแทนต้องน าใบขนสินค้าไปติดต่อกับหน่วยงานประเมินอากรของท่าที่น าของเข้า 

4.  ผู้น าเข้าหรือตัวแทนต้องจัดเก็บข้อมูล บัญชีราคาสินค้าตามวรรคแรกในรูปของ            
สื่อคอมพิวเตอร์เป็นเวลาไม่น้อยกว่า 6 เดือน เพื่อใช้ส าหรับการตรวจสอบใบขนสินค้าหลังการ      
ตรวจปล่อย  โดยให้สามารถจัดพิมพ์เป็นรายงานเมื่อกรมศุลกากรร้องขอ ดังนี้ 

     4.1  IMPORT/EXPORT INVOICE LIST BY DECLARATION ITEM 
     4.2  IMPORT/EXPORT INVOICE LIST BY INVOICE ITEM 
     4.3  IMPORT/EXPORT INVOICE LIST 
 

2.2  ประวัติและการด าเนินธุรกิจของบริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค จ ากัด 
2.2.1  ประวัติและข้อมูลทั่วไปของบริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค จ ากัด 
          บริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค จ ากัด  เป็นบริษัทที่ได้รับคัดเลือกให้เป็นตัวแทนจ าหน่ายผูกขาด

ของผลิตภัณฑ์ไฟฟ้าและอิเล็กทรอนิกส์ต่าง ๆ จาก CMP เพียงเจ้าเดียวในประเทศไทย  CMP เป็น
ผู้ เชี่ยวชาญและผู้ผลิตสินค้าชั้นน าส าหรับชุดข้อต่อสายไฟและอุปกรณ์ที่ เกี่ยวข้อง  มี การใช้             
อย่างกว้างขวางส าหรับการใช้ในโรงงานอุตสาหกรรมต่าง ๆ และยังมีเคร่ืองมือที่มีการประยุกต์ใช้กับ
สายเคเบิลในการเชื่อมต่อกับ IEC และสาย NEC  นอกจากนี้ยังมีผลิตภัณฑ์ชุดข้อต่อสายไฟขนาดต่าง ๆ
มากมายเพื่อให้ตรงกับความต้องการของลูกค้ามากที่สุด   

          ส าหรับลูกค้าของเรามักจะอยู่ในกลุ่มอุตสาหกรรมปิโตรเลียมและปิโตรเคมี   โรงผลิต
ไฟฟ้าและอุตสาหกรรมหนัก เช่น ธุรกิจการท าเหมืองแร่   น้ ามันและก๊าซธรรมชาติ  ผลิตพลังงาน     
ทางทะเล  นอกจากนี้ยังมีการขนส่งอย่างครบวงจร   เราได้รับการอนุญาตให้จัดหาผลิตภัณฑ์ได้อย่าง
เต็มรูปแบบ  ทั้งวัสดุไฟฟ้าส าหรับการก่อสร้างโครงการใหม่  ๆ พร้อมกับอุปกรณ์ความปลอดภัยและ
การกระจายระบบควบคุม (DCS) และระบบคอมพิวเตอร์แบบบูรณาการ (ICS)  วัสดุอุปกรณ์ในการ
ติดตั้งไฟฟ้า, อิเล็กทรอนิกส์  ระบบการสื่อสารและอุปกรณ์การเชื่อมต่อการเดินสายไฟ เช่น  ชุดข้อต่อ
สายไฟ  นอกจากนี้ยังมีหน่วยควบคุมระยะไกล (RCU) ที่เพิ่มขึ้นมาเพื่อเพิ่มความปลอดภัย ฯลฯ 

          ในปี พ.ศ. 2541 บริษัทฯ เป็นผู้บุกเบิกของภาคบริการในประเทศไทยที่ได้รับการ
รับรองระบบคุณภาพ ISO 9002 โดย บูโร เวอริทัส เซอทิฟิเคชั่น  และบริษัทฯ ได้รับการรับรองและ 
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การปรับปรุงให้เป็นระบบคุณภาพ ISO 9001-2000 ผ่านสาระส าคัญของการพัฒนาระบบที่มีคุณภาพ
ตามที่ได้ก าหนดโดยองค์การมาตรฐานระหว่างประเทศที่จัดตั้งขึ้นตาม  “นโยบายคุณภาพ” ซึ่งได้รับ
ความส าเร็จจากพนักงานทั้งหมด  โดยบริษัทฯ จะเน้นใช้นโยบายคุณภาพเสมอในการจัดการเพื่อ
กระตุ้นให้พนักงานทุกคนยึดมั่นกับคุณภาพ 

 
ภาพท่ี 2.1  บริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค จ ากัด 

 
ข้อได้เปรียบทางการแข่งขัน 

          เพื่อให้บรรลุภารกิจของบริษัทฯ  ผู้บริหารได้มีการปรับปรุงและพัฒนาอย่างต่อเนื่อง  
เพื่อเพิ่มความสามารถในการแข่งขันของบริษัทฯ  โดยการบูรณาการความช านาญกับประสบการณ์ของ
พนักงาน  เพื่อให้สามารถบรรลุผลตามวัตถุประสงค์ของบริษัทฯ 

          ตัวแทนจ าหน่ายแบบผูกขาด 
          กว่า 25 ปี  ที่ผ่านมา บริษัทฯ ได้มีการพัฒนาอย่างต่อเนื่อง ขณะนี้ได้ประสบ

ความส าเร็จในการรักษาประสิทธิภาพของเครือข่ายในการจัดหาทั่วโลก  ที่จะกลายเป็นตัวแทนจ าหน่าย
ชั้นน าของผลิตภัณฑ์ไฟฟ้าและอิเล็กทรอนิกส์เพื่อรองรับการพัฒนาโครงการต่าง ๆ และการขยายตัว
อย่างต่อเนื่องในประเทศไทย  เราจะมีการให้ค าแนะน าและวิธีการแก้ปัญหาให้ลูกค้าเสมอ  เพื่อ
ตอบสนองความต้องการและการใช้งานของลูกค้า 

          สินค้าคงคลัง 
          บริษัทฯ ได้มีการพัฒนาระบบสินค้าคงคลังโดยการใช้ระบบคอมพิวเตอร์เข้ามาจัดการ

เพื่อเพิ่มความสามารถในการจัดหาสินค้าที่ตรงกับความต้องการของลูกค้าและเพื่อตอบสนอง         
ความต้องการสินค้าของลูกค้าให้ตรงกับเวลาที่นัดส่งมอบสินค้าตามที่ได้ตกลงกันไว้ 

          ในกรณีที่มีการสั่งซื้อสินค้าอย่างทันทีและเร่งด่วน  บริษัทฯ จะมีการคัดเลือกสินค้าให้
เหมาะกับความต้องการของลูกค้ามากที่สุด  ซึ่งท าให้สามารถเพิ่มระดับการให้บริการของเราได้อย่าง   
มีประสิทธิภาพและมีความน่าเชื่อถือ  นอกจากนี้บริษัทฯ ยังได้รับการรับรองจาก  ISO 9001 -2000 เพื่อ
รับประกันคุณภาพผลิตภัณฑ์ของบริษัทฯ  และยังมีบริการหลังการขายตามเงื่อนไขที่เหมาะสมและ
ตามที่ตกลงกันไว้ เพื่อตอบสนองความต้องการของลูกค้า 
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          การด าเนินงานแบบบูรณาการ 
              บริษัทฯ ด าเนินงานผ่านเครือข่ายทั่วโลกอย่างมีประสิทธิภาพมุ่งมั่นในการเป็นตัวแทน
จ าหน่ายชั้นน าเพียงผู้เดียว  เพื่อให้โรงงานที่ผลิตผลิตภัณฑ์และวัสดุบรรจุภัณฑ์ทั้งหมด มีคุณภาพที่
เหนือกว่า  มีผลิตภัณฑ์ที่มีตราสินค้าและการบริการที่ เป็นยอมรับในระดับสากล ในราคาที่เหมาะสม
และสามารถแข่งขันในตลาดได้ และมีการส่งมอบสินค้าได้ตรงเวลาตามที่ได้ตกลงกันไว้และเพื่อเพิ่ม
ความน่าเชื่อถือและความสมบูรณ์แบบ  ได้มีการใช้คอมพิวเตอร์เข้ามาจัดการระบบเพื่อให้สอดคล้องกับ
ข้อก าหนดทางเทคนิคและการด าเนินงานแบบบูรณาการ 

          การถ่ายทอดเทคโนโลยี /การให้ ค าปรึกษาด้านเทคนิค 
          บริษัทฯ ของเราได้รับการยอมรับว่าเป็นบริษัทฯ จัดหาผลิตภัณฑ์ชั้นน าทางด้าน

เทคโนโลยี  วิศวกรของเรามีการท างานร่วมกับทีมสนับสนุนด้านเทคนิคจากผู้ผลิต เพื่อให้การฝึกอบรม
ทางเทคนิคที่เกี่ยวข้องกับวิศวกรและลูกค้าของเราภายใต้โครงการการถ่ายโอนเทคโนโลยีเป็นไปตาม
ข้อตกลง  นอกจากนี้ยังมีการให้ค าปรึกษาทางด้านเทคนิค และมีผู้เชี่ยวชาญระดับโลก ช่วยในการ
แก้ปัญหาแบบบูรณาการเพื่อเพิ่มฐานลูกค้าและความน่าเชื่อถือของเรา บริษัทฯ เรายังมีการพัฒนา
ทางด้านเทคนิค ทักษะของวิศวกรและเทคโนโลยีใหม่ ๆ อย่างต่อเนื่อง  เพื่อให้ด าเนินงานได้อย่าง        
มีประสิทธิภาพมากที่สุดและตอบสนองความต้องการของลูกค้าได้มากที่สุด 

          ความน่าเชื่อถือ 
          ความส าเร็จจ านวนมากของบริษัทฯ  ได้ข้อสรุปโดยวิศวกรของบริษัทฯ คือ การเตรียม

รายละเอียดของผลิตภัณฑ์  ข้อก าหนดผลิตภัณฑ์ การค านวณทางวิศวกรรม การจัดหาผลิตภัณฑ์       
การด าเนินงานแบบครบวงจร  ทั้งที่ให้บริการทางด้านเทคนิคและทางด้านการรองรับความต้องการ
ผลิตภัณฑ์ของลูกค้าให้มากขึ้น  บริษัทฯของเรามีความเชี่ยวชาญในระดับมืออาชีพและเป็นที่รู้จักกันดี
ในหน่วยงานต่าง ๆ ทั้งหน่วยงานราชการและเอกชน โดยแบ่งออกเป็น 5 ส่วน ดังนี้ 

          - บริษัท ปิโตรเคมี (PTT, PTTEP, SHELL, ยูโนแคล ฯลฯ ) 
          - โครงการเมกะโปรเจค (รถไฟฟ้าบีทีเอส  เอไอเอส ฯลฯ ) 
          - ภาครัฐ (กองทัพบก  กองทัพอากาศ  กองทัพเรือ ฯลฯ ) 
          - ภาคเอกชน (ABB, Siemens, ทีพีไอ ฯลฯ ) 
          - รัฐวิสาหกิจ (กฟผ. กฟภ. กสท. ทีโอที ฯลฯ ) 
          ผลการปฎิบัติงาน 
          ผู้บริหารของบริษัทฯ ได้ตระหนักเสมอว่า พนักงานเป็นสินทรัพย์ที่มีค่ามากที่สุดของ

บริษัทฯ เพราะพนักงานจะเป็นคนที่ให้บริการเพื่อตอบสนองความต้องการของลูกค้า  คุณภาพของ
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พนักงานแต่ละบุคคลขึ้นอยู่กับความสามารถในการตอบสนองต่อการเปลี่ยนแปลงของตลาด นั่นคือ 
“หัวใจและจิตวิญญาณ” เช่น  บริษัทฯ ได้มีการเพิ่มทักษะของพนักงานอย่างต่อเนื่องโดยมีการฝึกอบรม
ทั้งทางด้านเทคนิคและการบริหารจัดการ  นอกจากนี้ยังมี การปรับปรุงและเพิ่มประสิทธิภาพการท างาน
อย่างต่อเนื่อง  มีการประเมินผลและการปรับปรุงคุณภาพการให้บริการแก่ลูกค้าอย่างสม่ าเสมอ  โดยมี
การตรวจสอบและการจัดการในการวางแผนการพัฒนาและโอกาสความก้าวหน้าของพนักงาน 

2.2.2  วิสัยทัศน์ 
           เราจะท างานเกี่ยวกับเร่ืองบริการทางวิศวกรรม   ถ้าลูกค้ามีปัญหาเรามีค าตอบและจะ      

ไปแก้ไขให้ แล้วสิ่งที่เราท าต้องเป็นสิ่งที่ดีเท่านั้นและเรามีพันธะสัญญาเพื่อที่จะเพิ่มความสามารถใน
การแข่งขัน  สิ่งที่บริษัทเราท าทั้งหมดเพื่อให้ลูกค้าของเราได้ประโยชน์สูงที่สุด 

2.2.3  ภารกิจ 
            เราจะต้องจ าหน่ายสินค้า อุปกรณ์และให้บริการด้านวิศวกรรมอย่างมืออาชีพ  มี

คุณภาพ  มีมาตรฐานการบริการเพื่อตอบสนองความคาดหวังและความพึงพอใจของลูกค้าให้ได้       
มากที่สุดและเราจะมีการพัฒนาความสามารถทางด้านทักษะ แรงงานและความสามารถในการ
ให้บริการที่มีคุณภาพสูงให้แก่ลูกค้า  นอกจากนี้ยังมีการพัฒนาตราสินค้าของบริษัทฯในบริการด้าน
วิศวกรรมและให้ความส าคัญกับคุณค่าและความเป็นผู้น าด้านความปลอดภัยในการส่งมอบผลิตภัณฑ์
และบริการให้กับลูกค้า  เพื่อเพิ่มความได้เปรียบทางการแข่งขัน 

2.2.4  ค่านิยมองคก์ร 
          พนักงานของบริษัทฯ มีความชื่อและมีการปฎิบัติตามค่านิยมขององค์กร  ดังนี้ 
          C = Customer Centric/Focus  คือ ลูกค้าเป็นศูนย์กลาง 
          K = Knowledgeable and Skillful Workforce  คือ พนักงานมีความรอบรู้และมีทักษะ 
          E = Excellence Services/Supports Provider  คือ  มีการบริการที่ดีเยี่ยมและมีการรองรับ 

การให้บริการ 
2.2.5  ผลิตภัณฑ์ของบริษัท 
          บริษัทฯ ได้น าเข้าชุดข้อต่อสายไฟจาก CMP  มีจ าหน่ายหลากหลายขนาดและหลาย  

รูปแบบ  มีทั้งที่เป็น  ทองเหลือง  นิกเกิล  อลูมิเนียมและสแตนเลส  แต่โดยพื้นฐานจะเป็นผลิตภัณฑ์ที่
ท าจากทองเหลือง 

          CMP  มีการออกแบบและมีการผลิตสินค้าให้สอดคล้องตามมาตรฐานอุตสาหกรรม
จนได้รับการยอมรับในระดับสากล  โดยได้การรับรองคุณภาพ จาก ISO 9001: 2000 
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          บริษัทฯได้น าเข้าชุดข้อต่อสายไฟจาก CMP มาจ าหน่ายในประเทศไทย  โดยจะแยก
เป็น 2 ประเภทใหญ่ ๆ คือ 

 1.  ข้อต่อสายไฟ  จะมีการน าเข้ามาจ าหน่าย 3 รุ่น  ได้แก่ 
                1.1  รุ่น A2F   ที่ได้รับความนิยมในประเทศไทยมีทั้งหมด 12 ขนาด 

            
ภาพท่ี 2.2  ข้อต่อสายไฟ รุ่น A2F    

 
 

 
ภาพท่ี 2.3  ตารางแสดงรายละเอียดในการน าข้อต่อสายไฟ รุ่น A2F ไปใช้   
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  1.2  รุ่น A2FRC  ที่ได้รับความนิยมในประเทศไทยมีทั้งหมด 12 ขนาด  แต่รุ่นนี้
จะมีความพิเศษกว่าทุกรุ่นเพราะสายไฟสามารถออกได้ 2 ทาง 

         
ภาพท่ี 2.4  ข้อต่อสายไฟ รุ่น A2FRC    
 

ภาพท่ี 2.5  ตารางแสดงรายละเอียดในการน าข้อต่อสายไฟ รุ่น A2FRC ไปใช้ 
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  1.3  รุ่น E1FW  ได้รับความนิยมในประเทศไทยมีทั้งหมด 13 ขนาด   

  
ภาพท่ี 2.6  ข้อต่อสายไฟ รุ่น E1FW    
 

 
ภาพท่ี 2.7  ตารางแสดงรายละเอียดในการน าข้อต่อสายไฟ รุ่น E1FW ไปใช ้
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  2.  อุปกรณ์เพิ่มเติมที่ต้องใช้กับข้อต่อสายไฟ  จะแบ่งออกเป็น  4 ชนิด  ดังนี้ 
      2.1  น็อตรองข้อต่อสายไฟ  หรือแหวนเกลียวกันหลวม  จะช่วยให้ตัวข้อต่อ

สายไฟกับสายไฟแน่นขึ้น  บริษัทฯ มีการน าเข้าทั้งหมด 3 ประเภท  คือ 
                   2.1.1  น็อตรองข้อต่อสายไฟแบบชุบทองเหลือง  เป็นสินค้าแนะน าที่ให้ใช้

ร่วมกับข้อต่อสายไฟ  ปลั๊กอุดและอุปกรณ์ต่าง ๆ เพื่อรักษาความปลอดภัย 
                       2.1.2  น็อตรองข้อต่อสายไฟแบบชุบสังกะสี  จะเป็นสินค้าที่มีประสิทธิภาพ

น้อยกว่าแบบทองเหลือง เพราะใช้ได้เฉพาะในที่แห้งหรือที่ที่มีความชื้นต่ า 
                       2.1.3  น็อตรองข้อต่อสายไฟแบบชุบอลูมิเนียม  จะมีการแนะน าสินค้าชนิดนี้

เมื่อติดตั้งข้อต่อสายไฟกับอลูมิเนียมเพื่อป้องกันไม่ให้เกิดการระเบิดหรือการท าปฎิกิริยาของไฟฟ้าที่
อาจจะเกิดขึ้นได ้  

 
ภาพท่ี 2.8  น็อตรองข้อต่อสายไฟ 
 

 
ภาพท่ี 2.9  ตารางแสดงรายละเอียดในการน าน็อตรองข้อต่อสายไฟไปใช้ 
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 2.2  แหวนรองหรืออีแปะ  เป็นตัวรองข้อต่อสายไฟเหมือนกันกับน็อตรองข้อต่อ
สายไฟ  ใช้ส าหรับรักษาและป้องกันน้ าและฝุ่นระหว่างอุปกรณ์กับข้อต่อสายไฟ  จึงจ าเป็นต้องมีความ
พอดีเพื่อให้เข้ากับข้อต่อสายไฟได้  สิ่งส าคัญที่มากที่สุดส าหรับแหวนรองจะขึ้นอยู่กับระดับการ
ป้องกันของอุปกรณ์และรูที่มีอยู่ในอุปกรณ์   

              แหวนรองของ CMP ที่มีคุณภาพสูงจะผลิตจากไนล่อนสีขาวและหนา 2 
มิลลิเมตร ซึ่งได้รับค าแนะน าและมีการตอบสนองความต้องการตามที่บริษัทเชลล์ได้ก าหนดไว้  แหวน
รองสีแดงที่ท าจากไฟเบอร์ก็ยังสามารถจัดหาให้ตามค าสั่งซื้อได้  แต่จะมีการพิจารณาการจ าหน่ายอย่าง
รอบคอบว่าควรจะจ าหน่ายให้กับใคร เพราะเป็นที่รู้กันโดยทั่วไปว่าถ้าน าไปใช้ในสภาพอากาศที่เย็นจัด
อาจจะมีการแตกได้ 

 
ภาพท่ี 2.10  แหวนรองหรืออีแปะ 
 

 
ภาพท่ี 2.11  ตารางแสดงรายละเอียดในการน าแหวนรองหรืออีแปะไปใช้ 
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 2.3  ปลอกหุ้มข้อต่อสายไฟ  เป็นปลอกหุ้มที่ท ามาจากยางหรือพีวีซีแล้วแต่ความ
ต้องการของลูกค้า  ปลอกหุ้มข้อต่อสายไฟจะถูกน ามาใช้เพื่อป้องกันจากฝุ่นหรือสารแปลกปลอมต่าง ๆ 
ที่จะเข้ามายังจุดข้อต่อสายไฟ 

      
ภาพท่ี 2.12  ปลอกหุ้มข้อต่อสายไฟ   
 

 
 
 
 

 
ภาพท่ี 2.13  ตารางแสดงรายละเอียดในการน าปลอกหุ้มข้อต่อสายไฟไปใช ้

                       
        2.4  ตัวยึดข้อต่อสายไฟ  เป็นแผ่นวงแหวนบาง ๆ ใช้ยึดติดระหว่างข้อต่อสายไฟ

กับอุปกรณ์ตัวอ่ืน ๆ เพื่อให้มีความแน่นขึ้น  

 
ภาพท่ี 2.14  ตัวยึดข้อต่อสายไฟ   
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ภาพท่ี 2.15  ตารางแสดงรายละเอียดในการน าตัวยึดข้อต่อสายไฟไปใช ้

 

 
ภาพท่ี 2.16  ตารางแสดงรายละเอียดในการน าตัวยึดข้อต่อสายไฟไปใช ้

 

2.3  งานวิจัยที่เก่ียวข้อง 
ดวงกมล   เพ็ชร์ชะ (2555) ได้ศึกษาเร่ืองต้นทุนและผลตอบแทนของธุรกิจไม้ดอกไม้ประดับ 

กรณีศึกษา หมู่บ้านไม้ดอกไม้ประดับ คลอง 15 อ.องครักษ์ จ.นครนายก เกี่ยวกับเร่ืองต้นทุน  
ผลตอบแทนและจุดคุ้มทุนของธุรกิจไม้ดอกไม้ประดับ 

ผลการศึกษาพบว่า    ธุรกิจขนาดเล็ก    มีสัดส่วนรายได้จากการขายต้นขาไก่มากที่สุด    คือ    
ร้อยละ 23.66  ธุรกิจขนาดกลาง  มีสัดส่วนรายได้จากการขายต้นผักโขมมากที่สุด คือ ร้อยละ 16.98   
ต้นชาดัดและต้นฤาษีผสมมีอัตราก าไรขั้นต้นสูงที่สุดของทั้งธุรกิจขนาดเล็กและธุรกิจขนาดกลาง คือ 
ธุรกิจขนาดเล็กต้นชาดัดและต้นฤาษีผสมให้อัตราก าไรขั้นต้นสูงที่สุด คือ ร้อยละ 77.50 และธุรกิจขนาด
กลางต้นชาดัดและต้นฤาษีผสมให้อัตราก าไรขั้นต้นสูงที่สุด คือ ร้อยละ 74.50  จุดคุ้มทุนของธุรกิจ
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ขนาดเล็กคือต้องผลิตและจ าหน่ายไม้ดอกไม้ประดับ จ านวน 11,498 ต้น จึงจะคุ้มทุน และจุดคุ้มทุน
ขนาดกลางคือต้องผลิตและจ าหน่ายไม้ดอกไม้ประดับ จ านวน 38,075 ต้น จึงจะคุ้มทุน 

อริสรา   คงรอด (2553) ได้ศึกษาเร่ืองต้นทุนและผลตอบแทนการลงทุนปลูกพริกพันธุ์ยอด
สนเข็ม 80  เกี่ยวกับเร่ืองต้นทุนและผลตอบแทนของการปลูกพริกพันธุ์ยอดสนเข็ม 80  

ผลการศึกษาพบว่า   การปลูกพริกพันธุ์ยอดสนเข็ม 80  มีต้นทุนรวม เท่ากับ 220,844 บาทต่อ
ไร่  มีรายได้จากการขายพริกพันธุ์ยอดสนเข็ม 80 เท่ากับ 610,584 บาทต่อไร่ ท าให้มีก าไรรวมจากการ
ปลูกพริกพันธุ์ยอดสนเข็ม 80 เท่ากับ 381,774 บาทต่อไร่   เมื่อท าการวิเคราะห์ค่าเฉลี่ยต่อไร่ต่อเดือน 
พบว่า ผลผลิตพริกพันธุ์ยอดสนเข็ม 80 เท่ากับ 823 กโิลกรัมต่อไร่ต่อเดือน และมีก าไรสุทธิเท่ากับ 
31,815 บาทต่อไร่ต่อเดือน  

ชมพูนุช   ซุ่นทรัพย์ (2553) ได้ศึกษาเร่ืองต้นทุนและผลตอบแทนของการลงทุนผลิต
เห็ดโคนญ่ีปุ่นในอ าเภอบ้านโป่ง จังหวัดราชบุรี เกี่ยวกับเร่ืองสภาพทั่วไปของการผลิต ปัญหาของการ
ลงทุน ต้นทุนและผลตอบแทนของการผลิตเห็ดโคนญ่ีปุ่น ในอ าเภอบ้านโป่ง จังหวัดราชบุรี 

ผลการศึกษาพบว่า  ผลตอบแทนของการลงทุนผลิตเห็ดโคนญ่ีปุ่น การผลิตระยะเวลา 1 ปี มี
จ านวนผลผลิตเฉลี่ย จ านวน 8,775 กิโลกรัม  ราคาเฉลี่ยอยู่ที่ 190 บาท ซึ่งวิเคราะห์ได้ดังนี้ มีก าไรสุทธิ 
1,109,974.28 บาท  อัตราก าไรข้ันต้น 82%  อัตราก าไรสุทธิ  66.58%  อัตราก าไรส่วนเกิน 92.30%  และ
มีจุดคุ้มทุนที่ 1,668 กิโลกรัม 

อุกฤษฎ์   พงษ์วานิชอนันต์ (2552)  ได้ศึกษาเ ร่ืองต้นทุนและผลตอบแทนการผลิตอ้อย
โรงงาน  ต าบลดอนเจดีย์  อ าเภอพนมทวน  จังหวัดกาญจนบุรี  เกี่ยวกับเร่ืองสภาพทั่วไปของการผลิต 
ต้นทุนและผลตอบแทนต่อการลงทุนในการผลิตอ้อย 

ผลการศึกษาพบว่า  ด้านต้นทุนและรายได้จากการผลิตอ้อยรวมทั้งปี  พบว่าต้นทุนผันแปร
รวมเฉลี่ยอยู่ที่ 3,527 บาทต่อไร่  ต้นทุนคงที่รวมเฉลี่ย 1,147 บาทต่อไร่  ต้นทุนรวมต่อไร่เฉลี่ย 4,674 
บาทต่อไร่  รายได้เฉลี่ยเท่ากับ 6,203 บาทต่อไร่และมีก าไรเฉลี่ยเท่ากับ 1,529 บาทต่อไร่ 

การศึกษาแนวคิดทฤษฎีและงานวิจัยที่เกี่ยวข้องนั้น  ท าให้ทราบว่า  ในการท าวิจัยในเร่ือง
ของการวิเคราะห์ต้นทุนและผลตอบแทนก็ท าเพื่อเปรียบเทียบว่า  เมื่อท าธุรกิจแล้วจะมีต้นทุนเท่าไร 
ก าไรเท่าไร  ใช้ระยะเวลาเท่าใดจึงจะถึงจุดคุ้มทุน  ผู้ศึกษาจึงได้สนใจที่จะศึกษาเร่ืองนี้ 
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บทที ่3 
วิธีด ำเนินกำรวิจัย 

 
การศึกษาในครั้งนี้เป็นการศึกษาเร่ือง “ต้นทุนน าเข้าและผลตอบแทนชุดข้อต่อสายไฟ ใช้ใน

กลุ่มอุตสาหกรรมปิโตรเคมี  กรณีศึกษา บริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค จ ากัด”  โดยด าเนินการศึกษาตามล าดับ
ขั้นตอน ดังนี ้

3.1  ตัวอย่าง 
3.2  เคร่ืองมือที่ใช้ในการศึกษา 
3.3  การเก็บรวบรวมข้อมูล 
3.4  การวิเคราะห์ข้อมูล 

 
3.1  ตัวอย่ำง 

ตัวอย่างที่ใช้ในการศึกษาคร้ังนี้เป็นบริษัทที่น าเข้าชุดข้อต่อสายไฟมาจ าหน่ายในประเทศ
ไทย  คือ  บริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค จ ากัด 

 

3.2  เครื่องมือที่ใช้ในกำรศึกษำ 
การศึกษาคร้ังนี้เป็นการวิจัยเชิงคุณภาพ   ใช้เคร่ืองมือในการวิเคราะห์วิจัย ดังนี้ 
1. แบบเก็บข้อมูลต้นทุนน าเข้า 
2. แบบเก็บข้อมูลผลตอบแทน 

 

3.3  กำรเก็บรวบรวมข้อมูล 
ในการศึกษาครั้งน้ี  ผู้ศึกษาได้ท าการเก็บรวบรวมข้อมูลจากแหล่งข้อมูลดังนี้ 
ข้อมูลทุติยภูมิ  ได้จากการรวบรวมเอกสาร ซึ่งประกอบด้วย รายได้จากการขายชุดข้อต่อ

สายไฟ  ต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟมาจ าหน่าย จาก บริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค จ ากัด 
รวมถึงรายงานการวิจัยและสิ่งพิมพ์ต่าง ๆ ที่เกี่ยวข้อง 
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3.4  กำรวิเครำะห์ข้อมูล 
ในการวิเคราะห์ข้อมูล  ผู้ศึกษาได้น าข้อมูลที่ได้จากการเก็บรวบรวมข้อมูลมาวิเคราะห์ ดังนี้ 
ขั้นตอนที่ 1  รวบรวมข้อมูลต้นทุนน าเข้าและข้อมูลผลตอบแทนจากการจ าหน่ายชุดข้อต่อ

สายไฟ 
ขั้นตอนที่ 2  น าข้อมูลต้นทุนน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟมาแยกประเภท แบ่งต้นทุนตามลักษณะ 
ขั้นตอนที่ 3  น าข้อมูลต้นทุนน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟที่รวบรวมได้มาค านวณด้วยวิธีวิ เคราะห์     

จุดคุ้มทุน   หาจ านวนผลิตที่จุดคุ้มทุน   
น าข้อมูลผลตอบแทนจากการจ าหน่ายชุดข้อต่อสายไฟที่รวบรวมได้   น ามาวิ เคราะห์

ผลตอบแทนด้วยวิธีการค านวณหาอัตราก าไรส่วนเกิน 
ขั้นตอนที่ 4  น าข้อมูลต้นทุนน าเข้าและข้อมูลผลตอบแทนจากการจ าหน่ายชุดข้อต่อสายไฟ 

ที่ค านวณได้มาสรุปผล 
   
 
 
 
 
  
 

 
 

 
 



บทที ่ 4 
ผลการวิเคราะห์ 

 
การวิเคราะห์ต้นทุนน าเข้าและผลตอบแทนชุดข้อต่อสายไฟใช้ในกลุ่มอุตสาหกรรมปิโตร

เคมี : กรณีศึกษา บริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค จ ากัด ซึ่งสามารถประมาณการต้นทุนและผลตอบแทน  ได้
ดังต่อไปนี้ 
 

4.1  ผลการวิเคราะห์ข้อมูลชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2554 
 
ตารางท่ี 4.1  แสดงสัดส่วนรายได้จากการขายชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2554 

ล าดับ รายการ ยอดขาย (ชิ้น) 
รายได้จากการขาย 

(บาท) 
ร้อยละ 

 

1 20SA2F  1/2"NPT  GLAND 500 55,913.84 1.16 

2 20A2F 1/2"NPT  GLAND 597 82,259.25 1.70 

3 25A2F  M25  GLAND 300 55,115.08 1.14 

4 25A2F  3/4"NPT  GLAND 230 55,088.07 1.14 

5 50A2F  M50  GLAND 225 206,906.19 4.28 

6 20SE1FW 1/2"NPT  GLAND 450 105,587.31 2.18 

7 20E1FW  M20  GLAND 600 158,860.22 3.29 

8 20E1FW  1/2"NPT  GLAND 1,050 351,208.84 7.27 

9 25E1FW  M25  GLAND 510 200,630.87 4.15 

10 25E1FW  3/4”NPT  GLAND 610 288,695.17 5.97 

11 32E1FW  M32  GLAND 20 13,219.63 0.27 

12 32E1FW 1"NPT  GLAND 275 164,746.16 3.41 

13 40E1FW  M40  GLAND 146 136,737.31 2.83 

14 40E1FW  1-1/4”NPT  GLAND 45 53,637.35 1.11 

15 50SE1FW  1-1/2"NPT  GLAND 39 97,335.06 2.01 

16 50E1FW  M50  GLAND 9 17,999.27 0.37 

17 50E1FW  2”NPT  GLAND 30 59,997.55 1.24 
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ตารางท่ี 4.1  แสดงสัดส่วนรายได้จากการขายชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2554 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ ยอดขาย (ชิ้น) 
รายได้จากการขาย 

(บาท) 
ร้อยละ 

 

18 63E1FW  M63  GLAND 7 24,476.29 0.51 

19 20S16A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 50 51,920.00 1.07 

20 20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 605 503,314.48 10.41 

21 20A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND 708 441,112.32 9.13 

22 25A2FRC  M25x3/4"NPT  GLAND 230 250,314.31 5.18 

23 25A2FRC  3/4”NPTx3/4"NPT  GLAND 200 231,643.07 4.79 

24 32A2FRC  M32x1"NPT  GLAND 50 72,388.46 1.50 

25 32A2FRC  1”NPTx1"NPT  GLAND 70 105,677.17 2.19 

26 40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND 30 59,787.87 1.24 

27 50A2FRC  2”NPTx2"NPT  GLAND 83 376,240.28 7.78 

28 25LN  M25  LOCKNUT 790 13,099.81 0.27 

29 50LN  M50  LOCKNUT 225 47,401.96 0.98 

30 050NPTLN  1/2”NPT  LOCKNUT   795 16,669.32 0.34 

31 075NPTLN  3/4"NPT  LOCKNUT 385 9,610.19 0.20 

32 100NPTLN  1"NPT  LOCKNUT 120 4,433.17 0.09 

33 125NPTLN  1-1/4"NPT  LOCKNUT 45 3,684.32 0.08 

34 150NPTLN 1-1/2"NPT  LOCKNUT 39 8,216.34 0.17 

35 20ET  M20  EARTH TAG 495 10,379.01 0.21 

36 50ET  M50   EARTH  TAG 225 29,429.65 0.61 

37 075NPTET 3/4"NPT EARTH TAG 385 16,913.94 0.35 

38 100NPTET  1"NPT  EARTH TAG 120 7,668.18 0.16 

39 125NPTET  1-1/4"NPT  EARTH TAG 45 4,178.56 0.09 

40 150NPTET 1-1/2"NPT  EARTH TAG 21 4,151.60 0.09 

41 20ETS2  M20  WASHER 495 6,425.10 0.13 
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ตารางท่ี 4.1  แสดงสัดส่วนรายได้จากการขายชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2554 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ ยอดขาย (ชิ้น) 
รายได้จากการขาย 

(บาท) 
ร้อยละ 

 

42 25ETS2  M25    WASHER 810 12,940.06 0.27 

43 40ETS2 M40 WASHER 146 3,644.38 0.08 

44 50ETS2 M50 WASHER 234 9,345.60 0.19 

45 63ETS2  M63  WASHER 7 349.46 0.01 

46 050NPTETS 1/2"NPT WASHER 795 19,844.42 0.41 

47 100NPTETS  1"NPT  WASHER 120 4,912.43 0.10 

48 125NPTETS  1-1/4"NPT   WASHER 10 539.17 0.01 

49 150NPTETS  1-1/2"NPT  WASHER 18 1,599.54 0.03 

50 PVC04 SHROUD 700 27,956.92 0.58 

51 PVC05 SHROUD 2,525 105,844.62 2.19 

52 PVC06 SHROUD 1,335 53,317.85 1.10 

53 PVC09  SHROUD 2,080 97,609.60 2.02 

54 PVC10  SHROUD 145 10,458.88 0.22 

55 PVC11  SHROUD 270 25,460.77 0.53 

56 PVC13  SHROUD 55 7,783.01 0.16 

57 PVC15  SHROUD 166 26,157.70 0.54 

58 PVC17  SHROUD 93 15,360.33 0.32 

59 PVC21  SHROUD 29 5,154.06 0.11 

60 PVC25  SHROUD 7 1,614.51 0.03 
 

 
รวม 21,399 4,832,935.26 100.00 

 

จากตารางที่ 4.1  แสดงสัดส่วนรายได้จากการขายชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2554  จะเห็นได้ว่า  
สัดส่วนรายได้จากการขาย  20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND  มีรายได้มากที่สุด  คือ  ร้อยละ 10.41  
รองลงมาเป็นรายได้จากการขาย 20A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND  ร้อยละ 9.13  และ  
50A2FRC  2”NPTx2"NPT  GLAND  ร้อยละ 7.78  ตามล าดับ 
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ต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2554    ประกอบไปด้วย    ราคาสินค้า 
ค่าขนส่ง  ค่าเครื่องบิน/เรือ  ค่าระวางน าเข้า  ค่าประกันภัย  ค่าภาษีอากร  ค่าใบค าสั่งปล่อยสินค้า  มีการ
ปันส่วนต้นทุนให้สินค้าแต่ละตัว โดยการเฉลี่ยเท่า ๆ กัน ตามจ านวนรวมของสินค้า เพราะ ค่าขนส่ง  
ค่าระวางน าเข้า  ค่าประกันภัย  ค่าภาษีอากร และ ค่าใบค าสั่งปล่อยสินค้า  สามารถท าการปันส่วนโดย
ใช้จ านวนหน่วยน าเข้าได้เลยเนื่องจากทางฟอร์เวิร์ดเดอร์ได้คิดค่าใช้จ่ายเหมาเป็นล็อต ๆ  ส่วนค่า
เคร่ืองบิน/เรือ  มีการปันส่วนต้นทุนให้สินค้าแต่ละตัว โดยใช้จ านวนหน่วยน าเข้า เพราะค่าใช้จ่ายใน
การสั่งเข้ามาจ าหน่าย ในปี 2554  มีทั้งการเสียค่าใช้จ่ายแบบขั้นต่ า และ แบบเหมาตู้คอนเทนเนอร์ จึงท า
ให้สามารถเฉลี่ยเท่า ๆ กัน ตามจ านวนหน่วยของสินค้าได้เลย  รายละเอียดในตารางที่ 4.2 
 
ตารางท่ี 4.2  แสดงต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2554 

ล าดับ รายการ 
ยอดขาย 
(ชิ้น) 

ราคาสินค้า 
(GBP/หน่วย) 

ค่าเงิน 
(บาท) 

ราคาสินค้า 
(บาท/หน่วย) 

รวม 
(บาท) 

 

1 รายการ 
     

 
20SA2F  1/2"NPT  GLAND 500 1.12 49.6451 55.6025 27,801.26 

 
20A2F 1/2"NPT  GLAND 597 1.38 49.6451 68.5102 40,900.61 

 
25A2F  M25  GLAND 300 1.84 49.7117 91.4695 27,440.86 

 
25A2F  3/4"NPT  GLAND 230 2.40 49.6452 119.1485 27,404.15 

 
50A2F  M50  GLAND 225 9.21 49.6452 457.2323 102,877.27 

 
20SE1FW 1/2"NPT  GLAND 450 2.35 49.6452 116.6662 52,499.80 

 
20E1FW  M20  GLAND 600 2.00 49.6452 99.2904 59,574.24 

 
20E1FW  1/2"NPT  GLAND 1,050 3.35 49.6452 166.3114 174,626.99 

 
25E1FW  M25  GLAND 510 3.94 49.6452 195.6021 99,757.06 

 
25E1FW  3/4”NPT  GLAND 610 4.74 49.6452 235.3182 143,544.13 

 
32E1FW  M32  GLAND 20 6.62 49.7434 329.3013 6,586.03 

 
32E1FW 1"NPT  GLAND 275 6.00 49.6452 297.8712 81,914.58 

 
40E1FW  M40  GLAND 146 9.38 49.7117 466.2957 68,079.18 

 
40E1FW  1-1/4”NPT  GLAND 45 14.31 49.7801 712.3532 32,055.90 

 
50SE1FW  1-1/2"NPT  GLAND 39 26.15 49.1695 1,285.7824 50,145.51 

 
50E1FW  M50  GLAND 9 20.03 49.8448 998.3913 8,985.52 

 
50E1FW  2”NPT  GLAND 30 20.03 49.6452 994.3934 29,831.80 
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ตารางท่ี 4.2  แสดงต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2554 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
ยอดขาย 
(ชิ้น) 

ราคาสินค้า 
(GBP/หน่วย) 

ค่าเงิน 
(บาท) 

ราคาสินค้า 
(บาท/หน่วย) 

รวม 
(บาท) 

 
 

 
63E1FW  M63  GLAND 7 35.02 49.8448 1,745.5649 12,218.95 

 
20S16A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 50 10.40 49.6452 516.3101 25,815.50 

 
20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 605 8.69 49.6452 431.4168 261,007.16 

 
20A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND 708 6.24 49.6452 309.7860 219,328.52 

 
25A2FRC  M25x3/4"NPT  GLAND 230 10.90 49.6452 541.1327 124,460.52 

 
25A2FRC  3/4”NPTx3/4"NPT  GLAND 200 11.60 49.6452 575.8843 115,176.86 

 
32A2FRC  M32x1"NPT  GLAND 50 14.50 49.6452 719.8554 35,992.77 

 
32A2FRC  1”NPTx1"NPT  GLAND 70 15.12 49.6452 750.6354 52,544.48 

 
40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND 30 19.96 49.6452 990.9182 29,727.55 

 
50A2FRC  2”NPTx2"NPT  GLAND 83 45.40 49.6452 2,253.8921 187,073.04 

 
25LN  M25  LOCKNUT 790 0.18 49.7559 8.9561 7,075.29 

 
50LN  M50  LOCKNUT 225 2.11 49.6452 104.7514 23,569.06 

 
050NPTLN  1/2”NPT  LOCKNUT   795 0.21 49.5344 10.4022 8,269.77 

 
075NPTLN  3/4"NPT  LOCKNUT 385 0.25 49.5344 12.3836 4,767.69 

 
100NPTLN  1"NPT  LOCKNUT 120 0.37 49.5344 18.3277 2,199.33 

 
125NPTLN  1-1/4"NPT  LOCKNUT 45 0.82 49.5344 40.6182 1,827.82 

 
150NPTLN 1-1/2"NPT  LOCKNUT 39 1.98 49.1695 97.3556 3,796.87 

 
20ET  M20  EARTH TAG 495 0.21 49.5344 10.4022 5,149.10 

 
50ET  M50   EARTH  TAG 225 1.31 49.6452 65.0352 14,632.92 

 
075NPTET 3/4"NPT EARTH TAG 385 0.44 49.5344 21.7951 8,391.13 

 
100NPTET  1"NPT  EARTH TAG 120 0.64 49.5344 31.7020 3,804.24 

 
125NPTET  1-1/4"NPT  EARTH TAG 45 0.93 49.5344 46.0670 2,073.01 

 
150NPTET 1-1/2"NPT  EARTH TAG 21 1.98 49.5192 98.0480 2,059.01 

 
20ETS2  M20  WASHER 495 0.13 49.5344 6.4395 3,187.54 

 
25ETS2  M25    WASHER 810 0.16 49.7117 7.9539 6,442.64 

 
40ETS2 M40 WASHER 146 0.25 49.7117 12.4279 1,814.48 

 
50ETS2 M50 WASHER 234 0.40 49.7117 19.8847 4,653.02 

 
63ETS2  M63  WASHER 7 0.50 49.8448 24.9224 174.46 

 
050NPTETS 1/2"NPT WASHER 795 0.25 49.5344 12.3836 9,844.96 
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ตารางท่ี 4.2  แสดงต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2554 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
ยอดขาย 
(ชิ้น) 

ราคาสินค้า 
(GBP/หน่วย) 

ค่าเงิน 
(บาท) 

ราคาสินค้า 
(บาท/หน่วย) 

รวม 
(บาท) 

 
 

 
100NPTETS  1"NPT  WASHER 120 0.41 49.5344 20.3091 2,437.09 

 
125NPTETS  1-1/4"NPT   WASHER 10 0.54 49.7804 26.8814 268.81 

 
150NPTETS  1-1/2"NPT  WASHER 18 0.89 48.8197 43.4495 782.09 

 
PVC04 SHROUD 700 0.40 49.7559 19.9024 13,931.65 

 
PVC05 SHROUD 2,525 0.40 49.6082 19.8433 50,104.28 

 
PVC06 SHROUD 1,335 0.40 49.6452 19.8581 26,510.54 

 
PVC09  SHROUD 2,080 0.47 49.6851 23.3520 48,572.15 

 
PVC10  SHROUD 145 1.08 49.6452 53.6168 7,774.44 

 
PVC11  SHROUD 270 1.08 49.6779 53.6521 14,486.08 

 
PVC13  SHROUD 55 1.61 49.6452 79.9288 4,396.08 

 
PVC15  SHROUD 166 1.08 49.6899 53.6651 8,908.41 

 
PVC17  SHROUD 93 1.78 49.6452 88.3685 8,218.27 

 
PVC21  SHROUD 29 1.78 49.8004 88.6447 2,570.70 

 
PVC25  SHROUD 7 2.31 49.8448 115.1415 805.99 

 
รวม 21,399.00 

   
2,400,869.14 

2 ต้นุทนผันแปร 
     

 
ค่าเดินพิธีการ  

   

 
ค่าขนส่ง (Courier) 

    
5,100.00 

 
ค่าขนส่ง (Shipping) 

    
7,300.00 

 
ค่าเครื่องบิน/เรือ 

    
15,000.00 

 
ค่าระวางน าเข้า 

    
12,650.00 

 
รวมค่าเดินพิธีการ 

    
40,050.00 

 
ค่าประกันภัย 

    
24,040.84 

 
รวมค่าประกันภัย 

    
24,040.84 

 
ค่าภาษีอากรน าเข้า 

    
131,148.88 

 
รวมค่าภาษีอากรน าเข้า 

    
131,148.88 

 
ค่าใบค าสั่งปล่อยสินค้า 

    
2,100.00 

 
รวมค่าใบค าสั่งปล่อยสินค้า 

    
2,100.00 
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ตารางท่ี 4.2  แสดงต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2554 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
ยอดขาย 
(ชิ้น) 

ราคาสินค้า 
(GBP/หน่วย) 

ค่าเงิน 
(บาท) 

ราคาสินค้า 
(บาท/หน่วย) 

รวม 
(บาท) 

 

 

รวมต้นุทนผันแปร 

    
197,339.72 

 

      
 

 
รวมค่าใช้จ่ายทั้งสิ้น 

  
2,598,208.86 

 

จากตารางที่ 4.2  แสดงต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2554  จะเห็นได้
ว่า  มีค่าใช้จ่ายทั้งสิ้น  2,598,208.86  บาท 
 
ตารางท่ี 4.3  แสดงตารางปันส่วนค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟต่อหน่วย  ปี 2554 

 

รายการ ยอดขาย (ชิ้น) ค่าใช้จ่าย (บาท) ค่าใช้จ่าย/หน่วย (บาท) 
 

ต้นทุนผันแปร 
    

ค่าขนส่ง (Courier) 21,399.00 5,100.00 0.24 
ค่าขนส่ง (Shipping) 21,399.00 7,300.00 0.34 
ค่าเครื่องบนิ/เรือ 21,399.00 15,000.00 0.70 
ค่าระวางน าเข้า 21,399.00 12,650.00 0.59 
ค่าประกันภัย 21,399.00 24,040.84 1.12 
ค่าภาษีอากรน าเข้า 21,399.00 131,148.88 6.13 
ค่าใบค าส่ังปล่อยสินค้า 21,399.00 2,100.00 0.10 

รวมต้นทุนผันแปร 
  

9.22 
 

จากตารางที่ 4.3  แสดงตารางปันส่วนค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟต่อหน่วย  ปี 

2554  จะเห็นได้วา่  มีต้นทุนผันแปร หน่วยละ 9.22  บาท  

 
ตารางท่ี 4.4  แสดงต้นทุนในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2554 
 

ล าดับ รายการ 
ราคาซื้อสินค้า 

(บาท) 
ต้นทุนผันแปร/หน่วย 

(บาท) 
ต้นทุนน าเข้า/หน่วย 

(บาท) 
 

1 20SA2F  1/2"NPT  GLAND 55.6025 9.22 64.82 

2 20A2F 1/2"NPT  GLAND 68.5102 9.22 77.73 
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ตารางท่ี 4.4  แสดงต้นทุนในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2554 (ต่อ) 
  

ล าดับ รายการ 
ราคาซื้อสินค้า 

(บาท) 
ต้นทุนผันแปร/หน่วย 

(บาท) 
ต้นทุนน าเข้า/หน่วย 

(บาท) 
 

3 25A2F  M25  GLAND 91.4695 9.22 100.69 

4 25A2F  3/4"NPT  GLAND 119.1485 9.22 128.37 

5 50A2F  M50  GLAND 457.2323 9.22 466.45 

6 20SE1FW 1/2"NPT  GLAND 116.6662 9.22 125.89 

7 20E1FW  M20  GLAND 99.2904 9.22 108.51 

8 20E1FW  1/2"NPT  GLAND 166.3114 9.22 175.53 

9 25E1FW  M25  GLAND 195.6021 9.22 204.82 

10 25E1FW  3/4”NPT  GLAND 235.3182 9.22 244.54 

11 32E1FW  M32  GLAND 329.3013 9.22 338.52 

12 32E1FW 1"NPT  GLAND 297.8712 9.22 307.09 

13 40E1FW  M40  GLAND 466.2957 9.22 475.52 

14 40E1FW  1-1/4”NPT  GLAND 712.3532 9.22 721.57 

15 50SE1FW  1-1/2"NPT  GLAND 1,285.7824 9.22 1,295.00 

16 50E1FW  M50  GLAND 998.3913 9.22 1,007.61 

17 50E1FW  2”NPT  GLAND 994.3934 9.22 1,003.61 

18 63E1FW  M63  GLAND 1,745.5649 9.22 1,754.78 

19 20S16A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 516.3101 9.22 525.53 

20 20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 431.4168 9.22 440.64 

21 20A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND 309.7860 9.22 319.01 

22 25A2FRC  M25x3/4"NPT  GLAND 541.1327 9.22 550.35 

23 25A2FRC  3/4”NPTx3/4"NPT  GLAND 575.8843 9.22 585.10 

24 32A2FRC  M32x1"NPT  GLAND 719.8554 9.22 729.08 

25 32A2FRC  1”NPTx1"NPT  GLAND 750.6354 9.22 759.86 

26 40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND 990.9182 9.22 1,000.14 

27 50A2FRC  2”NPTx2"NPT  GLAND 2,253.8921 9.22 2,263.11 

28 25LN  M25  LOCKNUT 8.9561 9.22 18.18 

29 50LN  M50  LOCKNUT 104.7514 9.22 113.97 
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ตารางท่ี 4.4  แสดงต้นทุนในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2554 (ต่อ) 
  

ล าดับ รายการ 
ราคาซื้อสินค้า 

(บาท) 
ต้นทุนผันแปร/หน่วย 

(บาท) 
ต้นทุนน าเข้า/หน่วย 

(บาท) 
 

30 050NPTLN  1/2”NPT  LOCKNUT   10.4022 9.22 19.62 

31 075NPTLN  3/4"NPT  LOCKNUT 12.3836 9.22 21.60 

32 100NPTLN  1"NPT  LOCKNUT 18.3277 9.22 27.55 

33 125NPTLN  1-1/4"NPT  LOCKNUT 40.6182 9.22 49.84 

34 150NPTLN 1-1/2"NPT  LOCKNUT 97.3556 9.22 106.58 

35 20ET  M20  EARTH TAG 10.4022 9.22 19.62 

36 50ET  M50   EARTH  TAG 65.0352 9.22 74.26 

37 075NPTET 3/4"NPT EARTH TAG 21.7951 9.22 31.02 

38 100NPTET  1"NPT  EARTH TAG 31.7020 9.22 40.92 

39 125NPTET  1-1/4"NPT  EARTH TAG 46.0670 9.22 55.29 

40 150NPTET 1-1/2"NPT  EARTH TAG 98.0480 9.22 107.27 

41 20ETS2  M20  WASHER 6.4395 9.22 15.66 

42 25ETS2  M25    WASHER 7.9539 9.22 17.17 

43 40ETS2 M40 WASHER 12.4279 9.22 21.65 

44 50ETS2 M50 WASHER 19.8847 9.22 29.10 

45 63ETS2  M63  WASHER 24.9224 9.22 34.14 

46 050NPTETS 1/2"NPT WASHER 12.3836 9.22 21.60 

47 100NPTETS  1"NPT  WASHER 20.3091 9.22 29.53 

48 125NPTETS  1-1/4"NPT   WASHER 26.8814 9.22 36.10 

49 150NPTETS  1-1/2"NPT  WASHER 43.4495 9.22 52.67 

50 PVC04 SHROUD 19.9024 9.22 29.12 

51 PVC05 SHROUD 19.8433 9.22 29.06 

52 PVC06 SHROUD 19.8581 9.22 29.08 

53 PVC09  SHROUD 23.3520 9.22 32.57 

54 PVC10  SHROUD 53.6168 9.22 62.84 

55 PVC11  SHROUD 53.6521 9.22 62.87 

56 PVC13  SHROUD 79.9288 9.22 89.15 
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ตารางท่ี 4.4  แสดงต้นทุนในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2554 (ต่อ) 
  

ล าดับ รายการ 
ราคาซื้อสินค้า 

(บาท) 
ต้นทุนผันแปร/หน่วย 

(บาท) 
ต้นทุนน าเข้า/หน่วย 

(บาท) 
 

57 PVC15  SHROUD 53.6651 9.22 62.89 

58 PVC17  SHROUD 88.3685 9.22 97.59 

59 PVC21  SHROUD 88.6447 9.22 97.86 

60 PVC25  SHROUD 115.1415 9.22 124.36 
 

จากตารางที่ 4.4  แสดงต้นทุนในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2554  จะเห็นได้ว่า  ต้นทุน
การน าเข้าต่อหน่วย ของ 50A2FRC  2”NPTx2"NPT  GLAND  มีต้นทุนการน าเข้าต่อหน่วยมากที่สุด 
คือ หน่วยละ  2,263.11  บาท  รองลงมาคือ 63E1FW  M63  GLAND มีต้นทุนการน าเข้าต่อหน่วย 
หน่วยละ 1,754.78 บาท และ 50SE1FW  1-1/2"NPT  GLAND มีต้นทุนการน าเข้าต่อหน่วย หน่วยละ 
1,295  บาท 

 
ตารางท่ี 4.5  แสดงอัตราก าไรส่วนเกิน  ปี 2554 
 

ล าดับ รายการ 
ราคาขาย 
(บาท) 

ต้นทุน/หน่วย 
(บาท) 

ก าไรส่วนเกิน/หน่วย 
(บาท) 

อัตราก าไรส่วนเกิน 
(บาท) 

 

1 20SA2F  1/2"NPT  GLAND 111.83 64.82 47.01 42.03 

2 20A2F 1/2"NPT  GLAND 137.79 77.73 60.06 43.59 

3 25A2F  M25  GLAND 183.72 100.69 83.03 45.19 

4 25A2F  3/4"NPT  GLAND 239.63 128.37 111.26 46.43 

5 50A2F  M50  GLAND 919.58 466.45 453.13 49.28 

6 20SE1FW 1/2"NPT  GLAND 234.64 125.89 108.75 46.35 

7 20E1FW  M20  GLAND 199.69 108.51 91.18 45.66 

8 20E1FW  1/2"NPT  GLAND 334.48 175.53 158.95 47.52 

9 25E1FW  M25  GLAND 393.39 204.82 188.57 47.93 

10 25E1FW  3/4”NPT  GLAND 473.27 244.54 228.73 48.33 

11 32E1FW  M32  GLAND 660.98 338.52 322.46 48.79 

12 32E1FW 1"NPT  GLAND 599.08 307.09 291.99 48.74 

13 40E1FW  M40  GLAND 936.56 475.52 461.04 49.23 
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ตารางท่ี 4.5  แสดงอัตราก าไรส่วนเกิน  ปี 2554 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
ราคาขาย 
(บาท) 

ต้นทุน/หน่วย 
(บาท) 

ก าไรส่วนเกิน/หน่วย 
(บาท) 

อัตราก าไรส่วนเกิน 
(บาท) 

 

14 40E1FW  1-1/4”NPT  GLAND 1,428.80 721.57 707.23 49.50 

15 50SE1FW  1-1/2"NPT  GLAND 2,610.98 1,295.00 1,315.97 50.40 

16 50E1FW  M50  GLAND 1,999.92 1,007.61 992.31 49.62 

17 50E1FW  2”NPT  GLAND 1,999.92 1,003.61 996.31 49.82 

18 63E1FW  M63  GLAND 3,496.61 1,754.78 1,741.83 49.81 

19 20S16A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 1,038.40 525.53 512.87 49.39 

20 20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 867.66 440.64 427.03 49.22 

21 20A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND 623.04 319.01 304.03 48.80 

22 25A2FRC  M25x3/4"NPT  GLAND 1,088.32 550.35 537.97 49.43 

23 25A2FRC  3/4”NPTx3/4"NPT  GLAND 1,158.22 585.10 573.11 49.48 

24 32A2FRC  M32x1"NPT  GLAND 1,447.77 729.08 718.69 49.64 

25 32A2FRC  1”NPTx1"NPT  GLAND 1,509.67 759.86 749.82 49.67 

26 40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND 1,992.93 1,000.14 992.79 49.82 

27 50A2FRC  2”NPTx2"NPT  GLAND 4,533.02 2,263.11 2,269.90 50.07 

28 25LN  M25  LOCKNUT 17.97 18.18 -0.20 -1.13 

29 50LN  M50  LOCKNUT 210.68 113.97 96.70 45.90 

30 050NPTLN  1/2”NPT  LOCKNUT   20.97 19.62 1.35 6.42 

31 075NPTLN  3/4"NPT  LOCKNUT 24.96 21.60 3.36 13.45 

32 100NPTLN  1"NPT  LOCKNUT 36.94 27.55 9.40 25.43 

33 125NPTLN  1-1/4"NPT  LOCKNUT 81.87 49.84 32.04 39.13 

34 150NPTLN 1-1/2"NPT  LOCKNUT 197.70 106.58 91.12 46.09 

35 20ET  M20  EARTH TAG 20.97 19.62 1.35 6.42 

36 50ET  M50   EARTH  TAG 130.80 74.26 56.54 43.23 

37 075NPTET 3/4"NPT EARTH TAG 43.93 31.02 12.92 29.40 

38 100NPTET  1"NPT  EARTH TAG 63.90 40.92 22.98 35.96 

39 125NPTET  1-1/4"NPT  EARTH TAG 92.86 55.29 37.57 40.46 
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ตารางท่ี 4.5  แสดงอัตราก าไรส่วนเกิน  ปี 2554 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
ราคาขาย 
(บาท) 

ต้นทุน/หน่วย 
(บาท) 

ก าไรส่วนเกิน/หน่วย 
(บาท) 

อัตราก าไรส่วนเกิน 
(บาท) 

 

40 150NPTET 1-1/2"NPT  EARTH TAG 197.70 107.27 90.43 45.74 

41 20ETS2  M20  WASHER 12.98 15.66 -2.68 -20.64 

42 25ETS2  M25    WASHER 15.98 17.17 -1.20 -7.50 

43 40ETS2 M40 WASHER 24.96 21.65 3.31 13.27 

44 50ETS2 M50 WASHER 39.94 29.10 10.83 27.13 

45 63ETS2  M63  WASHER 49.92 34.14 15.78 31.61 

46 050NPTETS 1/2"NPT WASHER 24.96 21.60 3.36 13.45 

47 100NPTETS  1"NPT  WASHER 40.94 29.53 11.41 27.87 

48 125NPTETS  1-1/4"NPT   WASHER 53.92 36.10 17.82 33.04 

49 150NPTETS  1-1/2"NPT  WASHER 88.86 52.67 36.19 40.73 

50 PVC04 SHROUD 39.94 29.12 10.82 27.08 

51 PVC05 SHROUD 39.94 29.06 10.88 27.23 

52 PVC06 SHROUD 39.94 29.08 10.86 27.19 

53 PVC09  SHROUD 46.93 32.57 14.36 30.59 

54 PVC10  SHROUD 107.83 62.84 45.00 41.73 

55 PVC11  SHROUD 107.83 62.87 44.96 41.70 

56 PVC13  SHROUD 160.75 89.15 71.60 44.54 

57 PVC15  SHROUD 107.83 62.89 44.95 41.68 

58 PVC17  SHROUD 177.73 97.59 80.14 45.09 

59 PVC21  SHROUD 177.73 97.86 79.86 44.94 

60 PVC25  SHROUD 230.64 124.36 106.28 46.08 
 

จากตารางที่ 4.5  แสดงอัตราก าไรส่วนเกิน  ปี 2554  จะเห็นได้ว่า 50SE1FW  1-1/2"NPT  
GLAND  มีอัตราก าไรส่วนเกินสูงที่สุด คือ 50.40 บาท รองลงมาคือ 50A2FRC  2”NPTx2"NPT  
GLAND  มีอัตราก าไรส่วนเกิน  50.07 บาท  และ 40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND กับ 50E1FW  
2”NPT  GLAND  มีอัตราก าไรส่วนเกิน  49.82 บาท เท่ากัน 



63 
 

4.2  ผลการวิเคราะห์ข้อมูลชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2555 
 
ตารางท่ี 4.6  แสดงสัดส่วนรายได้จากการขายชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2555 
 

ล าดับ รายการ 
ยอดขาย 
(ชิ้น) 

รายได้จากการขาย 
(บาท) 

ร้อยละ 
 

1 20S16A2F  1/2"NPT  GLAND 1,000 126,804.12 3.01 
2 20SA2F  1/2"NPT  GLAND 600 67,096.62 1.59 
3 20A2F  M20  GLAND 2,676 367,130.32 8.72 
4 20A2F  1/2”NPT  GLAND 1,800 248,017.84 5.89 
5 25A2F  M25  GLAND 155 38,071.34 0.90 
6 25A2F  3/4”NPT  GLAND 200 63,302.46 1.50 
7 32A2F  M32  GLAND 203 74,599.06 1.77 
8 32A2F  1”NPT  GLAND 481 243,343.04 5.78 
9 40A2F  M40  GLAND 290 124,118.75 2.95 

10 50SA2F  M50  GLAND 309 297,951.90 7.08 
11 50A2F  M50  GLAND 54 51,814.16 1.23 
12 50A2F  2”NPT  GLAND 50 61,305.54 1.46 
13 63A2F  M63  GLAND 18 21,629.58 0.51 
14 75A2F  M75  GLAND 8 14,601.50 0.35 
15 20SE1FW  M20  GLAND 640 163,607.90 3.89 
16 20SE1FW  1/2"NPT  GLAND 500 117,319.23 2.79 
17 25E1FW  M25  GLAND 100 46,728.00 1.11 
18 32E1FW  M32  GLAND 200 123,010.46 2.92 
19 32E1FW 1"NPT  GLAND 150 89,861.54 2.13 
20 40E1FW  M40  GLAND 150 171,935.08 4.08 
21 40E1FW  1-1/4”NPT  GLAND 50 56,213.38 1.34 
22 50SE1FW  1-1/2"NPT  GLAND 108 229,346.62 5.45 
23 50E1FW  2”NPT  GLAND 50 99,995.92 2.38 
24 63E1FW  M63  GLAND 10 31,890.86 0.76 
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ตารางท่ี 4.6  แสดงสัดส่วนรายได้จากการขายชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2555 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
ยอดขาย 
(ชิ้น) 

รายได้จากการขาย 
(บาท) 

ร้อยละ 
 

25 20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 350 124,408.31 2.95 
26 25A2FRC  M25x3/4"NPT  GLAND 150 187,810.62 4.46 
27 25A2FRC  3/4”NPTx3/4"NPT  GLAND 59 30,986.26 0.74 
28 40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND 150 298,939.38 7.10 
29 20LN  M20  LOCKNUT 2,026 108,878.23 2.59 
30 25LN  M25  LOCKNUT 255 6,365.19 0.15 
31 32LN  M32  LOCKNUT 363 13,410.34 0.32 
32 40LN  M40  LOCKNUT 290 23,743.42 0.56 
33 50LN  M50  LOCKNUT 54 11,376.47 0.27 
34 63LN  M63  LOCKNUT 18 4,331.33 0.10 
35 75LN  M75  LOCKNUT 8 2,675.88 0.06 
36 050NPTLN 1/2"NPT  LOCKNUT 3,580 153,703.17 3.65 
37 075NPTLN 3/4"NPT  LOCKNUT 350 8,736.54 0.21 
38 150NPTLN 1-1/2"NPT  LOCKNUT 8 1,685.40 0.04 
39 050NPTET 1/2"NPT EARTH TAG 3,580 142,979.69 3.40 
40 20ETS2  M20  WASHER 2,705 35,110.90 0.83 
41 25ETS2  M25    WASHER 255 4,073.72 0.10 
42 32ETS2  M32    WASHER 363 6,161.51 0.15 
43 40ETS2 M40 WASHER 290 7,238.85 0.17 
44 50ETS2 M50 WASHER 54 2,156.68 0.05 
45 63ETS2  M63  WASHER 18 898.62 0.02 
46 75ETS2  M75  WASHER 8 487.25 0.01 
47 150NPTETS  1-1/2"NPT  WASHER 8 686.94 0.02 
48 PVC04 SHROUD 40 1,597.54 0.04 
49 PVC05 SHROUD 550 21,966.15 0.52 
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ตารางท่ี 4.6  แสดงสัดส่วนรายได้จากการขายชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2555 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
ยอดขาย 
(ชิ้น) 

รายได้จากการขาย 
(บาท) 

ร้อยละ 
 

50 PVC09 SHROUD 100 4,692.77 0.11 
51 PVC10  SHROUD 450 21,117.46 0.50 
52 PVC11  SHROUD 200 21,566.77 0.51 
53 PVC14  SHROUD 53 8,519.87 0.20 
54 PVC15  SHROUD 150 24,112.85 0.57 

 

 
รวม 26,287 4,210,113.33 100.00 

 

จากตารางที่ 4.6  แสดงสัดส่วนรายได้จากการขายชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2555  จะเหน็ได้ว่า 
สัดส่วนรายได้จากการขาย 20A2F  M20  GLAND มีรายได้มากที่สุด คือ ร้อยละ 8.72  รองลงมา คือ 

40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND ร้อยละ 7.10 และ 50SA2F  M50  GLAND ร้อยละ 7.08 
ตามล าดับ 

ต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2555   ประกอบไปด้วย    ราคาสินค้า  
ค่าขนส่ง  ค่าเครื่องบิน/เรือ  ค่าระวางน าเข้า  ค่าประกันภัย  ค่าภาษีอากร  ค่าใบค าสั่งปล่อยสินค้า  มีการ
ปันส่วนต้นทุนให้สินค้าแต่ละตัว โดยการเฉลี่ยเท่า ๆ กัน ตามจ านวนรวมของสินค้า เพราะ ค่าขนส่ง  
ค่าระวางน าเข้า  ค่าประกันภัย  ค่าภาษีอากร และ ค่าใบค าสั่งปล่อยสินค้า  สามารถท าการปันส่วนโดย
ใช้จ านวนหน่วยน าเข้าได้เลยเนื่องจากทางฟอร์เวิร์ดเดอร์ได้คิดค่าใช้จ่ายเหมาเป็นล็อต ๆ  ส่วนค่า
เคร่ืองบิน/เรือ  มีการปันส่วนต้นทุนให้สินค้าแต่ละตัว โดยใช้จ านวนหน่วยน าเข้าและการปันส่วนโดย
การถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก เพราะค่าใช้จ่ายในการสั่งเข้ามาจ าหน่าย ในปี 2555  มีทั้งการเสียค่าใช้จ่ายแบบ
ขั้นต่ า  แบบเหมาตู้คอนเทนเนอร์ และแบบคิดตามน้ าหนัก แสดงรายละเอียดตามตารางที่ 4.7 
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ตารางท่ี 4.7  แสดงต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2555 
 

ล าดับ รายการ 
ยอดขาย 
(ชิ้น) 

ราคาสินค้า 
(GBP/หน่วย) 

ค่าเงิน 
(บาท) 

ราคาสินค้า 
(บาท/หน่วย) 

รวม 
(บาท) 

 
 

1 รายการ 
     

 
20S16A2F  1/2"NPT  GLAND 1,000 1.31 49.9219 65.3977 65,397.69 

 
20SA2F  1/2"NPT  GLAND 600 1.25 49.9219 62.4024 37,441.43 

 
20A2F  M20  GLAND 2,676 1.51 49.5649 74.8430 200,279.87 

 
20A2F  1/2”NPT  GLAND 1,800 1.95 50.1047 97.7042 175,867.50 

 
25A2F  M25  GLAND 155 2.60 49.2078 127.9403 19,830.74 

 
25A2F  3/4”NPT  GLAND 200 3.40 49.9219 169.7345 33,946.89 

 
32A2F  M32  GLAND 203 3.93 49.5788 194.8447 39,553.47 

 
32A2F  1”NPT  GLAND 481 5.12 49.6405 254.1594 122,250.65 

 
40A2F  M40  GLAND 290 4.94 49.56 244.8264 70,999.66 

 
50SA2F  M50  GLAND 309 9.24 50.1124 463.0386 143,078.92 

 

 
50A2F  M50  GLAND 54 10.29 49.2078 506.3483 27,342.81 

 
50A2F  2”NPT  GLAND 50 10.29 49.9219 513.6964 25,684.82 

 
63A2F  M63  GLAND 18 13.03 49.2078 641.1776 11,541.20 

 
75A2F  M75  GLAND 8 18.10 49.2078 890.6612 7,125.29 

 
20SE1FW  M20  GLAND 640 2.77 49.3968 136.8291 87,570.65 

 
20SE1FW  1/2"NPT  GLAND 500 3.33 49.9219 166.2399 83,119.96 

 
25E1FW  M25  GLAND 100 5.59 49.0115 273.9743 27,397.43 

 
32E1FW  M32  GLAND 200 7.10 49.0115 347.9817 69,596.33 

 
32E1FW 1"NPT  GLAND 150 8.50 49.7361 422.7569 63,413.53 

 
40E1FW  M40  GLAND 150 13.49 49.0115 661.1651 99,174.77 

 
40E1FW  1-1/4”NPT  GLAND 50 16.19 49.9219 808.2356 40,411.78 

 
50SE1FW  1-1/2"NPT  GLAND 108 23.64 49.5541 1,171.4589 126,517.56 

 
50E1FW  2”NPT  GLAND 50 29.03 49.9219 1,449.2328 72,461.64 

 
63E1FW  M63  GLAND 10 35.02 49.9219 1,748.2649 17,482.65 

 
20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 350 7.73 50.4404 389.9043 136,466.50 

 
25A2FRC  M25x3/4"NPT  GLAND 150 9.07 49.9219 452.7916 67,918.74 

 
25A2FRC  3/4”NPTx3/4"NPT  GLAND 59 9.07 49.8082 451.7604 26,653.86 

 
40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND 150 15.00 49.9219 748.8285 112,324.28 
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ตารางท่ี 4.7  แสดงต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2555 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
ยอดขาย 
(ชิ้น) 

ราคาสินค้า 
(GBP/หน่วย) 

ค่าเงิน 
(บาท) 

ราคาสินค้า 
(บาท/หน่วย) 

รวม 
(บาท) 

 
 

 
20LN  M20  LOCKNUT 2,026 0.21 49.5532 10.4062 21,082.90 

 
25LN  M25  LOCKNUT 255 0.25 49.1097 12.2774 3,130.74 

 
32LN  M32  LOCKNUT 363 0.37 49.2992 18.2407 6,621.38 

 
40LN  M40  LOCKNUT 290 0.82 49.1097 40.2700 11,678.29 

 
50LN  M50  LOCKNUT 54 2.11 49.2078 103.8285 5,606.74 

 
63LN  M63  LOCKNUT 18 2.41 49.2078 118.5908 2,134.63 

 
75LN  M75  LOCKNUT 8 3.35 49.2078 164.8461 1,318.77 

 
050NPTLN 1/2"NPT  LOCKNUT 3,580 0.40 49.9219 19.9688 71,488.16 

 
075NPTLN 3/4"NPT  LOCKNUT 350 0.54 49.9219 26.9578 9,435.24 

 
150NPTLN 1-1/2"NPT  LOCKNUT 8 3.98 49.1862 195.7611 1,566.09 

 
050NPTET 1/2"NPT EARTH TAG 3,580 0.40 49.9219 19.9688 71,488.16 

 
20ETS2  M20  WASHER 2,705 0.13 49.3804 6.4195 17,364.62 

 
25ETS2  M25    WASHER 255 0.16 49.1097 7.8576 2,003.68 

 
32ETS2  M32    WASHER 363 0.17 49.2992 8.3809 3,042.25 

 
40ETS2 M40 WASHER 290 0.25 49.1097 12.2774 3,560.45 

 
50ETS2 M50 WASHER 54 0.40 49.2078 19.6831 1,062.89 

 
63ETS2  M63  WASHER 18 0.50 49.2078 24.6039 442.87 

 
75ETS2  M75  WASHER 8 0.61 49.2078 30.0168 240.13 

 
150NPTETS  1-1/2"NPT  WASHER 8 0.86 49.1862 42.3001 338.40 

 
PVC04 SHROUD 40 0.40 49.1036 19.6414 785.66 

 
PVC05 SHROUD 550 0.40 49.7260 19.8904 10,939.72 

 
PVC09 SHROUD 100 0.47 49.0115 23.0354 2,303.54 

 
PVC10  SHROUD 450 0.47 49.6762 23.3478 10,506.52 

 
PVC11  SHROUD 200 1.08 49.0115 52.9324 10,586.48 

 
PVC14  SHROUD 53 1.08 50.4404 54.4756 2,887.21 

 
PVC15  SHROUD 150 1.08 49.0115 52.9324 7,939.86 

 
รวมวัตถุดิบทางตรง 26,287 

   
2,290,405.98 

2 ต้นทุนผันแปร 
     

 
ค่าเดินพิธีการ  
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ตารางท่ี 4.7  แสดงต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2555 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
ยอดขาย 
(ชิ้น) 

ราคาสินค้า 
(GBP/หน่วย) 

ค่าเงิน 
(บาท) 

ราคาสินค้า 
(บาท/หน่วย) 

รวม 
(บาท) 

 
 

 
ค่าขนส่ง (Courier) 

    
15,000.00 

 
ค่าขนส่ง (Shipping) 

    
11,800.00 

 
ค่าเครื่องบิน/เรือ 

    
58,508.46 

 
ค่าระวางน าเข้า 

    
19,700.00 

 
รวมค่าเดินพิธีการ 

    
105,008.46 

 
ค่าประกันภัย 

    
20,961.78 

 
รวมค่าประกันภัย 

    
20,961.78 

 
ค่าภาษีอากรน าเข้า 

    
108,777.98 

 
รวมค่าภาษีอากรน าเข้า 

    
108,777.98 

 
ค่าใบค าสั่งปล่อยสินค้า 

    
4,200.00 

 
รวมค่าใบค าสั่งปล่อยสินค้า 

    
4,200.00 

 

รวมต้นทุนผันแปร  

   
238,948.22 

 

 

จากตารางที่ 4.7  แสดงต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2555  จะเห็นได้
ว่า   มีค่าใช้จ่ายทั้งสิ้น  2,529,354.20 บาท 
 
ตารางท่ี 4.8  แสดงตารางปันส่วนค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟต่อหน่วย  ปี 2555 

 

รายการ ยอดขาย (ชิ้น) ค่าใช้จ่าย (บาท) ค่าใช้จ่าย/หน่วย (บาท) 
 

ค่าขนส่ง (Courier) 26,287.00 15,000.00 0.57 
ค่าขนส่ง (Shipping) 26,287.00 11,800.00 0.45 
ค่าระวางน าเข้า 26,287.00 19,700.00 0.75 
ค่าประกันภัย 26,287.00 20,961.78 0.80 
ค่าภาษีอากรน าเข้า 26,287.00 108,777.98 4.14 
ค่าใบค าสั่งปล่อยสินค้า 26,287.00 4,200.00 0.16 

  

รวมต้นทุนผันแปร 
  

6.86 

  
รวมค่าใช้จ่ายทั้งสิ้น 

  
2,529,354.20 
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จากตารางที่ 4.8  แสดงตารางปันส่วนค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟต่อหน่วย  ป ี
2555  จะเห็นได้ว่า  มีต้นทุนผันแปร หน่วยละ 6.86 บาท ยังไม่รวมค่าระวางน าเข้าในส่วนของค่า
เคร่ืองบิน/เรือ เพราะต้นทุนไม่เท่ากัน 
 
ตารางท่ี 4.9  แสดงต้นทุนในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2555 
 

ล าดับ รายการ 
ราคาซื้อ

สินค้า (บาท) 
ต้นทุนผันแปร/
หน่วย (บาท) 

ค่าเครื่องบิน/เรือ 
(หน่วย/บาท) 

ต้นทุนน าเข้า/
หน่วย (บาท) 

 

1 20S16A2F  1/2"NPT  GLAND 65.3977 6.86 0.38 72.64 

2 20SA2F  1/2"NPT  GLAND 62.4024 6.86 0.38 69.64 

3 20A2F  M20  GLAND 74.8430 6.86 5.53 87.23 

4 20A2F  1/2”NPT  GLAND 97.7042 6.86 7.93 112.49 

5 25A2F  M25  GLAND 127.9403 6.86 0.73 135.53 

6 25A2F  3/4”NPT  GLAND 169.7345 6.86 0.38 176.97 

7 32A2F  M32  GLAND 194.8447 6.86 12.23 213.93 

8 32A2F  1”NPT  GLAND 254.1594 6.86 10.44 271.46 

9 40A2F  M40  GLAND 244.8264 6.86 5.53 257.22 

10 50SA2F  M50  GLAND 463.0386 6.86 15.47 485.37 

11 50A2F  M50  GLAND 506.3483 6.86 0.73 513.94 

12 50A2F  2”NPT  GLAND 513.6964 6.86 0.38 520.94 

13 63A2F  M63  GLAND 641.1776 6.86 0.73 648.77 

14 75A2F  M75  GLAND 890.6612 6.86 0.73 898.25 

15 20SE1FW  M20  GLAND 136.8291 6.86 10.02 153.71 

16 20SE1FW  1/2"NPT  GLAND 166.2399 6.86 0.38 173.48 

17 25E1FW  M25  GLAND 273.9743 6.86 15.47 296.30 

18 32E1FW  M32  GLAND 347.9817 6.86 15.47 370.31 

19 32E1FW 1"NPT  GLAND 422.7569 6.86 7.93 437.55 

20 40E1FW  M40  GLAND 661.1651 6.86 15.47 683.50 

21 40E1FW  1-1/4”NPT  GLAND 808.2356 6.86 0.38 815.48 

22 50SE1FW  1-1/2"NPT  GLAND 1,171.4589 6.86 14.78 1,193.10 

23 50E1FW  2”NPT  GLAND 1,449.2328 6.86 0.38 1,456.47 
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ตารางท่ี 4.9  แสดงต้นทุนในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2555 (ต่อ) 
 
 

ล าดับ รายการ 
ราคาซื้อ

สินค้า (บาท) 
ต้นทุนผันแปร/
หน่วย (บาท) 

ค่าเครื่องบิน/เรือ 
(หน่วย/บาท) 

ต้นทุนน าเข้า/
หน่วย (บาท) 

 

24 63E1FW  M63  GLAND 1,748.2649 6.86 0.38 1,755.50 

25 20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 389.9043 6.86 15.47 412.23 

26 25A2FRC  M25x3/4"NPT  GLAND 452.7916 6.86 0.38 460.03 

27 25A2FRC  3/4”NPTx3/4"NPT  GLAND 451.7604 6.86 20.50 479.12 

28 40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND 748.8285 6.86 0.38 756.07 

29 20LN  M20  LOCKNUT 10.4062 6.86 0.74 18.01 

30 25LN  M25  LOCKNUT 12.2774 6.86 0.74 19.88 

31 32LN  M32  LOCKNUT 18.2407 6.86 0.82 25.92 

32 40LN  M40  LOCKNUT 40.2700 6.86 0.74 47.87 

33 50LN  M50  LOCKNUT 103.8285 6.86 0.73 111.42 

34 63LN  M63  LOCKNUT 118.5908 6.86 0.73 126.18 

35 75LN  M75  LOCKNUT 164.8461 6.86 0.73 172.44 

36 050NPTLN 1/2"NPT  LOCKNUT 19.9688 6.86 0.38 27.21 

37 075NPTLN 3/4"NPT  LOCKNUT 26.9578 6.86 0.38 34.20 

38 150NPTLN 1-1/2"NPT  LOCKNUT 195.7611 6.86 29.17 231.79 

39 050NPTET 1/2"NPT EARTH TAG 19.9688 6.86 0.38 27.21 

40 20ETS2  M20  WASHER 6.4195 6.86 0.62 13.90 

41 25ETS2  M25    WASHER 7.8576 6.86 0.74 15.46 

42 32ETS2  M32    WASHER 8.3809 6.86 0.82 16.06 

43 40ETS2 M40 WASHER 12.2774 6.86 0.74 19.88 

44 50ETS2 M50 WASHER 19.6831 6.86 0.73 27.27 

45 63ETS2  M63  WASHER 24.6039 6.86 0.73 32.19 

46 75ETS2  M75  WASHER 30.0168 6.86 0.73 37.61 

47 150NPTETS  1-1/2"NPT  WASHER 42.3001 6.86 29.17 78.33 

48 PVC04 SHROUD 19.6414 6.86 8.75 35.25 

49 PVC05 SHROUD 19.8904 6.86 0.74 27.49 

50 PVC09 SHROUD 23.0354 6.86 0.74 30.64 
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ตารางท่ี 4.9  แสดงต้นทุนในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2555 (ต่อ) 
 
 

ล าดับ รายการ 
ราคาซื้อ

สินค้า (บาท) 
ต้นทุนผันแปร/
หน่วย (บาท) 

ค่าเครื่องบิน/เรือ 
(หน่วย/บาท) 

ต้นทุนน าเข้า/
หน่วย (บาท) 

 

51 PVC10  SHROUD 23.3478 6.86 3.44 33.65 

52 PVC11  SHROUD 52.9324 6.86 0.74 60.53 

53 PVC14  SHROUD 54.4756 6.86 0.74 62.08 

54 PVC15  SHROUD 52.9324 6.86 0.74 60.53 
 

จากตารางที่ 4.9  แสดงต้นทุนในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2555  จะเห็นได้ว่า  ต้นทุน
การน าเข้าต่อหน่วย ของ 63E1FW  M63  GLAND  มีต้นทุนการน าเข้าต่อหน่วยมากที่สุด คือ หน่วยละ  
1,755.50  บาท  รองลงมาคือ 50E1FW  2”NPT  GLAND  มีต้นทุนการน าเข้าต่อหน่วย หน่วยละ 
1,456.47 บาท และ 50SE1FW  1-1/2"NPT  GLAND  มีต้นทุนการน าเข้าต่อหน่วย หน่วยละ 1,193.10 
บาท  ตามล าดับ 
 
ตารางท่ี 4.10  แสดงอัตราก าไรส่วนเกิน ปี 2555 
 

ล าดับ รายการ 
ราคาขาย 
(บาท) 

ต้นทุน/หน่วย 
(บาท) 

ก าไรส่วนเกิน/หน่วย 
(บาท) 

อัตราก าไรส่วนเกิน 
(บาท) 

 

1 20S16A2F  1/2"NPT  GLAND 130.80 72.64 58.16 44.47 

2 20SA2F  1/2"NPT  GLAND 124.81 69.64 55.17 44.20 

3 20A2F  M20  GLAND 150.77 87.23 63.53 42.14 

4 20A2F  1/2”NPT  GLAND 194.70 112.49 82.21 42.22 

5 25A2F  M25  GLAND 259.60 135.53 124.07 47.79 

6 25A2F  3/4”NPT  GLAND 339.48 176.97 162.50 47.87 

7 32A2F  M32  GLAND 392.40 213.93 178.46 45.48 

8 32A2F  1”NPT  GLAND 511.21 271.46 239.75 46.90 

9 40A2F  M40  GLAND 493.24 257.22 236.02 47.85 

10 50SA2F  M50  GLAND 922.58 485.37 437.21 47.39 

11 50A2F  M50  GLAND 1,027.42 513.94 513.48 49.98 

12 50A2F  2”NPT  GLAND 1,027.42 520.94 506.48 49.30 
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ตารางท่ี 4.10  แสดงอัตราก าไรส่วนเกิน  ปี 2555 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
ราคาขาย 
(บาท) 

ต้นทุน/หน่วย 
(บาท) 

ก าไรส่วนเกิน/หน่วย 
(บาท) 

อัตราก าไรส่วนเกิน 
(บาท) 

 

13 63A2F  M63  GLAND 1,301.00 648.77 652.23 50.13 

14 75A2F  M75  GLAND 1,807.22 898.25 908.96 50.30 

15 20SE1FW  M20  GLAND 276.57 153.71 122.86 44.42 

16 20SE1FW  1/2"NPT  GLAND 332.49 173.48 159.01 47.82 

17 25E1FW  M25  GLAND 558.14 296.30 261.84 46.91 

18 32E1FW  M32  GLAND 708.91 370.31 338.60 47.76 

19 32E1FW 1"NPT  GLAND 848.69 437.55 411.15 48.44 

20 40E1FW  M40  GLAND 1,346.92 683.50 663.43 49.26 

21 40E1FW  1-1/4”NPT  GLAND 1,616.51 815.48 801.03 49.55 

22 50SE1FW  1-1/2"NPT  GLAND 2,360.36 1,193.10 1,167.26 49.45 

23 50E1FW  2”NPT  GLAND 2,898.53 1,456.47 1,442.06 49.75 

24 63E1FW  M63  GLAND 3,496.61 1,755.50 1,741.11 49.79 

25 20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 771.81 412.23 359.58 46.59 

26 25A2FRC  M25x3/4"NPT  GLAND 905.60 460.03 445.57 49.20 

27 25A2FRC  3/4”NPTx3/4"NPT  GLAND 905.60 479.12 426.48 47.09 

28 40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND 1,497.69 756.07 741.62 49.52 

29 20LN  M20  LOCKNUT 20.97 18.01 2.96 14.12 

30 25LN  M25  LOCKNUT 24.96 19.88 5.08 20.37 

31 32LN  M32  LOCKNUT 36.94 25.92 11.02 29.84 

32 40LN  M40  LOCKNUT 81.87 47.87 34.00 41.53 

33 50LN  M50  LOCKNUT 210.68 111.42 99.26 47.11 

34 63LN  M63  LOCKNUT 240.63 126.18 114.45 47.56 

35 75LN  M75  LOCKNUT 334.48 172.44 162.05 48.45 

36 050NPTLN 1/2"NPT  LOCKNUT 39.94 27.21 12.73 31.87 

37 075NPTLN 3/4"NPT  LOCKNUT 53.92 34.20 19.72 36.57 
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ตารางท่ี 4.10  แสดงอัตราก าไรส่วนเกิน  ปี 2555 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
ราคาขาย 
(บาท) 

ต้นทุน/หน่วย 
(บาท) 

ก าไรส่วนเกิน/หน่วย 
(บาท) 

อัตราก าไรส่วนเกิน 
(บาท) 

 

38 150NPTLN 1-1/2"NPT  LOCKNUT 397.39 231.79 165.60 41.67 

39 050NPTET 1/2"NPT EARTH TAG 39.94 27.21 12.73 31.87 

40 20ETS2  M20  WASHER 12.98 13.90 -0.92 -7.08 

41 25ETS2  M25    WASHER 15.98 15.46 0.52 3.24 

42 32ETS2  M32    WASHER 16.97 16.06 0.91 5.38 

43 40ETS2 M40 WASHER 24.96 19.88 5.08 20.37 

44 50ETS2 M50 WASHER 39.94 27.27 12.67 31.71 

45 63ETS2  M63  WASHER 49.92 32.19 17.73 35.51 

46 75ETS2  M75  WASHER 60.91 37.61 23.30 38.25 

47 150NPTETS  1-1/2"NPT  WASHER 85.87 78.33 7.54 8.78 

48 PVC04 SHROUD 39.94 35.25 4.69 11.74 

49 PVC05 SHROUD 39.94 27.49 12.45 31.17 

50 PVC09 SHROUD 46.93 30.64 16.29 34.72 

51 PVC10  SHROUD 46.93 33.65 13.28 28.30 

52 PVC11  SHROUD 107.83 60.53 47.30 43.87 

53 PVC14  SHROUD 107.83 62.08 45.76 42.43 

54 PVC15  SHROUD 107.83 60.53 47.30 43.87 

 

จากตารางที่ 4.10  แสดงอัตราก าไรส่วนเกิน  ปี 2555  จะเห็นได้ว่า 75A2F  M75  GLAND มี
อัตราก าไรส่วนเกินสูงที่สุด คือ  50.30  บาท รองลงมา คือ 63A2F  M63  GLAND  มีอัตราก าไร
ส่วนเกิน 50.13 บาท และ 50A2F  M50  GLAND  มีอัตราก าไรส่วนเกิน 49.98 บาท ตามล าดับ 
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4.3  ผลการวิเคราะห์ข้อมูลชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2556 
 
ตารางท่ี 4.11  แสดงสัดส่วนรายได้จากการขายชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2556 
 

ล าดับ รายการ 
ยอดขาย 
(ชิ้น) 

รายได้จากการขาย 
(บาท) 

ร้อยละ 
 

1 20S16A2F  M20  GLAND 500 65,399.23 0.64 
2 20SA2F  M20  GLAND 100 12,480.77 0.12 
3 20A2F  M20  GLAND 2,356 355,208.68 3.49 
4 25A2F  M25  GLAND 1,080 280,368.00 2.75 
5 25A2F  3/4”NPT  GLAND 1,300 441,319.99 4.33 
6 32A2F  M32  GLAND 500 196,197.69 1.93 
7 40A2F  M40  GLAND 250 123,310.00 1.21 
8 40A2F  1/1-4”NPT  GLAND 1,000 641,012.31 6.29 
9 50SA2F  M50  GLAND 50 46,128.92 0.45 

10 50SA2F  1-1/2”NPT  GLAND 5 5,870.95 0.06 
11 50A2F  M50  GLAND 50 51,370.85 0.50 
12 63A2F  M63  GLAND 50 65,049.77 0.64 
13 75A2F  M75  GLAND 10 18,072.15 0.18 
14 20S16E1FW  M20  GLAND 50 13,828.69 0.14 
15 20S16E1FW  1/2”NPT  GLAND 50 16,624.38 0.16 
16 20SE1FW  M20  GLAND 300 139,285.38 1.37 
17 20SE1FW  1/2"NPT  GLAND 251 83,454.41 0.82 
18 20E1FW  M20  GLAND 1,000 394,392.30 3.87 
19 20E1FW  1/2"NPT  GLAND 816 386,188.95 3.79 
20 25E1FW  M25  GLAND 200 111,628.00 1.10 
21 25E1FW  3/4”NPT  GLAND 100 66,996.77 0.66 
22 40E1FW  1-1/4”NPT  GLAND 15 24,247.64 0.24 
23 63SE1FW  M63  GLAND 10 33,628.18 0.33 
24 63E1FW  M63  GLAND 50 174,830.62 1.72 



75 
 

ตารางท่ี 4.11  แสดงสัดส่วนรายได้จากการขายชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2556 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
ยอดขาย 
(ชิ้น) 

รายได้จากการขาย 
(บาท) 

ร้อยละ 
 

25 75E1FW  M75  GLAND 475 2,886,402.53 28.33 
26 20S16A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND 189 141,531.92 1.39 
27 20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 400 308,724.31 3.03 
28 20A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND 500 385,905.38 3.79 
29 32A2FRC  M32x1"NPT  GLAND 200 247,818.15 2.43 
30 40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND 1,000 1,497,692.31 14.70 
31 50A2FRC  2”NPTx2"NPT  GLAND 150 441,369.92 4.33 
32 20LN  M20  LOCKNUT 2,196 46,045.05 0.45 
33 25LN  M25  LOCKNUT 480 10,064.49 0.10 
34 32LN  M32  LOCKNUT 500 18,471.54 0.18 
35 75LN  M75  LOCKNUT 10 2,685.86 0.03 
36 075NPTLN 3/4"NPT  LOCKNUT 1,000 24,961.54 0.24 
37 100NPTLN 1"NPT  LOCKNUT 200 7,388.62 0.07 
38 20ETS2  M20  WASHER 1,000 12,980.00 0.13 
39 25ETS2  M25    WASHER 800 12,780.31 0.13 
40 32ETS2  M32    WASHER 500 8,486.92 0.08 
41 40ETS2 M40 WASHER 250 6,240.38 0.06 
42 50ETS2 M50 WASHER 100 3,993.85 0.04 
43 050NPTETS  1/2"NPT  WASHER 686 17,123.62 0.17 
44 075NPTETS  3/4"NPT  WASHER 1,000 27,956.92 0.27 
45 125NPTETS  1-1/4"NPT  WASHER 15 808.75 0.01 
46 PVC04 SHROUD 1,340 53,517.54 0.53 
47 PVC05 SHROUD 2,956 118,058.10 1.16 
48 PVC06 SHROUD 991 39,579.01 0.39 
49 PVC09  SHROUD 1,480 69,452.99 0.68 
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ตารางท่ี 4.11  แสดงสัดส่วนรายได้จากการขายชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2556 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
ยอดขาย 
(ชิ้น) 

รายได้จากการขาย 
(บาท) 

ร้อยละ 
 

50 PVC10  SHROUD 700 32,849.39 0.32 
51 PVC13 SHROUD 100 16,274.92 0.16 
52 PVC14  SHROUD 5 803.76 0.01 
53 PVC15  SHROUD 15 2,411.28 0.02 

 

 
รวม 29,331 10,189,273.99 100.00 

 

จากตารางที่ 4.11  แสดงสัดส่วนรายได้จากการขายชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2556  จะเห็นได้ว่า 
สัดส่วนรายได้จากการขาย 75E1FW  M75  GLAND มีรายได้มากที่สุด คือ ร้อยละ 28.33  รองลงมา คือ 

40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND ร้อยละ 14.70 และ 40A2F  1/1-4”NPT  GLAND ร้อยละ 6.29  
ตามล าดับ 

ต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2556    ประกอบไปด้วย    ราคาสินค้า 
ค่าขนส่ง  ค่าเครื่องบิน/เรือ  ค่าระวางน าเข้า  ค่าประกันภัย  ค่าภาษีอากร  ค่าใบค าสั่งปล่อยสินค้า  มีการ
ปันส่วนต้นทุนให้สินค้าแต่ละตัว โดยการเฉลี่ยเท่า ๆ กัน ตามจ านวนรวมของสินค้า เพราะ ค่าขนส่ง  
ค่าระวางน าเข้า  ค่าประกันภัย  ค่าภาษีอากร และ ค่าใบค าสั่งปล่อยสินค้า  สามารถท าการปันส่วนโดย
ใช้จ านวนหน่วยน าเข้าได้เลยเนื่องจากทางฟอร์เวิร์ดเดอร์ได้คิดค่าใช้จ่ายเหมาเป็นล็อต ๆ  ส่วนค่า
เคร่ืองบิน/เรือ  มีการปันส่วนต้นทุนให้สินค้าแต่ละตัว โดยใช้จ านวนหน่วยน าเข้าและการปันส่วนโดย
การถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก เพราะค่าใช้จ่ายในการสั่งเข้ามาจ าหน่าย ในปี 2556  มีทั้งการเสียค่าใช้จ่ายแบบ
ขั้นต่ า  แบบเหมาตู้คอนเทนเนอร์ และแบบคิดตามน้ าหนัก แสดงรายละเอียดตามตารางที่ 4.12 
 
 
 
 
 
 
 
 



77 
 

ตารางท่ี 4.12  แสดงต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2556 
 

ล าดับ รายการ 
ยอดขาย 
(ชิ้น) 

ราคาสินค้า 
(GBP/หน่วย) 

ค่าเงิน 
(บาท) 

ราคาสินค้า 
(บาท/หน่วย) 

รวม 
(บาท) 

 
 

1 รายการ 
     

 
20S16A2F  M20  GLAND 500 1.31 50.4545 66.0954 33,047.70 

 
20SA2F  M20  GLAND 100 1.25 50.1446 62.6808 6,268.08 

 
20A2F  M20  GLAND 2,356 1.51 51.8313 78.2653 184,392.96 

 
25A2F  M25  GLAND 1,080 2.60 51.4846 133.8600 144,568.76 

 
25A2F  3/4”NPT  GLAND 1,300 3.40 48.7269 165.6715 215,372.90 

 
32A2F  M32  GLAND 500 3.93 50.1446 197.0683 98,534.14 

 
40A2F  M40  GLAND 250 4.94 50.1446 247.7143 61,928.58 

 
40A2F  1/1-4”NPT  GLAND 1,000 6.42 50.1446 321.9283 321,928.33 

 
50SA2F  M50  GLAND 50 9.24 50.1446 463.3361 23,166.81 

 
50SA2F  1-1/2”NPT  GLAND 5 11.76 50.4545 593.3449 2,966.72 

 
50A2F  M50  GLAND 50 10.29 50.1446 515.9879 25,799.40 

 
63A2F  M63  GLAND 50 13.03 50.1446 653.3841 32,669.21 

 
75A2F  M75  GLAND 10 18.10 50.4545 913.2265 9,132.26 

 
20S16E1FW  M20  GLAND 50 2.77 50.1446 138.9005 6,945.03 

 
20S16E1FW  1/2”NPT  GLAND 50 3.33 50.1446 166.9815 8,349.08 

 
20SE1FW  M20  GLAND 300 2.77 50.2653 139.2349 41,770.46 

 
20SE1FW  1/2"NPT  GLAND 251 3.33 50.2996 167.4977 42,041.91 

 
20E1FW  M20  GLAND 1,000 3.95 50.2298 198.4077 198,407.71 

 
20E1FW  1/2"NPT  GLAND 816 4.74 49.1079 232.7714 189,941.50 

 
25E1FW  M25  GLAND 200 5.59 50.4545 282.0407 56,408.13 

 
25E1FW  3/4”NPT  GLAND 100 6.71 50.4545 338.5497 33,854.97 

 
40E1FW  1-1/4”NPT  GLAND 15 16.19 45.399 735.0098 11,025.15 

 
63SE1FW  M63  GLAND 10 33.68 50.1446 1,688.8701 16,888.70 

 
63E1FW  M63  GLAND 50 35.02 50.1446 1,756.0639 87,803.19 

 
75E1FW  M75  GLAND 475 60.86 50.4701 3,071.6103 1,459,014.89 

 
20S16A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND 189 7.50 50.4545 378.4088 71,519.25 

 
20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 400 7.73 50.1446 387.6178 155,047.10 

 
20A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND 500 7.73 50.1446 387.6178 193,808.88 

 
32A2FRC  M32x1"NPT  GLAND 200 12.41 50.4545 626.1403 125,228.07 
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ตารางท่ี 4.12  แสดงต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2556 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
ยอดขาย 
(ชิ้น) 

ราคาสินค้า 
(GBP/หน่วย) 

ค่าเงิน 
(บาท) 

ราคาสินค้า 
(บาท/หน่วย) 

รวม 
(บาท) 

 
 

 
40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND 1,000 15.00 50.1446 752.1690 752,169.00 

 
50A2FRC  2”NPTx2"NPT  GLAND 150 29.47 50.3859 1,484.8725 222,730.87 

 
20LN  M20  LOCKNUT 2,196 0.21 50.2996 10.5629 23,196.16 

 
25LN  M25  LOCKNUT 480 0.25 53.8547 13.4637 6,462.56 

 
32LN  M32  LOCKNUT 500 0.37 50.1446 18.5535 9,276.75 

 
75LN  M75  LOCKNUT 10 3.35 50.4545 169.0226 1,690.23 

 
075NPTLN 3/4"NPT  LOCKNUT 1,000 0.54 50.1446 27.0781 27,078.08 

 
100NPTLN 1"NPT  LOCKNUT 200 0.75 50.4545 37.8409 7,568.18 

 
20ETS2  M20  WASHER 1,000 0.13 50.1446 6.5188 6,518.80 

 
25ETS2  M25    WASHER 800 0.16 50.2996 8.0479 6,438.35 

 
32ETS2  M32    WASHER 500 0.17 50.1446 8.5246 4,262.29 

 
40ETS2 M40 WASHER 250 0.25 50.1446 12.5362 3,134.04 

 
50ETS2 M50 WASHER 100 0.40 50.1446 20.0578 2,005.78 

 
050NPTETS  1/2"NPT  WASHER 686 0.25 49.4959 12.3740 8,488.55 

 
075NPTETS  3/4"NPT  WASHER 1,000 0.28 50.1446 14.0405 14,040.49 

 
125NPTETS  1-1/4"NPT  WASHER 15 0.54 44.2511 23.8956 358.43 

 
PVC04 SHROUD 1,340 0.40 50.2996 20.1198 26,960.59 

 
PVC05 SHROUD 2,956 0.40 51.1496 20.4598 60,479.29 

 
PVC06 SHROUD 991 0.40 50.2298 20.0919 19,911.09 

 
PVC09  SHROUD 1,480 0.47 51.2271 24.0767 35,633.57 

 
PVC10  SHROUD 700 0.47 50.2996 23.6408 16,548.57 

 
PVC13 SHROUD 100 1.08 50.1446 54.1562 5,415.62 

 
PVC14  SHROUD 5 1.08 50.4545 54.4909 272.45 

 
PVC15  SHROUD 15 1.08 44.2511 47.7912 716.87 

 
รวมวัตถุดิบทางตรง 29,331.00 

   
5,119,186.47 

2 ต้นทุนผันแปร 
     

 
ค่าเดินพิธีการ  

   

 
ค่าขนส่ง (Courier) 

    
10,500.00 

 
ค่าขนส่ง (Shipping) 

    
27,000.00 

 



79 
 

ตารางท่ี 4.12  แสดงต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2556 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
ยอดขาย 
(ชิ้น) 

ราคาสินค้า 
(GBP/หน่วย) 

ค่าเงิน 
(บาท) 

ราคาสินค้า 
(บาท/หน่วย) 

รวม 
(บาท) 

 
 

ค่าเครื่องบิน/เรือ 
    

45,018.11 

ค่าระวางน าเข้า 
    

23,800.00 

รวมค่าเดินพิธีการ 
    

106,318.11 

ค่าประกันภัย 
    

51,380.69 

รวมค่าประกันภัย 
    

51,380.69 

ค่าภาษีอากรน าเข้า 
    

267,607.02 

รวมค่าภาษีอากรน าเข้า 
    

267,607.02 

ค่าใบค าสั่งปล่อยสินค้า 
    

3,900.00 

รวมค่าใบค าสั่งปล่อยสินค้า 
    

3,900.00 

รวมต้นทุนผันแปร     429,205.82 

 
รวมค่าใช้จ่ายทั้งสิ้น 

  
5,548,392.29 

 
 

จากตารางที่ 4.12  แสดงต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2556  จะเห็น
ได้ว่า  มีค่าใช้จ่ายทั้งสิ้น  5,548,392.29  บาท 
 
ตารางท่ี 4.13  แสดงตารางปันส่วนค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟต่อหน่วย  ปี 2556 

 

รายการ ยอดขาย (ชิ้น) ค่าใช้จ่าย (บาท) ค่าใช้จ่าย/หน่วย (บาท) 
 

 
ต้นทุนผันแปร 

    
 

ค่าขนส่ง (Courier) 29,331.00 10,500.00 0.36 

 
ค่าขนส่ง (Shipping) 29,331.00 27,000.00 0.92 

 
ค่าระวางน าเข้า 29,331.00 23,800.00 0.81 

 
ค่าประกันภัย 29,331.00 51,380.69 1.75 

 
ค่าภาษีอากรน าเข้า 29,331.00 267,607.02 9.12 

 
ค่าใบค าสั่งปล่อยสินค้า 29,331.00 3,900.00 0.13 

 
 

รวมต้นทุนผันแปร 
  

13.10 
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จากตารางที่ 4.13  แสดงตารางปันส่วนค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟต่อหน่วย  ป ี
2556  จะเห็นได้ว่า  มีต้นทุนผันแปร หน่วยละ 13.10 บาท ยังไม่รวมค่าระวางน าเข้าในส่วนของค่า
เคร่ืองบิน/เรือ เพราะต้นทุนไม่เท่ากัน 
 

 
ตารางท่ี 4.14  แสดงต้นทุนในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2556 
 
 

ล าดับ รายการ 
ราคาซื้อ

สินค้า (บาท) 
ต้นทุนผันแปร/
หน่วย (บาท) 

ค่าเครื่องบิน/เรือ 
(หน่วย/บาท) 

ต้นทุนน าเข้า/
หน่วย (บาท) 

 

1 20S16A2F  M20  GLAND 66.0954 13.10 1.05 80.25 

2 20SA2F  M20  GLAND 62.6808 13.10 0.39 76.17 

3 20A2F  M20  GLAND 78.2653 13.10 5.64 97.01 

4 25A2F  M25  GLAND 133.8600 13.10 1.10 148.06 

5 25A2F  3/4”NPT  GLAND 165.6715 13.10 5.64 184.41 

6 32A2F  M32  GLAND 197.0683 13.10 0.39 210.56 

7 40A2F  M40  GLAND 247.7143 13.10 0.39 261.20 

8 40A2F  1/1-4”NPT  GLAND 321.9283 13.10 0.39 335.42 

9 50SA2F  M50  GLAND 463.3361 13.10 0.39 476.83 

10 50SA2F  1-1/2”NPT  GLAND 593.3449 13.10 70.00 676.44 

11 50A2F  M50  GLAND 515.9879 13.10 0.39 529.48 

12 63A2F  M63  GLAND 653.3841 13.10 0.39 666.87 

13 75A2F  M75  GLAND 913.2265 13.10 1.05 927.38 

14 20S16E1FW  M20  GLAND 138.9005 13.10 0.39 152.39 

15 20S16E1FW  1/2”NPT  GLAND 166.9815 13.10 0.39 180.47 

16 20SE1FW  M20  GLAND 139.2349 13.10 4.70 157.03 

17 20SE1FW  1/2"NPT  GLAND 167.4977 13.10 0.72 181.32 

18 20E1FW  M20  GLAND 198.4077 13.10 1.21 212.72 

19 20E1FW  1/2"NPT  GLAND 232.7714 13.10 8.75 254.62 

20 25E1FW  M25  GLAND 282.0407 13.10 1.05 296.19 

21 25E1FW  3/4”NPT  GLAND 338.5497 13.10 1.05 352.70 

22 40E1FW  1-1/4”NPT  GLAND 735.0098 13.10 15.56 763.67 

23 63SE1FW  M63  GLAND 1,688.8701 13.10 0.39 1,702.36 
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ตารางท่ี 4.14  แสดงต้นทุนในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2556 (ต่อ) 
 
 

ล าดับ รายการ 
ราคาซื้อ

สินค้า (บาท) 
ต้นทุนผันแปร/
หน่วย (บาท) 

ค่าเครื่องบิน/เรือ 
(หน่วย/บาท) 

ต้นทุนน าเข้า/
หน่วย (บาท) 

 

24 63E1FW  M63  GLAND 1,756.0639 13.10 0.39 1,769.55 

25 75E1FW  M75  GLAND 3,071.6103 13.10 14.75 3,099.46 

26 20S16A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND 378.4088 13.10 1.05 392.56 

27 20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 387.6178 13.10 0.39 401.11 

28 20A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND 387.6178 13.10 0.39 401.11 

29 32A2FRC  M32x1"NPT  GLAND 626.1403 13.10 1.05 640.29 

30 40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND 752.1690 13.10 0.39 765.66 

31 50A2FRC  2”NPTx2"NPT  GLAND 1,484.8725 13.10 9.00 1,506.97 

32 20LN  M20  LOCKNUT 10.5629 13.10 1.05 24.71 

33 25LN  M25  LOCKNUT 13.4637 13.10 1.85 28.41 

34 32LN  M32  LOCKNUT 18.5535 13.10 0.39 32.04 

35 75LN  M75  LOCKNUT 169.0226 13.10 1.05 183.17 

36 075NPTLN 3/4"NPT  LOCKNUT 27.0781 13.10 0.39 40.57 

37 100NPTLN 1"NPT  LOCKNUT 37.8409 13.10 1.05 51.99 

38 20ETS2  M20  WASHER 6.5188 13.10 0.39 20.01 

39 25ETS2  M25    WASHER 8.0479 13.10 0.72 21.87 

40 32ETS2  M32    WASHER 8.5246 13.10 0.39 22.01 

41 40ETS2 M40 WASHER 12.5362 13.10 0.39 26.03 

42 50ETS2 M50 WASHER 20.0578 13.10 0.39 33.55 

43 050NPTETS  1/2"NPT  WASHER 12.3740 13.10 1.39 26.86 

44 075NPTETS  3/4"NPT  WASHER 14.0405 13.10 0.39 27.53 

45 125NPTETS  1-1/4"NPT  WASHER 23.8956 13.10 15.56 52.56 

46 PVC04 SHROUD 20.1198 13.10 0.72 33.94 

47 PVC05 SHROUD 20.4598 13.10 0.92 34.48 

48 PVC06 SHROUD 20.0919 13.10 1.21 34.40 

49 PVC09  SHROUD 24.0767 13.10 1.09 38.27 

50 PVC10  SHROUD 23.6408 13.10 0.72 37.46 

51 PVC13 SHROUD 54.1562 13.10 0.39 67.65 

52 PVC14  SHROUD 54.4909 13.10 70.00 137.59 
53 PVC15  SHROUD 47.7912 13.10 15.56 76.45 
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จากตารางที่ 4.14  แสดงต้นทุนในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2556  จะเห็นได้ว่า  ต้นทุน
การน าเข้าต่อหน่วย ของ 75E1FW  M75  GLAND มีต้นทุนการน าเข้าต่อหน่วยมากที่สุด คือ หน่วยละ  
3,099.46  บาท  รองลงมาคือ 63E1FW  M63  GLAND  มีต้นทุนการน าเข้าต่อหน่วย หน่วยละ 1,769.55
บาท และ 63SE1FW  M63  GLAND  มีต้นทุนการน าเข้าต่อหน่วย หน่วยละ 1,702.36 บาท 
 
 

ตารางท่ี 4.15  แสดงอัตราก าไรส่วนเกิน  ปี 2556 
 

ล าดับ รายการ 
ราคาขาย 
(บาท) 

ต้นทุน/หน่วย 
(บาท) 

ก าไรส่วนเกิน/หน่วย 
(บาท) 

อัตราก าไรส่วนเกิน 
(บาท) 

 

1 20S16A2F  M20  GLAND 130.80 80.25 50.55 38.65 

2 20SA2F  M20  GLAND 124.81 76.17 48.64 38.97 

3 20A2F  M20  GLAND 150.77 97.01 53.76 35.66 

4 25A2F  M25  GLAND 259.60 148.06 111.54 42.97 

5 25A2F  3/4”NPT  GLAND 339.48 184.41 155.07 45.68 

6 32A2F  M32  GLAND 392.40 210.56 181.84 46.34 

7 40A2F  M40  GLAND 493.24 261.20 232.04 47.04 

8 40A2F  1/1-4”NPT  GLAND 641.01 335.42 305.59 47.67 

9 50SA2F  M50  GLAND 922.58 476.83 445.75 48.32 

10 50SA2F  1-1/2”NPT  GLAND 1,174.19 676.44 497.75 42.39 

11 50A2F  M50  GLAND 1,027.42 529.48 497.94 48.47 

12 63A2F  M63  GLAND 1,301.00 666.87 634.12 48.74 

13 75A2F  M75  GLAND 1,807.22 927.38 879.84 48.68 

14 20S16E1FW  M20  GLAND 276.57 152.39 124.18 44.90 

15 20S16E1FW  1/2”NPT  GLAND 332.49 180.47 152.02 45.72 

16 20SE1FW  M20  GLAND 276.57 157.03 119.54 43.22 

17 20SE1FW  1/2"NPT  GLAND 332.49 181.32 151.17 45.47 

18 20E1FW  M20  GLAND 394.39 212.72 181.67 46.06 

19 20E1FW  1/2"NPT  GLAND 473.27 254.62 218.65 46.20 

20 25E1FW  M25  GLAND 558.14 296.19 261.95 46.93 

21 25E1FW  3/4”NPT  GLAND 669.97 352.70 317.27 47.36 
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ตารางท่ี 4.15  แสดงอัตราก าไรส่วนเกิน  ปี 2556 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
ราคาขาย 
(บาท) 

ต้นทุน/หน่วย 
(บาท) 

ก าไรส่วนเกิน/หน่วย 
(บาท) 

อัตราก าไรส่วนเกิน 
(บาท) 

 

22 40E1FW  1-1/4”NPT  GLAND 1,616.51 763.67 852.84 52.76 
23 63SE1FW  M63  GLAND 3,362.82 1,702.36 1,660.46 49.38 
24 63E1FW  M63  GLAND 3,496.61 1,769.55 1,727.06 49.39 
25 75E1FW  M75  GLAND 6,076.64 3,099.46 2,977.18 48.99 
26 20S16A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND 748.85 392.56 356.29 47.58 
27 20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 771.81 401.11 370.70 48.03 
28 20A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND 771.81 401.11 370.70 48.03 
29 32A2FRC  M32x1"NPT  GLAND 1,239.09 640.29 598.80 48.33 
30 40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND 1,497.69 765.66 732.03 48.88 
31 50A2FRC  2”NPTx2"NPT  GLAND 2,942.47 1,506.97 1,435.49 48.79 
32 20LN  M20  LOCKNUT 20.97 24.71 -3.75 -17.86 
33 25LN  M25  LOCKNUT 24.96 28.41 -3.45 -13.83 
34 32LN  M32  LOCKNUT 36.94 32.04 4.90 13.26 
35 75LN  M75  LOCKNUT 334.48 183.17 151.31 45.24 
36 075NPTLN 3/4"NPT  LOCKNUT 53.92 40.57 13.35 24.76 
37 100NPTLN 1"NPT  LOCKNUT 74.88 51.99 22.89 30.57 
38 20ETS2  M20  WASHER 12.98 20.01 -7.03 -54.15 
39 25ETS2  M25    WASHER 15.98 21.87 -5.89 -36.88 
40 32ETS2  M32    WASHER 16.97 22.01 -5.04 -29.70 
41 40ETS2 M40 WASHER 24.96 26.03 -1.06 -4.27 
42 50ETS2 M50 WASHER 39.94 33.55 6.39 16.00 
43 050NPTETS  1/2"NPT  WASHER 24.96 26.86 -1.90 -7.62 
44 075NPTETS  3/4"NPT  WASHER 27.96 27.53 0.43 1.53 
45 125NPTETS  1-1/4"NPT  WASHER 53.92 52.56 1.36 2.52 
46 PVC04 SHROUD 39.94 33.94 6.00 15.02 
47 PVC05 SHROUD 39.94 34.48 5.46 13.67 
48 PVC06 SHROUD 39.94 34.40 5.54 13.86 
49 PVC09  SHROUD 46.93 38.27 8.66 18.46 
50 PVC10  SHROUD 46.93 37.46 9.47 20.17 
51 PVC13 SHROUD 107.83 67.65 40.19 37.27 
52 PVC14  SHROUD 107.83 137.59 -29.76 -27.60 
53 PVC15  SHROUD 107.83 76.45 31.38 29.10 
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จากตารางที่ 4.15  แสดงอัตราก าไรส่วนเกิน  ปี 2556  จะเห็นได้ว่า 40E1FW  1-1/4”NPT 
GLAND  มีอัตราก าไรส่วนเกินสูงที่สุด คือ 52.76 บาท  รองลงมาคือ 63E1FW  M63  GLAND  มีอัตรา
ก าไรส่วนเกิน  49.39  บาท และ 63SE1FW  M63  GLAND  มีอัตราก าไรส่วนเกิน 49.38 บาท 
ตามล าดับ 
 

4.4  การวิเคราะห์จุดคุ้มทุน 
เป้าหมายในการวิเคราะห์จุดคุ้มทุน เพื่อช่วยในการหาปริมาณการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟที่

เกิดการคุ้มทุนและช่วยในการตัดสินใจและวางแผนการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟในอนาคต 
4.4.1  การวิเคราะห์จดุคุ้มทุนของการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2554 

 
ตารางท่ี 4.16  แสดงต้นทุนคงที่ของชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2554 
ล าดับ รายการ จ านวนเงิน (บาท) 

 
1 ค่าเช่าโกดัง 116,400.00 
2 เงินเดือนพนักงานที่เกี่ยวข้อง 258,000.00 
3 ค่าน้ า 3,709.18 
4 ค่าไฟ 13,029.55 

 

 
รวม 391,138.73 

 

จากตารางที่ 4.16  แสดงต้นทุนคงที่ของชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2554  จะเห็นได้ว่า  มีต้นทุนคงที่
ทั้งสิ้น 391,138.73  บาท 
 
ตารางท่ี 4.17  แสดงก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก  ปี 2554 

ล าดับ รายการ 

รายได้จาก
การขาย 
(บาท) 

ร้อย
ละ 

ราคาขาย/
หน่วย 
(บาท) 

ต้นทุน/
หน่วย 
(บาท) 

ก าไร
ส่วนเกิน 
(บาท) 

ก าไรส่วนเกิน
ถัวเฉลี่ยถ่วง
น้ าหนัก (บาท) 

 

1 20SA2F  1/2"NPT  GLAND 55,913.84 1.16 111.83 64.82 47.01 0.54 
2 20A2F 1/2"NPT  GLAND 82,259.25 1.70 137.79 77.73 60.06 1.02 
3 25A2F  M25  GLAND 55,115.08 1.14 183.72 100.69 83.03 0.95 
4 25A2F  3/4"NPT  GLAND 55,088.07 1.14 239.63 128.37 111.26 1.27 
5 50A2F  M50  GLAND 206,906.19 4.28 919.58 466.45 453.13 19.40 
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ตารางท่ี 4.17  แสดงก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก  ปี 2554 (ต่อ) 

ล าดับ รายการ 

รายได้จาก
การขาย 
(บาท) 

ร้อยละ 
ราคาขาย/
หน่วย 
(บาท) 

ต้นทุน/
หน่วย 
(บาท) 

ก าไร
ส่วนเกิน 
(บาท) 

ก าไรส่วนเกิน
ถัวเฉลี่ยถ่วง
น้ าหนัก (บาท) 

 

6 20SE1FW 1/2"NPT  GLAND 105,587.31 2.18 234.64 125.89 108.75 2.38 
7 20E1FW  M20  GLAND 158,860.22 3.29 199.69 108.51 91.18 3.00 
8 20E1FW  1/2"NPT  GLAND 351,208.84 7.27 334.48 175.53 158.95 11.55 
9 25E1FW  M25  GLAND 200,630.87 4.15 393.39 204.82 188.57 7.83 
10 25E1FW  3/4”NPT  GLAND 288,695.17 5.97 473.27 244.54 228.73 13.66 
11 32E1FW  M32  GLAND 13,219.63 0.27 660.98 338.52 322.46 0.88 
12 32E1FW 1"NPT  GLAND 164,746.16 3.41 599.08 307.09 291.99 9.95 
13 40E1FW  M40  GLAND 136,737.31 2.83 936.56 475.52 461.04 13.04 
14 40E1FW  1-1/4”NPT  GLAND 53,637.35 1.11 1,428.80 721.57 707.23 7.85 
15 50SE1FW  1-1/2"NPT  GLAND 97,335.06 2.01 2,610.98 1,295.00 1,315.97 26.50 
16 50E1FW  M50  GLAND 17,999.27 0.37 1,999.92 1,007.61 992.31 3.70 
17 50E1FW  2”NPT  GLAND 59,997.55 1.24 1,999.92 1,003.61 996.31 12.37 
18 63E1FW  M63  GLAND 24,476.29 0.51 3,496.61 1,754.78 1,741.83 8.82 
19 20S16A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 51,920.00 1.07 1,038.40 525.53 512.87 5.51 
20 20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 503,314.48 10.41 867.66 440.64 427.03 44.47 
21 20A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND 441,112.32 9.13 623.04 319.01 304.03 27.75 
22 25A2FRC  M25x3/4"NPT  GLAND 250,314.31 5.18 1,088.32 550.35 537.97 27.86 
23 25A2FRC  3/4”NPTx3/4"NPT  GLAND 231,643.07 4.79 1,158.22 585.10 573.11 27.47 
24 32A2FRC  M32x1"NPT  GLAND 72,388.46 1.50 1,447.77 729.08 718.69 10.76 
25 32A2FRC  1”NPTx1"NPT  GLAND 105,677.17 2.19 1,509.67 759.86 749.82 16.40 
26 40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND 59,787.87 1.24 1,992.93 1,000.14 992.79 12.28 
27 50A2FRC  2”NPTx2"NPT  GLAND 376,240.28 7.78 4,533.02 2,263.11 2,269.90 176.71 
28 25LN  M25  LOCKNUT 13,099.81 0.27 17.97 18.18 -0.20 0.00 
29 50LN  M50  LOCKNUT 47,401.96 0.98 210.68 113.97 96.70 0.95 
30 050NPTLN  1/2”NPT  LOCKNUT   16,669.32 0.34 20.97 19.62 1.35 0.00 
31 075NPTLN  3/4"NPT  LOCKNUT 9,610.19 0.20 24.96 21.60 3.36 0.01 
32 100NPTLN  1"NPT  LOCKNUT 4,433.17 0.09 36.94 27.55 9.40 0.01 
33 125NPTLN  1-1/4"NPT  LOCKNUT 3,684.32 0.08 81.87 49.84 32.04 0.02 
34 150NPTLN 1-1/2"NPT  LOCKNUT 8,216.34 0.17 197.70 106.58 91.12 0.15 
35 20ET  M20  EARTH TAG 10,379.01 0.21 20.97 19.62 1.35 0.00 
36 50ET  M50   EARTH  TAG 29,429.65 0.61 130.80 74.26 56.54 0.34 
37 075NPTET 3/4"NPT EARTH TAG 16,913.94 0.35 43.93 31.02 12.92 0.05 
38 100NPTET  1"NPT  EARTH TAG 7,668.18 0.16 63.90 40.92 22.98 0.04 
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ตารางท่ี 4.17  แสดงก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก  ปี 2554 (ต่อ) 

ล าดับ รายการ 

รายได้จาก
การขาย 
(บาท) 

ร้อยละ 
ราคาขาย/
หน่วย 
(บาท) 

ต้นทุน/
หน่วย 
(บาท) 

ก าไร
ส่วนเกิน 
(บาท) 

ก าไรส่วนเกิน
ถัวเฉลี่ยถ่วง
น้ าหนัก (บาท) 

 

39 125NPTET  1-1/4"NPT  EARTH TAG 4,178.56 0.09 92.86 55.29 37.57 0.03 
40 150NPTET 1-1/2"NPT  EARTH TAG 4,151.60 0.09 197.70 107.27 90.43 0.08 
41 20ETS2  M20  WASHER 6,425.10 0.13 12.98 15.66 -2.68 0.00 
42 25ETS2  M25    WASHER 12,940.06 0.27 15.98 17.17 -1.20 0.00 
43 40ETS2 M40 WASHER 3,644.38 0.08 24.96 21.65 3.31 0.00 
44 50ETS2 M50 WASHER 9,345.60 0.19 39.94 29.10 10.83 0.02 
45 63ETS2  M63  WASHER 349.46 0.01 49.92 34.14 15.78 0.00 
46 050NPTETS 1/2"NPT WASHER 19,844.42 0.41 24.96 21.60 3.36 0.01 
47 100NPTETS  1"NPT  WASHER 4,912.43 0.10 40.94 29.53 11.41 0.01 
48 125NPTETS  1-1/4"NPT   WASHER 539.17 0.01 53.92 36.10 17.82 0.00 
49 150NPTETS  1-1/2"NPT  WASHER 1,599.54 0.03 88.86 52.67 36.19 0.01 
50 PVC04 SHROUD 27,956.92 0.58 39.94 29.12 10.82 0.06 
51 PVC05 SHROUD 105,844.62 2.19 39.94 29.06 10.88 0.24 
52 PVC06 SHROUD 53,317.85 1.10 39.94 29.08 10.86 0.12 
53 PVC09  SHROUD 97,609.60 2.02 46.93 32.57 14.36 0.29 
54 PVC10  SHROUD 10,458.88 0.22 107.83 62.84 45.00 0.10 
55 PVC11  SHROUD 25,460.77 0.53 107.83 62.87 44.96 0.24 
56 PVC13  SHROUD 7,783.01 0.16 160.75 89.15 71.60 0.12 
57 PVC15  SHROUD 26,157.70 0.54 107.83 62.89 44.95 0.24 
58 PVC17  SHROUD 15,360.33 0.32 177.73 97.59 80.14 0.25 
59 PVC21  SHROUD 5,154.06 0.11 177.73 97.86 79.86 0.09 
60 PVC25  SHROUD 1,614.51 0.03 230.64 124.36 106.28 0.04 

 

 

รวม 4,832,965.88 100.00 
   

497.45 
 

จากตารางที่ 4.17  แสดงก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก  ปี 2554  จะเห็นได้ว่า  50A2FRC  
2”NPTx2”NPT  GLAND  มีก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนักสูงที่สุด คือ 176.71 บาท รองลงมา  
20A2FRC  M20x1/2”NPT  GLAND  มีก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก  44.47  บาท และ 25A2FRC  
M25x3/4”NPT  GLAND มีก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก 27.86  บาท ตามล าดับ 
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จ านวนหน่วย ณ จุดคุ้มทุน  =    ต้นทุนคงที่ 
ก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก 

     
       =  391,138.73 

         497.45 
           =            787  หน่วย ต่อปี 
 
ตารางท่ี 4.18  แสดงจุดคุ้มทุนของชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2554 

 

ล าดับ รายการ 
จ านวนหน่วย 
ณ จุดคุ้มทุน 

ร้อยละ 
จุดคุ้มทุนในการขาย 

(หน่วย) 
 

1 20SA2F  1/2"NPT  GLAND 787 1.16 9 

2 20A2F 1/2"NPT  GLAND 787 1.70 13 

3 25A2F  M25  GLAND 787 1.14 9 

4 25A2F  3/4"NPT  GLAND 787 1.14 9 

5 50A2F  M50  GLAND 787 4.28 34 

6 20SE1FW 1/2"NPT  GLAND 787 2.18 17 

7 20E1FW  M20  GLAND 787 3.29 26 

8 20E1FW  1/2"NPT  GLAND 787 7.27 57 

9 25E1FW  M25  GLAND 787 4.15 33 

10 25E1FW  3/4”NPT  GLAND 787 5.97 47 

11 32E1FW  M32  GLAND 787 0.27 2 

12 32E1FW 1"NPT  GLAND 787 3.41 27 

13 40E1FW  M40  GLAND 787 2.83 22 

14 40E1FW  1-1/4”NPT  GLAND 787 1.11 9 

15 50SE1FW  1-1/2"NPT  GLAND 787 2.01 16 

16 50E1FW  M50  GLAND 787 0.37 3 
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ตารางท่ี 4.18  แสดงจุดคุ้มทุนของชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2554 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
จ านวนหน่วย 
ณ จุดคุ้มทุน 

ร้อยละ 
จุดคุ้มทุนในการขาย 

(หน่วย) 
 

17 50E1FW  2”NPT  GLAND 787 1.24 10 

18 63E1FW  M63  GLAND 787 0.51 4 

19 20S16A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 787 1.07 8 

20 20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 787 10.41 82 

21 20A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND 787 9.13 72 

22 25A2FRC  M25x3/4"NPT  GLAND 787 5.18 41 

23 25A2FRC  3/4”NPTx3/4"NPT  GLAND 787 4.79 38 

24 32A2FRC  M32x1"NPT  GLAND 787 1.50 12 

25 32A2FRC  1”NPTx1"NPT  GLAND 787 2.19 17 

26 40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND 787 1.24 10 

27 50A2FRC  2”NPTx2"NPT  GLAND 787 7.78 61 

28 25LN  M25  LOCKNUT 787 0.27 2 

29 50LN  M50  LOCKNUT 787 0.98 8 

30 050NPTLN  1/2”NPT  LOCKNUT   787 0.34 3 

31 075NPTLN  3/4"NPT  LOCKNUT 787 0.20 2 

32 100NPTLN  1"NPT  LOCKNUT 787 0.09 1 

33 125NPTLN  1-1/4"NPT  LOCKNUT 787 0.08 1 

34 150NPTLN 1-1/2"NPT  LOCKNUT 787 0.17 1 

35 20ET  M20  EARTH TAG 787 0.21 2 

36 50ET  M50   EARTH  TAG 787 0.61 5 

37 075NPTET 3/4"NPT EARTH TAG 787 0.35 3 

38 100NPTET  1"NPT  EARTH TAG 787 0.16 1 

39 125NPTET  1-1/4"NPT  EARTH TAG 787 0.09 1 

40 150NPTET 1-1/2"NPT  EARTH TAG 787 0.09 1 

41 20ETS2  M20  WASHER 787 0.13 1 

42 25ETS2  M25    WASHER 787 0.27 2 
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ตารางท่ี 4.18  แสดงจุดคุ้มทุนของชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2554 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
จ านวนหน่วย 
ณ จุดคุ้มทุน 

ร้อยละ 
จุดคุ้มทุนในการขาย 

(หน่วย) 
 

43 40ETS2 M40 WASHER 787 0.08 1 

44 50ETS2 M50 WASHER 787 0.19 2 

45 63ETS2  M63  WASHER 787 0.01 0 

46 050NPTETS 1/2"NPT WASHER 787 0.41 3 

47 100NPTETS  1"NPT  WASHER 787 0.10 1 

48 125NPTETS  1-1/4"NPT   WASHER 787 0.01 0 

49 150NPTETS  1-1/2"NPT  WASHER 787 0.03 0 

50 PVC04 SHROUD 787 0.58 5 

51 PVC05 SHROUD 787 2.19 17 

52 PVC06 SHROUD 787 1.10 9 

53 PVC09  SHROUD 787 2.02 16 

54 PVC10  SHROUD 787 0.22 2 

55 PVC11  SHROUD 787 0.53 4 

56 PVC13  SHROUD 787 0.16 1 

57 PVC15  SHROUD 787 0.54 4 

58 PVC17  SHROUD 787 0.32 3 

59 PVC21  SHROUD 787 0.11 1 

60 PVC25  SHROUD 787 0.03 0 
 

 
รวม 

  
787.00 

 

จากตารางที่ 4.18  แสดงจุดคุ้มทุนของชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2554  จะเห็นได้ว่า  มีจุดคุ้มทุนอยู่
ที่ จ านวน 787 ชิ้นต่อปี   
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4.4.2  การวิเคราะห์จุดคุ้มทุนของการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2555 
 

ตารางท่ี 4.19  แสดงต้นทุนคงที่ของชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2555 
ล าดับ รายการ จ านวนเงิน (บาท) 

 
1 ค่าเช่าโกดัง 116,400.00 
2 เงินเดือนพนักงานที่เกี่ยวข้อง 278,000.00 
3 ค่าน้ า 3,298.38 
4 ค่าไฟ 17,745.25 

 

 
รวม 415,443.63 

 

จากตารางที่ 4.19  แสดงต้นทุนคงที่ของชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2555  จะเห็นได้ว่า  มีต้นทุนคงที่
ทั้งสิ้น 415,443.63  บาท 
 
ตารางท่ี 4.20  แสดงก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก  ปี 2555 
 

ล าดับ รายการ 

รายได้จาก
การขาย 
(บาท) 

ร้อยละ 
ราคาขาย/
หน่วย 
(บาท) 

ต้นทุน/
หน่วย 
(บาท) 

ก าไร
ส่วนเกิน 
(บาท) 

ก าไรส่วนเกิน
ถัวเฉลี่ยถ่วง
น้ าหนัก (บาท) 

 

1 20S16A2F  1/2"NPT  GLAND 126,804.12 3.01 130.80 72.64 58.16 1.75 

2 20SA2F  1/2"NPT  GLAND 67,096.62 1.59 124.81 69.64 55.17 0.88 

3 20A2F  M20  GLAND 367,130.32 8.72 150.77 87.23 63.53 5.54 

4 20A2F  1/2”NPT  GLAND 248,017.84 5.89 194.70 112.49 82.21 4.84 

5 25A2F  M25  GLAND 38,071.34 0.90 259.60 135.53 124.07 1.12 

6 25A2F  3/4”NPT  GLAND 63,302.46 1.50 339.48 176.97 162.50 2.44 

7 32A2F  M32  GLAND 74,599.06 1.77 392.40 213.93 178.46 3.16 

8 32A2F  1”NPT  GLAND 243,343.04 5.78 511.21 271.46 239.75 13.86 

9 40A2F  M40  GLAND 124,118.75 2.95 493.24 257.22 236.02 6.96 

10 50SA2F  M50  GLAND 297,951.90 7.08 922.58 485.37 437.21 30.94 

11 50A2F  M50  GLAND 51,814.16 1.23 1,027.42 513.94 513.48 6.32 

12 50A2F  2”NPT  GLAND 61,305.54 1.46 1,027.42 520.94 506.48 7.38 
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ตารางท่ี 4.20  แสดงก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก  ปี 2555 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 

รายได้จาก
การขาย 
(บาท) 

ร้อยละ 
ราคาขาย/
หน่วย 
(บาท) 

ต้นทุน/
หน่วย 
(บาท) 

ก าไร
ส่วนเกิน 
(บาท) 

ก าไรส่วนเกิน
ถัวเฉลี่ยถ่วง
น้ าหนัก (บาท) 

 

13 63A2F  M63  GLAND 21,629.58 0.51 1,301.00 648.77 652.23 3.35 

14 75A2F  M75  GLAND 14,601.50 0.35 1,807.22 898.25 908.96 3.15 

15 20SE1FW  M20  GLAND 163,607.90 3.89 276.57 153.71 122.86 4.77 

16 20SE1FW  1/2"NPT  GLAND 117,319.23 2.79 332.49 173.48 159.01 4.43 

17 25E1FW  M25  GLAND 46,728.00 1.11 558.14 296.30 261.84 2.91 

18 32E1FW  M32  GLAND 123,010.46 2.92 708.91 370.31 338.60 9.89 

19 32E1FW 1"NPT  GLAND 89,861.54 2.13 848.69 437.55 411.15 8.78 

20 40E1FW  M40  GLAND 171,935.08 4.08 1,346.92 683.50 663.43 27.09 

21 40E1FW  1-1/4”NPT  GLAND 56,213.38 1.34 1,616.51 815.48 801.03 10.70 

22 50SE1FW  1-1/2"NPT  GLAND 229,346.62 5.45 2,360.36 1,193.10 1,167.26 63.59 

23 50E1FW  2”NPT  GLAND 99,995.92 2.38 2,898.53 1,456.47 1,442.06 34.25 

24 63E1FW  M63  GLAND 31,890.86 0.76 3,496.61 1,755.50 1,741.11 13.19 

25 20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 124,408.31 2.95 771.81 412.23 359.58 10.63 

26 25A2FRC  M25x3/4"NPT  GLAND 187,810.62 4.46 905.60 460.03 445.57 19.88 

27 25A2FRC  3/4”NPTx3/4"NPT  GLAND 30,986.26 0.74 905.60 479.12 426.48 3.14 

28 40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND 298,939.38 7.10 1,497.69 756.07 741.62 52.66 

29 20LN  M20  LOCKNUT 108,878.23 2.59 20.97 18.01 2.96 0.08 

30 25LN  M25  LOCKNUT 6,365.19 0.15 24.96 19.88 5.08 0.01 

31 32LN  M32  LOCKNUT 13,410.34 0.32 36.94 25.92 11.02 0.04 

32 40LN  M40  LOCKNUT 23,743.42 0.56 81.87 47.87 34.00 0.19 

33 50LN  M50  LOCKNUT 11,376.47 0.27 210.68 111.42 99.26 0.27 

34 63LN  M63  LOCKNUT 4,331.33 0.10 240.63 126.18 114.45 0.12 

35 75LN  M75  LOCKNUT 2,675.88 0.06 334.48 172.44 162.05 0.10 

36 050NPTLN 1/2"NPT  LOCKNUT 153,703.17 3.65 39.94 27.21 12.73 0.46 

37 075NPTLN 3/4"NPT  LOCKNUT 8,736.54 0.21 53.92 34.20 19.72 0.04 
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ตารางท่ี 4.20  แสดงก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก  ปี 2555 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 

รายได้จาก
การขาย 
(บาท) 

ร้อยละ 
ราคาขาย/
หน่วย 
(บาท) 

ต้นทุน/
หน่วย 
(บาท) 

ก าไร
ส่วนเกิน 
(บาท) 

ก าไรส่วนเกิน
ถัวเฉลี่ยถ่วง
น้ าหนัก (บาท) 

 

38 150NPTLN 1-1/2"NPT  LOCKNUT 1,685.40 0.04 397.39 231.79 165.60 0.07 

39 050NPTET 1/2"NPT EARTH TAG 142,979.69 3.40 39.94 27.21 12.73 0.43 

40 20ETS2  M20  WASHER 35,110.90 0.83 12.98 13.90 -0.92 -0.01 

41 25ETS2  M25    WASHER 4,073.72 0.10 15.98 15.46 0.52 0.00 

42 32ETS2  M32    WASHER 6,161.51 0.15 16.97 16.06 0.91 0.00 

43 40ETS2 M40 WASHER 7,238.85 0.17 24.96 19.88 5.08 0.01 

44 50ETS2 M50 WASHER 2,156.68 0.05 39.94 27.27 12.67 0.01 

45 63ETS2  M63  WASHER 898.62 0.02 49.92 32.19 17.73 0.00 

46 75ETS2  M75  WASHER 487.25 0.01 60.91 37.61 23.30 0.00 

47 150NPTETS  1-1/2"NPT  WASHER 686.94 0.02 85.87 78.33 7.54 0.00 

48 PVC04 SHROUD 1,597.54 0.04 39.94 35.25 4.69 0.00 

49 PVC05 SHROUD 21,966.15 0.52 39.94 27.49 12.45 0.06 

50 PVC09 SHROUD 4,692.77 0.11 46.93 30.64 16.29 0.02 

51 PVC10  SHROUD 21,117.46 0.50 46.93 33.65 13.28 0.07 

52 PVC11  SHROUD 21,566.77 0.51 107.83 60.53 47.30 0.24 

53 PVC14  SHROUD 8,519.87 0.20 107.83 62.08 45.76 0.09 

54 PVC15  SHROUD 24,112.85 0.57 107.83 60.53 47.30 0.27 
 

 
รวม 4,210,113.33 100.00 

   
360.17 

 

จากตารางที่ 4.20  แสดงก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก  ปี 2555  จะเห็นได้ว่า  50SE1FW  
1-1/2"NPT  GLAND  มีก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนักสูงที่สุด คือ 63.59 บาท รองลงมา  40A2FRC  
M40x1-1/4"NPT  GLAND  มีก าไรส่วนเกิน 52.66  บาท และ 50E1FW  2”NPT  GLAND มีก าไร
ส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก 34.25  บาท ตามล าดับ 

จ านวนหน่วย ณ จุดคุ้มทุน  =    ต้นทุนคงที่ 
ก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก 
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           =  415,443.63 
         360.17 
           =                1,154  หน่วย ต่อปี 
 
ตารางท่ี 4.21  แสดงจุดคุ้มทุนของชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2555 
 

ล าดับ รายการ 
จ านวนหน่วย 
ณ จุดคุ้มทุน 

ร้อยละ 
จุดคุ้มทุนในการขาย 

(หน่วย) 
 

1 20S16A2F  1/2"NPT  GLAND 1,154 3.01 35 

2 20SA2F  1/2"NPT  GLAND 1,154 1.59 18 

3 20A2F  M20  GLAND 1,154 8.72 101 

4 20A2F  1/2”NPT  GLAND 1,154 5.89 68 

5 25A2F  M25  GLAND 1,154 0.90 10 

6 25A2F  3/4”NPT  GLAND 1,154 1.50 17 

7 32A2F  M32  GLAND 1,154 1.77 20 

8 32A2F  1”NPT  GLAND 1,154 5.78 67 

9 40A2F  M40  GLAND 1,154 2.95 34 

10 50SA2F  M50  GLAND 1,154 7.08 82 

11 50A2F  M50  GLAND 1,154 1.23 14 

12 50A2F  2”NPT  GLAND 1,154 1.46 17 

13 63A2F  M63  GLAND 1,154 0.51 6 

14 75A2F  M75  GLAND 1,154 0.35 4 

15 20SE1FW  M20  GLAND 1,154 3.89 45 

16 20SE1FW  1/2"NPT  GLAND 1,154 2.79 32 

17 25E1FW  M25  GLAND 1,154 1.11 13 

18 32E1FW  M32  GLAND 1,154 2.92 34 

19 32E1FW 1"NPT  GLAND 1,154 2.13 25 

20 40E1FW  M40  GLAND 1,154 4.08 47 

21 40E1FW  1-1/4”NPT  GLAND 1,154 1.34 15 

22 50SE1FW  1-1/2"NPT  GLAND 1,154 5.45 63 
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ตารางท่ี 4.21  แสดงจุดคุ้มทุนของชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2555 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
จ านวนหน่วย 
ณ จุดคุ้มทุน 

ร้อยละ 
จุดคุ้มทุนในการขาย 

(หน่วย) 
 

23 50E1FW  2”NPT  GLAND 1,154 2.38 27 

24 63E1FW  M63  GLAND 1,154 0.76 9 

25 20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 1,154 2.95 34 

26 25A2FRC  M25x3/4"NPT  GLAND 1,154 4.46 51 

27 25A2FRC  3/4”NPTx3/4"NPT  GLAND 1,154 0.74 8 

28 40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND 1,154 7.10 82 

29 20LN  M20  LOCKNUT 1,154 2.59 30 

30 25LN  M25  LOCKNUT 1,154 0.15 2 

31 32LN  M32  LOCKNUT 1,154 0.32 4 

32 40LN  M40  LOCKNUT 1,154 0.56 7 

33 50LN  M50  LOCKNUT 1,154 0.27 3 

34 63LN  M63  LOCKNUT 1,154 0.10 1 

35 75LN  M75  LOCKNUT 1,154 0.06 1 

36 050NPTLN 1/2"NPT  LOCKNUT 1,154 3.65 42 

37 075NPTLN 3/4"NPT  LOCKNUT 1,154 0.21 2 

38 150NPTLN 1-1/2"NPT  LOCKNUT 1,154 0.04 0 

39 050NPTET 1/2"NPT EARTH TAG 1,154 3.40 39 

40 20ETS2  M20  WASHER 1,154 0.83 10 

41 25ETS2  M25    WASHER 1,154 0.10 1 

42 32ETS2  M32    WASHER 1,154 0.15 2 

43 40ETS2 M40 WASHER 1,154 0.17 2 

44 50ETS2 M50 WASHER 1,154 0.05 1 

45 63ETS2  M63  WASHER 1,154 0.02 0 

46 75ETS2  M75  WASHER 1,154 0.01 0 

47 150NPTETS  1-1/2"NPT  WASHER 1,154 0.02 0 

48 PVC04 SHROUD 1,154 0.04 0 
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ตารางท่ี 4.21  แสดงจุดคุ้มทุนของชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2555 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
จ านวนหน่วย 
ณ จุดคุ้มทุน 

ร้อยละ 
จุดคุ้มทนุในการขาย 

(หน่วย) 
 

49 PVC05 SHROUD 1,154 0.52 6 

50 PVC09 SHROUD 1,154 0.11 1 

51 PVC10  SHROUD 1,154 0.50 6 

52 PVC11  SHROUD 1,154 0.51 6 

53 PVC14  SHROUD 1,154 0.20 2 

54 PVC15  SHROUD 1,154 0.57 7 
 

รวม 
  

1,154 
 

จากตารางที่ 4.21  แสดงจุดคุ้มทุนของชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2555   จะเห็นได้ว่า   มีจุดคุ้มทุนอยู่
ที่ จ านวน 1,154  ชิ้นต่อปี   

4.4.3  การวิเคราะห์จุดคุ้มทุนของการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2556 
 

ตารางท่ี 4.22  แสดงต้นทุนคงที่ของชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2556 
ล าดับ รายการ จ านวนเงิน (บาท) 

 

1 ค่าเช่าโกดัง 151,320.00 
2 เงินเดือนพนักงานที่เกี่ยวข้อง 396,000.00 
3 ค่าน้ า 6,147.05 
4 ค่าไฟ 24,794.07 

 

 
รวม 578,261.12 

 

จากตารางที่ 4.22  แสดงต้นทุนคงที่ของชุดข้อต่อสายไฟ  ปี 2556  จะเห็นได้ว่า  มีต้นทุนคงที่
ทั้งสิ้น  578,261.12  บาท 
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ตารางท่ี 4.23  แสดงก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก  ปี 2556 
 

ล าดับ รายการ 

รายได้จาก
การขาย 
(บาท) 

ร้อยละ 
ราคาขาย/
หน่วย 
(บาท) 

ต้นทุน/
หน่วย 
(บาท) 

ก าไร
ส่วนเกิน 
(บาท) 

ก าไรส่วนเกิน
ถัวเฉลี่ยถ่วง
น้ าหนัก (บาท) 

 

1 20S16A2F  M20  GLAND 65,399.23 0.64 130.80 80.25 50.55 0.32 

2 20SA2F  M20  GLAND 12,480.77 0.12 124.81 76.17 48.64 0.06 

3 20A2F  M20  GLAND 355,208.68 3.49 150.77 97.01 53.76 1.87 

4 25A2F  M25  GLAND 280,368.00 2.75 259.60 148.06 111.54 3.07 

5 25A2F  3/4”NPT  GLAND 441,319.99 4.33 339.48 184.41 155.07 6.72 

6 32A2F  M32  GLAND 196,197.69 1.93 392.40 210.56 181.84 3.50 

7 40A2F  M40  GLAND 123,310.00 1.21 493.24 261.20 232.04 2.81 

8 40A2F  1/1-4”NPT  GLAND 641,012.31 6.29 641.01 335.42 305.59 19.23 

9 50SA2F  M50  GLAND 46,128.92 0.45 922.58 476.83 445.75 2.02 

10 50SA2F  1-1/2”NPT  GLAND 5,870.95 0.06 1,174.19 676.44 497.75 0.29 

11 50A2F  M50  GLAND 51,370.85 0.50 1,027.42 529.48 497.94 2.51 

12 63A2F  M63  GLAND 65,049.77 0.64 1,301.00 666.87 634.12 4.05 

13 75A2F  M75  GLAND 18,072.15 0.18 1,807.22 927.38 879.84 1.56 

14 20S16E1FW  M20  GLAND 13,828.69 0.14 276.57 152.39 124.18 0.17 

15 20S16E1FW  1/2”NPT  GLAND 16,624.38 0.16 332.49 180.47 152.02 0.25 

16 20SE1FW  M20  GLAND 139,285.38 1.37 276.57 157.03 119.54 1.63 

17 20SE1FW  1/2"NPT  GLAND 83,454.41 0.82 332.49 181.32 151.17 1.24 

18 20E1FW  M20  GLAND 394,392.30 3.87 394.39 212.72 181.67 7.03 

19 20E1FW  1/2"NPT  GLAND 386,188.95 3.79 473.27 254.62 218.65 8.29 

20 25E1FW  M25  GLAND 111,628.00 1.10 558.14 296.19 261.95 2.87 

21 25E1FW  3/4”NPT  GLAND 66,996.77 0.66 669.97 352.70 317.27 2.09 

22 40E1FW  1-1/4”NPT  GLAND 24,247.64 0.24 1,616.51 763.67 852.84 2.03 

23 63SE1FW  M63  GLAND 33,628.18 0.33 3,362.82 1,702.36 1,660.46 5.48 

24 63E1FW  M63  GLAND 174,830.62 1.72 3,496.61 1,769.55 1,727.06 29.63 

25 75E1FW  M75  GLAND 2,886,402.53 28.33 6,076.64 3,099.46 2,977.18 843.37 
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ตารางท่ี 4.23  แสดงก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก  ปี 2556 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 

รายได้จาก
การขาย 
(บาท) 

ร้อยละ 
ราคาขาย/
หน่วย 
(บาท) 

ต้นทุน/
หน่วย 
(บาท) 

ก าไร
ส่วนเกิน 
(บาท) 

ก าไรส่วนเกิน
ถัวเฉลี่ยถ่วง
น้ าหนัก (บาท) 

 

26 20S16A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND 141,531.92 1.39 748.85 392.56 356.29 4.95 

27 20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 308,724.31 3.03 771.81 401.11 370.70 11.23 

28 20A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND 385,905.38 3.79 771.81 401.11 370.70 14.04 

29 32A2FRC  M32x1"NPT  GLAND 247,818.15 2.43 1,239.09 640.29 598.80 14.56 

30 40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND 1,497,692.31 14.70 1,497.69 765.66 732.03 107.60 

31 50A2FRC  2”NPTx2"NPT  GLAND 441,369.92 4.33 2,942.47 1,506.97 1,435.49 62.18 

32 20LN  M20  LOCKNUT 46,045.05 0.45 20.97 24.71 -3.75 -0.02 

33 25LN  M25  LOCKNUT 10,064.49 0.10 24.96 28.41 -3.45 0.00 

34 32LN  M32  LOCKNUT 18,471.54 0.18 36.94 32.04 4.90 0.01 

35 75LN  M75  LOCKNUT 2,685.86 0.03 334.48 183.17 151.31 0.04 

36 075NPTLN 3/4"NPT  LOCKNUT 24,961.54 0.24 53.92 40.57 13.35 0.03 

37 100NPTLN 1"NPT  LOCKNUT 7,388.62 0.07 74.88 51.99 22.89 0.02 

38 20ETS2  M20  WASHER 12,980.00 0.13 12.98 20.01 -7.03 -0.01 

39 25ETS2  M25    WASHER 12,780.31 0.13 15.98 21.87 -5.89 -0.01 

40 32ETS2  M32    WASHER 8,486.92 0.08 16.97 22.01 -5.04 0.00 

41 40ETS2 M40 WASHER 6,240.38 0.06 24.96 26.03 -1.06 0.00 

42 50ETS2 M50 WASHER 3,993.85 0.04 39.94 33.55 6.39 0.00 

43 050NPTETS  1/2"NPT  WASHER 17,123.62 0.17 24.96 26.86 -1.90 0.00 

44 075NPTETS  3/4"NPT  WASHER 27,956.92 0.27 27.96 27.53 0.43 0.00 

45 125NPTETS  1-1/4"NPT  WASHER 808.75 0.01 53.92 52.56 1.36 0.00 

46 PVC04 SHROUD 53,517.54 0.53 39.94 33.94 6.00 0.03 

47 PVC05 SHROUD 118,058.10 1.16 39.94 34.48 5.46 0.06 

48 PVC06 SHROUD 39,579.01 0.39 39.94 34.40 5.54 0.02 

49 PVC09  SHROUD 69,452.99 0.68 46.93 38.27 8.66 0.06 

50 PVC10  SHROUD 32,849.39 0.32 46.93 37.46 9.47 0.03 
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ตารางท่ี 4.23  แสดงก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก  ปี 2556 (ต่อ)  
 

ล าดับ รายการ 

รายได้จาก
การขาย 
(บาท) 

ร้อยละ 
ราคาขาย/
หน่วย 
(บาท) 

ต้นทุน/
หน่วย 
(บาท) 

ก าไร
ส่วนเกิน 
(บาท) 

ก าไรส่วนเกิน
ถัวเฉลี่ยถ่วง
น้ าหนัก (บาท) 

 
 

51 PVC13 SHROUD 16,274.92 0.16 107.83 67.65 40.19 0.06 

52 PVC14  SHROUD 803.76 0.01 107.83 137.59 -29.76 0.00 

53 PVC15  SHROUD 2,411.28 0.02 107.83 76.45 31.38 0.01 
 

 
                 รวม 10,189,273.99 100.00 

   
1,166.98 

 

จากตารางที่ 4.23  แสดงก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก  ปี 2556  จะเห็นได้ว่า  75E1FW  
M75  GLAND   มีก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนักสูงที่สุด คือ 843.37 บาท รองลงมา  40A2FRC  
M40x1-1/4"NPT  GLAND  มีก าไรส่วนเกิน 107.60  บาท และ 50A2FRC  2”NPTx2"NPT  GLAND มี
ก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก 62.18  บาท ตามล าดับ 

จ านวนหน่วย ณ จุดคุ้มทุน  =    ต้นทุนคงที่ 
ก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วงน้ าหนัก 

           =  578,261.12   
         1,166.98 
           =            496  หน่วย ต่อปี 
 
ตารางท่ี 4.24  แสดงจุดคุ้มทุนของชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2556 
 

ล าดับ รายการ 
จ านวนหน่วย 
ณ จุดคุ้มทุน 

ร้อยละ 
จุดคุ้มทุนในการขาย 

(หน่วย) 
 

1 20S16A2F  M20  GLAND 496 0.64 3 

2 20SA2F  M20  GLAND 496 0.12 1 

3 20A2F  M20  GLAND 496 3.49 17 

4 25A2F  M25  GLAND 496 2.75 14 

5 25A2F  3/4”NPT  GLAND 496 4.33 21 

6 32A2F  M32  GLAND 496 1.93 10 

7 40A2F  M40  GLAND 496 1.21 6 
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ตารางท่ี 4.24  แสดงจุดคุ้มทุนของชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2556 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
จ านวนหน่วย 
ณ จุดคุ้มทุน 

ร้อยละ 
จุดคุ้มทุนในการขาย 

(หน่วย) 
 

8 40A2F  1/1-4”NPT  GLAND 496 6.29 31 

9 50SA2F  M50  GLAND 496 0.45 2 

10 50SA2F  1-1/2”NPT  GLAND 496 0.06 0 

11 50A2F  M50  GLAND 496 0.50 3 

12 63A2F  M63  GLAND 496 0.64 3 

13 75A2F  M75  GLAND 496 0.18 1 

14 20S16E1FW  M20  GLAND 496 0.14 1 

15 20S16E1FW  1/2”NPT  GLAND 496 0.16 1 

16 20SE1FW  M20  GLAND 496 1.37 7 

17 20SE1FW  1/2"NPT  GLAND 496 0.82 4 

18 20E1FW  M20  GLAND 496 3.87 19 

19 20E1FW  1/2"NPT  GLAND 496 3.79 19 

20 25E1FW  M25  GLAND 496 1.10 5 

21 25E1FW  3/4”NPT  GLAND 496 0.66 3 

22 40E1FW  1-1/4”NPT  GLAND 496 0.24 1 

23 63SE1FW  M63  GLAND 496 0.33 2 

24 63E1FW  M63  GLAND 496 1.72 9 

25 75E1FW  M75  GLAND 496 28.33 141 

26 20S16A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND 496 1.39 7 

27 20A2FRC  M20x1/2"NPT  GLAND 496 3.03 15 

28 20A2FRC  1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND 496 3.79 19 

29 32A2FRC  M32x1"NPT  GLAND 496 2.43 12 

30 40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND 496 14.70 73 

31 50A2FRC  2”NPTx2"NPT  GLAND 496 4.33 21 

32 20LN  M20  LOCKNUT 496 0.45 2 

33 25LN  M25  LOCKNUT 496 0.10 0 
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ตารางท่ี 4.24  แสดงจุดคุ้มทุนของชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2556 (ต่อ) 
 

ล าดับ รายการ 
จ านวนหน่วย 
ณ จุดคุ้มทุน 

ร้อยละ 
จุดคุ้มทุนในการขาย 

(หน่วย) 
 

34 32LN  M32  LOCKNUT 496 0.18 1 

35 75LN  M75  LOCKNUT 496 0.03 0 

36 075NPTLN 3/4"NPT  LOCKNUT 496 0.24 1 

37 100NPTLN 1"NPT  LOCKNUT 496 0.07 0 

38 20ETS2  M20  WASHER 496 0.13 1 

39 25ETS2  M25    WASHER 496 0.13 1 

40 32ETS2  M32    WASHER 496 0.08 0 

41 40ETS2 M40 WASHER 496 0.06 0 

42 50ETS2 M50 WASHER 496 0.04 0 

43 050NPTETS  1/2"NPT  WASHER 496 0.17 1 

44 075NPTETS  3/4"NPT  WASHER 496 0.27 1 

45 125NPTETS  1-1/4"NPT  WASHER 496 0.01 0 

46 PVC04 SHROUD 496 0.53 3 

47 PVC05 SHROUD 496 1.16 6 

48 PVC06 SHROUD 496 0.39 2 

49 PVC09  SHROUD 496 0.68 3 

50 PVC10  SHROUD 496 0.32 2 

51 PVC13 SHROUD 496 0.16 1 

52 PVC14  SHROUD 496 0.01 0 

53 PVC15  SHROUD 496 0.02 0 
 

 
รวม 

  
496 

 

จากตารางที่ 4.24  แสดงจุดคุ้มทุนของชุดข้อต่อสายไฟ ปี 2556   จะเห็นได้ว่า   มีจุดคุ้มทุนอยู่
ที่ จ านวน 496  ชิ้นต่อปี   
 
   
 



บทที ่ 5 
สรุปผลการศึกษา  การอภิปรายผลและข้อเสนอแนะ 

 
การศึกษาเร่ืองการวิเคราะห์ต้นทุนน าเข้าและผลตอบแทนชุดข้อต่อสายไฟใช้ในกลุ่ม

อุตสาหกรรมปิโตรเคมีกรณีศึกษา บริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค  จ ากัด  การศึกษาคร้ังนี้ผู้ศึกษาได้สรุปผล
การศึกษาและข้อเสนอแนะดังนี้ 

 

5.1  สรุปผลการศึกษา 
การศึกษาเร่ืองต้นทุนน าเข้าและผลตอบแทนชุดข้อต่อสายไฟใช้ในกลุ่มอุตสาหกรรมปิโตร

เคม ี กรณีศึกษา บริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค  จ ากัด  สรุปได้ดังนี้ 
5.1.1  สัดส่วนรายได้จากการขายชุดข้อต่อสายไฟ 
         5.1.1.1  ในปี 2554 จะเห็นได้ว่าสัดส่วนรายได้จากการขาย20A2FRC  M20x1/2"NPT  

GLAND มี รายได้มากที่สุด  คือ  ร้อยละ 10.41  รองลงมา เป็นรายได้จากการขาย  20A2FRC  
1/2”NPTx1/2"NPT  GLAND ร้อยละ 9.13 และ   50A2FRC  2”NPTx2"NPT  GLAND  ร้อยละ 7.78 

      5.1.1.2  ในปี 2555  จะเห็นได้ว่า สัดส่วนรายได้จากการขาย 20A2F  M20  GLAND มี
รายได้มากที่สุด คือ ร้อยละ 8.72  รองลงมา คือ 40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND ร้อยละ 7.10 
และ 50SA2F  M50  GLAND ร้อยละ 7.08  

      5.1.1.3  ในปี 2556  จะเห็นได้ว่า สัดส่วนรายได้จากการขาย 75E1FW  M75 GLAND 
มีรายได้มากที่สุด คือ ร้อยละ 28.33  รองลงมา คือ 40A2FRC  M40x1-1/4"NPT  GLAND ร้อยละ 14.70 
และ 40A2F  1/1-4”NPT  GLAND ร้อยละ 6.29   

5.1.2  ต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ 
      5.1.2.1  ในปี 2554  จะเห็นได้ว่า  ต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ มี

ค่าใช้จ่ายจ านวน  2,400,869.14  บาท  มีต้นทุนผันแปร จ านวน 197,339.72 บาท 
      5.1.2.2  ในปี 2555  จะเห็นได้ว่า  ต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ มี

ค่าใช้จ่ายจ านวน 2,290,405.98  บาท  มีต้นทุนผันแปร จ านวน 238,948.22  บาท 
      5.1.2.3  ในปี 2556  จะเห็นได้ว่า  ต้นทุนและค่าใช้จ่ายในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟ มี

ค่าใช้จ่ายจ านวน 5,119,186.47  บาท  มีต้นทุนผันแปร จ านวน 429,205.82  บาท 
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5.1.3  อัตราก าไรส่วนเกิน 
 5.1.3.1  ในปี 2554  จะเห็นได้ว่า 50SE1FW  1-1/2”NPT  GLAND  มอัีตราก าไรส่วนเกิน     
สูงที่สุด คือ 50.40 บาท รองลงมาคือ 50A2FRC  2”NPTx2”NPT  GLAND  มีอัตราก าไรส่วนเกิน 50.07 
บาท  และ 40A2FRC  M40x1-1/4”NPT  GLAND กับ 50E1FW  2”NPT  GLAND  มีอัตราก าไรส่วนเกิน      
49.82 บาท เท่ากัน      
 5.1.3.2  ในปี 2555  จะเห็นได้ว่า 75A2F  M75  GLAND  มีอัตราก าไรส่วนเกินสูงที่สุด 
คือ   50.30  บาท รองลงมา คือ 63A2F  M63  GLAND  มีอัตราก าไรส่วนเกิน 50.13 บาท  และ  50A2F  
M50  GLAND  มีอัตราก าไรส่วนเกิน 49.98 บาท 
 5.1.3.3  ในปี 2556  จะเห็นได้ว่า 40E1FW  1-1/4”NPT GLAND  มีอัตราก าไรส่วนเกิน
สูงที่สุด คือ 52.76 บาท  รองลงมาคือ 63E1FW  M63  GLAND  มีอัตราก าไรส่วนเกิน  49.39  บาท และ 
63SE1FW  M63  GLAND  มีอัตราก าไรส่วนเกิน 49.38 บาท  

5.1.4  การวิเคราะห์จุดคุ้มทุน 
      5.1.4.1  ในปี 2554  มีจุดคุ้มอยู่ที่จ านวน 787 ชิ้นต่อปี  จึงจะคุ้มทุน 
      5.1.4.2  ในปี 2555  มีจุดคุ้มอยู่ที่จ านวน 1,154 ชิ้นต่อปี  จึงจะคุ้มทุน 
      5.1.4.3  ในปี 2556  มีจุดคุ้มอยู่ที่จ านวน 496 ชิ้นต่อปี  จึงจะคุ้มทุน 
 

5.2  การอภิปรายผลการศึกษา 
จากการศึกษาเร่ืองต้นทุนน าเข้าและผลตอบแทนชุดข้อต่อสายไฟใช้ในกลุ่มอุตสาหกรรม      

ปิโตรเคมีกรณีศึกษา บริษัท ซี.เค.อิเล็คเทค  จ ากัด  พบว่า 
5.2.1  การแยกประเภทต้นทุนของบริษัทฯ มีการแยกต้นทุนตามพฤติกรรมของต้นทุน ซึ่ง

สอดคล้องกับแนวคิดและทฤษฎีของอนุรักษ์  ทองสุโขวงศ์ (2548) ที่กล่าวไว้ว่า  การจ าแนกต้นทุนตาม
ความสัมพันธ์กับระดับของกิจกรรมนี้ บางคร้ังเราก็เรียกว่า “การจ าแนกต้นทุนตามพฤติกรรมของ
ต้นทุน”  ซึ่งมีลักษณะที่ส าคัญ คือ เป็นการวิเคราะห์จ านวนของต้นทุนที่จะมีการเปลี่ยนแปลงไปตาม
ปริมาณการผลิต หรือระดับของกิจกรรมที่เป็นตัวผลักดันให้เกิดต้นทุน  ในการผลิตทั้งที่เกี่ยวกับ      
การวางแผน การควบคุม การประเมิน และวัดผลการด าเนินงาน การจ าแนกต้นทุนตามความสัมพันธ์กับ
ระดับของกิจกรรม อย่างไรก็ตามแนวคิดในการจ าแนกต้นทุนชนิดนี้ เป็นการจ าแนกต้นทุนที่อยู่ในช่วง
ของต้นทุนที่มีความหมายต่อการตัดสินใจนั่นก็คือเป็นช่วงที่ต้นทุนคงที่รวมและต้นทุนผันแปรต่อ
หน่วย ยังมีลักษณะคงที่หรือไม่เปลี่ยนแปลง 
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5.2.2  การวิเคราะห์จุดคุ้มทุน  จากการเปรียบเทียบจุดคุ้มทุน ทั้ง 3 ปี พบว่า ปี 2556 มีจ านวน
หน่วย ณ จุดคุ้มทุนที่ต่ ากว่าปี 2554 และ ปี 2555 อาจเนื่องมาจากในปี 2556 มีอัตราก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ย
ถ่วงน้ าหนัก คือ 1,166.98 บาท มากกว่า ปี 2554 และ ปี 2555 ที่มีอัตราก าไรส่วนเกินถัวเฉลี่ยถ่วง
น้ าหนกั เพียง 497.45 บาท และ 360.17 บาท ตามล าดับ 

5.2.3  อัตราก าไรส่วนเกิน  จากการเปรียบเทียบอัตราก าไรส่วนเกิน ทั้ง 3 ปี  พบว่า ปี 2555 มี
อัตราก าไรส่วนเกินเฉลี่ย 38.80 บาท  ซึ่งมากกว่าปี 2554 และ ปี 2556 ที่มีอัตราก าไรส่วนเกินเฉลี่ยเพียง 
37.62  บาท และ 28.78 บาท  ตามล าดับ  อาจเน่ืองมาจาก ปี 2555 มีต้นทุนและค่าใช้จ่ายน้อยกว่าปี 2554 
และปี 2556 
 

5.3  ข้อเสนอแนะที่ได้จากการศึกษา 
5.3.1  สินค้าบางตัว มียอดอัตราก าไรส่วนเกินติดลบ ซึ่งหมายความว่ามีการขาดทุนจากสินค้า 

ตัวนั้น ๆ บริษัทฯ อาจจะไม่จ าเป็นต้องน าเข้ามาขายก็ได้  ถ้าไม่มีลูกค้าส่งค าสั่งซื้อมา 
5.3.2  ควรมีการจัดประเภทของต้นทุนในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟให้เห็นได้อย่างชัดเจน  

ทั้งนี้สิ่งที่เป็นประโยชน์จากการจัดประเภทของต้นทุน คือ  ความถูกต้องในการน าเสนอรายงานทาง  
การบัญชี  ซึ่งเป็นประโยชน์ในการจัดท าของนักบัญชีแล้ว  ยังเป็นประโยชน์ในการเข้าใจเกี่ยวกับ
ต้นทุนในการน าเข้าชุดข้อต่อสายไฟของผู้บริหารได้ง่ายมากยิ่งขึ้น   
 

5.4  งานวิจัยที่เก่ียวเนื่องในอนาคต 
ศึกษาเปรียบเทียบต้นทุนและผลตอบแทนทั้งในประเทศและต่างประเทศ จากการจ าหน่าย

ผลิตภัณฑ์ปิโตรเครมีที่ใช้ในกลุ่มอุตสาหกรรมปิโตรเคมี เพื่อให้ทราบถึงต้นทุนน าเข้า  ผลตอบแทน 
จุดคุ้มทุนและอัตราก าไรขั้นต้น และเพื่อให้มีแนวทางในการปรับปรุง น าไปใช้ในการวางแผน ควบคุม 
วิเคราะห์และตัดสินใจในการบริหารงานได้ถูกต้องและมีประสิทธิภาพ 
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